
 

Załącznik do raportu bieżącego ESPI 6/2020 
 

Wyniki sprzedażowe w kanale SaaS w I kwartale 2020 r. zostały zaprezentowane w poniższej tabeli. 

 

 

 

* ARPC (Average revenue per paying customer) - średni przychód z aktywnego (płacącego) klienta obliczany wg. 
formuły przychody z segmentu SaaS (miesięczne) / liczba płacących klientów w miesiącu. 

 

      4 kw 2019 1 kw 2020 zmiana 

Klienci SaaS (średnia miesięczna) ilość 77  75  -2,6% 

Sprzedaż SaaS (kwartalnie) zł 55 628  63 031  +13,3% 

SaaS ARPC (średnia miesięczna)* zł 242  281 +16,3% 


