AMPLI                                                                              R   2013


Sprawozdanie Zarządu „AMPLI” S.A. z działalności Spółki za rok 2013

Przedsiębiorstwo „Ampli” S.A. z siedzibą w Tarnowie powstało 26 listopada 1990 roku jako spółka cywilna, zajmująca się początkowo sprzedażą detaliczną artykułów elektrycznych na terenie miasta Tarnowa. Z biegiem czasu zaczął dominować hurtowy charakter sprzedaży, Spółka otworzyła nowe hurtownie w Rzeszowie i Krakowie. 16 grudnia 1994 roku wspólnicy spółki cywilnej powołali do życia Spółkę Akcyjną „AMPLI” z siedzibą w Tarnowie, która została zarejestrowana w Sądzie Rejonowym w Tarnowie 22 grudnia 1994 roku.  

Kapitał akcyjny Spółki początkowo wynosił 102 tys. złotych. W 1995 roku równocześnie prowadziły działalność dwie spółki, przy czym „AMPLI” S.A. stopniowo przejęła zakres działania spółki cywilnej i poszerzyła teren swojej działalności. Powstały nowe hurtownie w Krośnie i Przemyślu. W styczniu 1996 roku zakończyła działalność spółka cywilna. W 1997 roku Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy podjęło uchwałę  o podniesieniu kapitału akcyjnego do kwoty 442 tys. złotych. Kapitał został pokryty gotówką przez głównych akcjonariuszy, założycieli Spółki. 6 marca 1997 roku Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy podjęło uchwałę o emisji akcji serii B, C, D, E.  W wyniku sprzedaży nowej emisji akcji, kapitał zakładowy wzrósł do kwoty 3 282 tys. złotych i składa  się 3 282 000 szt akcji o cenie nominalnej 1 zł. 

10 lipca 1997 roku Komisja Papierów Wartościowych i Giełd oraz Rada Giełdy Papierów Wartościowych w Warszawie podjęła decyzję o dopuszczeniu akcji „AMPLI” S.A. do obrotu giełdowego. 14 października 1997 roku nastąpił debiut akcji Spółki na rynku wolnym Giełdy Papierów Wartościowych w Warszawie. 

Struktura własnościowa kapitału zakładowego AMPLI S.A. na dzień 31-12-2013r.:

· Pan Waldemar Madura          15,05% kapitału        34,8% głosów

· Pan Artur Kostyrzewski         14,02% kapitału       32,4% głosów

· Pozostali                                 70,93% kapitału       32,8% głosów

                                                     100,00%                   100,00%

Spółka nie posiada informacji o innych akcjonariuszach posiadających co najmniej 5% głosów na WZA. Spółki powiązane, jak również osoby nimi zarządzające i nadzorujące nie posiadają akcji Emitenta . Osoby zarządzające i nadzorujące Emitenta  posiadają udziały 

w podmiocie zależnym Energo-Market ZET Sp. z o.o.: Pan Waldemar Madura 9 udziałów,    co stanowi 2,51% kapitału i głosów, Pan Artur Kostyrzewski 9 udziałów, co daje 2,5% kapitału i tyleż głosów.

a. podstawowe produkty
Podstawowym przedmiotem działalności gospodarczej AMPLI S.A. w  2013 roku pozostawał handel hurtowy artykułami elektrycznymi, głównie kablami, przewodami, sprzętem oświetleniowym oraz osprzętem elektroinstalacyjnym, sklasyfikowany wg PKD 2007 jako „sprzedaż hurtowa niewyspecjalizowana” symbol 4690Z. 

b.  informacje o rynkach zbytu
W roku sprawozdawczym nie nastąpiły istotne zmiany  w asortymencie oferowanym przez Spółkę do sprzedaży. Nie uległ też zmianie  zasięg terytorialny prowadzonej   działalności handlowej. Spółka prowadziła działalność handlową poprzez hurtownie                      w następujących miastach: w Katowicach, Krakowie, Krośnie, Rzeszowie, Tarnowie, Piotrkowie Trybunalskim i poprzez Biuro Handlowe we Wrocławiu. 

Nie wystąpiła sprzedaż eksportowa, import towarów z Niemiec zamknął się kwotą 47,0 tys PLN. 

Podstawowymi odbiorcami były podobnie jak w latach poprzednich małe i średnie firmy elektroinstalacyjne, energetyka, przemysł i handel detaliczny.
Strukturę asortymentową sprzedaży towarów ilustruje tabela nr 1.

Tabela nr 1 

	        Grupa towarowa 
	2013
	2012

	
	Sprzedaż netto w tys. zł
	Udział w %
	Sprzedaż netto w tys. zł
	Udział w %

	Kable, przewody, osprzęt kablowy
	23 712,0
	45,4
	29 921,0
	45,0

	Energetyka
	5 014,8
	9,7
	17 287,0
	26,0

	Oświetlenie
	3 499,4
	6,1
	2 660,0
	4,0

	Osprzęt
	2 794,5
	5,0
	2 659,0
	4,0

	Aparatura modułowa
	     12 160,4
	22,4
	5 319,0
	8,0

	Słupy, żerdzie
	1 537,0
	2,8
	4 654,0
	7,0

	Pozostałe
	5 637,9
	8,6
	3 989,0
	6,0

	RAZEM
	54 356,0
	100,0
	66 489,0
	100,0


W 2013 roku AMPLI S.A. posiadała umowy handlowe z dostawcami, wśród których  najwięksi to: Tele-Fonika Kable, ZPUE S.A. Włoszczowa,  Ensto Pol Sp. z o.o.,  Wirbet S.A., ELPAR Sp. z o.o., Energo-Market ZET Sp. z o.o., Eti-Polam Sp. z o.o. Pułtusk, APATOR S.A. Toruń. Umowy handlowe dotyczą warunków zakupu, terminów płatności, należnych bonusów i innych szczegółów współpracy handlowej.

c. informacje o znaczących  umowach 

AMPLI S.A. w 2013 roku zawarła znaczące umowy: 

· 21-01-2013r. podpisanie z Kredyt Bankiem S.A. kolejnego aneksu do umowy o skup wierzytelności z dyskontem z limitem 6 mln zł, wydłużającego termin jego trwania               do 21-12-2013r. 
· 03-06-2013r. przedłużenie kredytu w rachunku bieżącym w PEKAO S.A. do 30-06-2013r. limit 5,5 mln zł,

· 03-06-2013r. aneks do umowy  e-Financingu dla  odbiorców zawarty z PEKAO S.A., wydłużający  okres finansowania  do 30-06-2013r.   
· 01-07-2013r.  przedłużenie kredytu w rachunku bieżącym w PEKAO S.A.                          do 30-09-2013r., limit 5,5 mln zł,

· 14-08-2013r. zawarcie umowy faktoringu z ING Commercial Finance Polska S.A. ,

limit 3,0 mln zł, do 13-08-2014r.

· 30-09-2013r.  przedłużenie kredytu w rachunku bieżącym w PEKAO S.A.                            do 25-10-2013r., limit 5,5 mln zł,

· 24-10-2013r.  przedłużenie kredytu w rachunku bieżącym w PEKAO S.A.                           do 31-01-2014r., z zachowaniem miesięcznych spłat po 500 tys zł.

Poza w/w umowami i umowami handlowymi o współpracy z dostawcami, Spółka nie zawierał innych znaczących umów.


Umowy o badanie sprawozdania finansowego zostały opisane w informacji dodatkowej do sprawozdania.

AMPLI S.A. nie posiada instrumentów finansowych zabezpieczających transakcje.

Nie występują zobowiązania, w tym kredytowe zaciągnięte w walutach obcych, marginalnie występują  transakcje w walutach obcych i to w nieistotnych wartościach. 

Nie są znane Zarządowi Spółki  umowy pomiędzy akcjonariuszami, w wyniku których nastąpiłyby zmiany w proporcjach akcji posiadanych przez dotychczasowych  akcjonariuszy.


Emitent nie zawierał umów z osobami nim zarządzającymi, przewidujących  rekompensaty w przypadku ich rezygnacji lub zwolnienia z zajmowanego stanowiska bez ważnej przyczyny lub gdy ich odwołanie lub zwolnienie następuje z powodu połączenia emitenta przez przejęcie.


Wartość wynagrodzeń Zarządu i Rady Nadzorczej Spółki podano w informacji dodatkowej do sprawozdania finansowego. W Spółce nie funkcjonują programy akcji pracowniczych.

Spółka zawierała umowy z „GOTHAER” TU S.A. O/Tarnów, PZU S.A. na ubezpieczenie majątku Spółki. Podpisano 28 polis ubezpieczeniowych na podstawie których ubezpieczono majątek o wartości   14 901,0 tys zł. 

d.   informacje o zmianach w zarządzaniu przedsiębiorstwem i grupą kapitałową oraz 
o powiązaniach organizacyjnych i kapitałowych
W 2013 roku nie nastąpiły zmiany w podstawowych zasadach zarządzania przedsiębiorstwem Emitenta i jego grupa kapitałową.
Emitent  nadal posiadał udziały w kapitałach następujących Spółek:  Branżowej Organizacji Odzysku S.A. z/s w Tarnowie w wysokości 18,77%, w Energo-Market ZET Sp. z o.o. 

z siedzibą w Tarnów, ul. Kryształowa 1/3 w wysokości 50% kapitału oraz  Fegime  Polska Spółka z o.o. w Łodzi 12,5% kapitału.

e. transakcje z podmiotami powiązanymi

W okresie sprawozdawczym przychody Emitenta z transakcji z jednostkami powiązanymi zamknęły się kwotą 1 656,0 tys. PLN. Dotyczyły one głównie sprzedaży towarów handlowych, które odbywały się  na zasadach rynkowych. Zapłaty regulowane były przelewem lub kompensatą wzajemnych zobowiązań i należności. Na dzień bilansowy należności Emitenta od podmiotu powiązanego wynosiły 245,0 tys zł, zobowiązania 110,0 tys zł.
f i g.  zaciągnięte kredyty i pożyczki

Na  dzień 31-12-2013r. Spółka posiadała zobowiązania z tytułu następujących kredytów i pożyczek w tys zł:
           Kredytodawca                      data                  kwota         pozostałość             termin

     zaciągnięcia         kredytu         do spłaty                spłaty 

1) Bank Pekao S.A. Tarnów       06-06-2004         5 500,0            3 738,0             31-01-2014

2) Bank Pekao S.A. Tarnów        22-09-2011            250,0                 81,0              16-01-2015

3) Pan Waldemar Madura           26-06-2013             500,0               500,0              31-12-2014
h.  udzielone pożyczki i poręczenia.
W okresie sprawozdawczym Spółka udzieliła pożyczkę w wysokości 157,0 tys zł, współpracującym z nią kontrahentom. Poza tym nie udzielała kredytów,  gwarancji, poręczeń  lub innych umów zobowiązujących, zarówno podmiotom powiązanym jak i obcym. Nie udzielano takich świadczeń osobom zarządzającym i nadzorującym Spółkę oraz ich krewnym i innym osobom powiązanym z nimi osobiście. Wygasło poręczenie kredytu do kwoty 300,0 tys zł udzielone Spółce zależnej, z powodu jego spłaty.

i. zakup i emisja papierów wartościowych
W okresie objętym raportem Spółka nie nabyła akcji własnych,  nie emitowała papierów wartościowych, nie deklarowała dywidendy.

i. różnice wyników finansowych
Zarząd Spółki nie podawał prognozy wyników finansowych na rok 2013. 
k.  analiza zadłużenia i struktury majątku w %

Tabela nr 2 

	
	2013r.
	2012r.

	Wskaźnik ogólnego zadłużenia   (zobowiązania krótkoterminowe / aktywa ogółem) %
	82,33
	69,47

	Należności / aktywa ( % )
	52,47
	57,02

	Zapasy / aktywa ( % )
	27,16
	25,48

	Majątek trwały / aktywa ( % )
	16,19
	17,05

	Marża zrealizowana na sprzedaży w %
	11,26
	10,87


Analizując dane tabeli nr 2, obserwujemy wzrost wskaźnika ogólnego zadłużenia Spółki co oczywiście jest zjawiskiem negatywnym i wzrost % marży na sprzedaży jako okoliczność pozytywna.. Zmiany w strukturze aktywów: spadek udziału należności i majątku trwałego oraz wzrost udziału zapasów, jako wynik mniejszych przychodów ze sprzedaży.

Wskaźniki płynności 

 Tabela nr 3
	
	2013r.
	2012r.

	Wskaźnik bieżącej płynności (aktywa obrotowe/zobowiązania krótkoterminowe)
	0,99
	1,19

	Wskaźnik płynności  szybkiej (aktywa obrotowe-zapasy-KRM / zobowiązania krótkoterminowe)
	0,65
	0,82

	Wskaźnik natychmiastowej wymagalności (środki pieniężne/zobowiązania krótkoterminowe)
	0,01
	0,00


Wskaźniki płynności finansowej w analizowanym okresie w zasadzie nie uległy zmianie. Poprawa płynności finansowej jest nadal jednym z priorytetowych zadań Zarządu Spółki.
Wskaźniki rotacji w dniach
  Tabela nr 4
	
	2013r.
	2012r.

	  Rotacja należności (przeciętny stan należności z tyt. dostaw    
  i usług / przychody ze sprzedaży *365)
	111,0
	113,0

	Rotacja zapasów (przeciętny stan zapasów / przychody ze sprzedaży *365)
	58,0
	47,0

	Rotacja zobowiązań (przeciętny stan zobowiązań z tyt. dostaw i usług / przychody ze sprzedaży * 365)
	129,0
	106,0


Wskaźnik rotacji należności uległ niewielkiemu skrócenie, co jest oczywiście zjawiskiem pozytywnym, natomiast wydłużył się znacznie wskaźnik rotacji zapasów i zobowiązań. 
Wskaźniki rentowności ( zyskowności ) w %
 Tabela Nr 5 
	
	2013r.
	2012r.

	Rent  Rentowność majątku (ROA)  (wynik finansowy netto * 100 / średnioroczny stan aktywów)
	-12,05
	-2,41

	Rentowność kapitału własnego (ROE)  (wynik finansowy netto *100 / średnioroczny stan kapitału własnego )
	-50,96
	-8,57

	Rentowność sprzedaży netto (wynik finansowy netto * 100 / przychody ze sprzedaży)
	-7,34
	-1,3


Ze względu na osiągniętą stratę za 2013 rok wszystkie wskaźniki rentowności są ujemne.
l. czynniki i nietypowe zdarzenia mające wpływ na wynik z działalności gospodarczej.
W roku 2013 w szeroko pojętej gospodarce dało się odczuć lekką w porównaniu z rokiem 2012 poprawę sytuacji. Według danych GUS produkcja sprzedana przemysłu w okresie styczeń-grudzień 2013 wzrosła o 2,2% w porównaniu z analogicznym okresem roku poprzedniego. Niestety nie zanotowany został wzrost w produkcji budowlano-montażowej, która w porównaniu do 2012 roku spadła o 12%. Miało to niewątpliwie wpływ na przychody Spółki które w porównaniu do 2012 roku spadły o 19,1%. 

Wśród czynników mających wpływ na wyniki Spółki należy wymienić spadek o 7% kosztów sprzedaży, o 4,2 % kosztów finansowych oraz utrzymanie na poziomie roku poprzedniego kosztów bieżącego zarządu.
W okresie sprawozdawczym Spółka kontynuowały podstawową działalność gospodarczą polegającą na handlu hurtowym i detalicznym artykułami elektrycznymi, źródłami światła, kablami i przewodami  elektrycznymi. W tym okresie głównymi czynnikami mającymi wpływ na osiągniętą stratę były:

· utworzenie odpisów aktualizujących na należności trudnościągalne i zagrożone 

w wysokości 5.012  tys PLN, 

· wydłużenie okresów rozliczeń

· wzrost kosztów windykacji, zarówno wewnętrznej jak i zewnętrznej, a szczególnie na drodze sądowej i egzekucyjnej,

· spadek przychodów ze sprzedaży,

· ograniczone możliwości wzrostu marży na sprzedaży ze względu na konkurencję,

· pogarszająca się kondycja finansowa odbiorców,

· ograniczenia w wielkościach limitów kredytów kupieckich.
Konsekwencją spadku przychodów był spadek wypracowanej marży. Należy jednak zaznaczyć, że wartość marży spadła o 16%, czyli o 3% mniej niż przychodów. Oznacza to, że 2013 rok był kolejnym, w którym udało się poprawić marżę procentową. To ważne zwłaszcza jeśli wziąć pod uwagę niezwykle ostrą walkę konkurencyjną pomiędzy podmiotami działającymi w naszej branży. 

W omawianym okresie nie miały miejsca nietypowe zdarzenia w otoczeniu naszej firmy. Przygotowując budżet na rok 2013 braliśmy pod uwagę wpływ niekorzystnych zjawisk towarzyszących kryzysowi i wynikających z niego problemów. Natomiast musimy uznać za zdarzenie nietypowe, nawet w kontekście wyników w roku poprzednim, fakt braku zapłaty za sprzedany towar w skali, której do tej pory nie notowaliśmy. Kwoty które złożyły się na utworzone odpisy są na tyle duże, że mogą mieć istotny wpływ na funkcjonowanie Spółki 

w przyszłości i jej płynność finansową.  W tej sytuacji trzeba niezwłocznie podjąć działania zapobiegające utracie płynności i pogorszeniu relacji z dostawcami oraz odzyskania 

w możliwie krótkim czasie należności przysługujących Spółce. Problemy przed którymi stanęliśmy oraz sposoby wyjścia z sytuacji kryzysowej zostały przedstawione pracownikom Spółki zwłaszcza służbom handlowym. Nie na niebezpieczeństwa dezorganizacji pracy poszczególnych działów firmy. 

Na dzień pisana niniejszego sprawozdania zostały wdrożone działania ( opisane poniżej) pozwalające na normalną współpracę z najważniejszymi dostawcami oraz realizowanie zamówień odbiorców.
  ł. charakterystyka zewnętrznych i wewnętrznych czynników istotnych dla rozwoju przedsiębiorstwa. Opis perspektyw rozwoju działalności gospodarczej
Zarząd Ampli S.A. pomimo pogorszenia się wyników w tym płynności finansowej nie widzi zagrożenia dla dalszego istnienia Spółki. Przez cały rok 2013 oraz w pierwszych miesiącach 2014 zostały podjęte działania w celu zapewnienia bezpiecznego funkcjonowania firmy, 

w tym:

1. W lipcu 2013r. podpisano umowę o współpracy z Krajowym Rejestrem Długów Biurem Informacji Gospodarczej S.A.,

2. We wrześniu 2013 roku zawarta została umowa ubezpieczenia należności z firmą Euler Hermes,

3. W styczniu 2014 roku podpisany został aneks do umowy kredytowej z PEKAO S.A. przewidujący utrzymanie kredytu w rachunku bieżącym do końca sierpnia 2014,

4. W 2014 przedłużona została umowa faktoringowa z Kredyt Bank S.A. oraz zawarto nową z ING S.A., co pozwaliło na finansowanie bieżącej sprzedaży i poprawę płynności,

5. W kwietniu 2014 zostaną podpisane porozumienia z największymi dostawcami Spółki, czyli Tele-Fonika Kable S.A. oraz ZPUE S.A. na podstawie których zostały wydłużone terminy płatności oraz utrzymane bądź zwiększone limity kredytów kupieckich. Jednocześnie zostały ustalone z mniejszymi dostawcami porozumienia rozliczeniowe przewidujące rozłożenie spłaty obecnych zobowiązań  na raty  
z możliwością dokonywania zakupów.

6. Ustalenie z największymi dłużnikami firmami B&K Sp. z o.o. oraz B&K SP. z o.o. SKA zasad częściowej spłaty zobowiązań poprzez przejęcie nieruchomości stanowiących majątek tych firm bądź majątek ich udziałowców. Przejęcie nieruchomości dobrowolne lub na drodze egzekucji komorniczej. 
Pośród wewnętrznych czynników, które mogą mieć  istotny wpływ na rozwój naszej Spółki i wyniki finansowe  w perspektywie najbliższego roku należy wymienić przede wszystkim:

· zwiększenie udziału w sprzedaży i marży  produktów pod własną marką w tym opraw oświetleniowych indukcyjnych,

· wprowadzenie nowych produktów pod marką własną: źródeł światła, drobnej galanterii elektrycznej,

· odzyskiwanie części należności poprzez podzlecanie dłużnikom wykonawstwa robót elektrycznych,

· współpraca z firmami z grupy FEGIME Polska polegająca na zakupach poprzez te firmy towarów handlowych o mniejszym znaczeniu dla Spółki bądź wymianie towarowej,

· kontynuacja polityki ograniczania ryzyka zawieranych transakcji (ubezpieczanie transakcji, korzystanie z wywiadowni gospodarczych itp.),

· wzrost kosztów finansowych wynikający głównie z zawartych porozumień płatniczych i wydłużenia terminu płatności,

· wykorzystywanie różnorodnych produktów finansowych do dyscyplinowania klientów i poprawy płynności,

·  zmniejszenie kredytów kupieckich lub odstąpienie od realizacji już przyjętych zamówień ze względu na ryzyko finansowe,

·  spadek kosztów zatrudnienia. 

Pośród zewnętrznych czynników, które mogą mieć  istotny wpływ na rozwój naszej Spółki          i wyniki finansowe  w perspektywie najbliższego roku należy wymienić przede wszystkim:

· poprawa sytuacji finansowej w strefie EURO i polskich eksporterów,

· poprawa prognoz dla rozwoju budownictwa,

· w dalszym ciągu utrzymujące się duże ryzyko upadłości,

· kontynuacja lub wstrzymanie już rozpoczętych inwestycji i remontów,

· zmiany zasad przeprowadzania przetargów na zakup towarów i wykonawstwo (licytacje, aukcje internetowe itp.),

· terminowość w regulowaniu zobowiązań,

· możliwości pozyskania środków obrotowych i inwestycyjnych przez małe i średnie firmy, w tym skuteczny program gwarancji kredytowych,

· zmiany cen energii, paliw oraz surowców (miedź, aluminium),

· zmiany kursu złotego w stosunku do podstawowych walut.
Wobec trudności z jakimi boryka się Spółka trudno jest snuć plany  dynamicznego rozwoju. Rozsądek mówi raczej o zabezpieczeniu bieżącej działalności i odzyskaniu środków których do normalnej działalności brakuje, tak więc priorytetem będzie:

1. Ciągłe monitorowanie spływu należności i sytuacji finansowej odbiorców,

2. Odzyskiwanie na wszystkie możliwe sposoby należności objętych rezerwami,

3. Utrzymanie dobrych relacji z instytucjami finansowymi w celu poprawy płynności finansowej,

4. Zwiększenie sprzedaży w porównaniu do roku 2013 o min. 5% oraz uzyskanie dodatniego wyniku finansowego. 

Członek Zarządu                                                                             Prezes Zarządu

Paweł Kosztyła                                                                            Waldemar Madura    
Komisja Nadzoru Finansowego

