Tarnów, dnia 31.03.2014r.

Do Akcjonariuszy Ampli S.A.

Szanowni Państwo,

przekazuję  na Państwa ręce jednostkowy Raport Roczny Ampli S.A. oraz skonsolidowany Raport Roczny Grupy Kapitałowej Ampli S.A.

Grupa Kapitałowa AMPLI na dzień 31.12.2013r. składała się z podmiotu dominującego Ampli Spółki Akcyjnej z siedzibą w Tarnowie przy ulicy Przemysłowej 27 oraz podmiotu  zależnego Energomarket ZET Spółka z o.o. z siedzibą w Tarnowie przy ulicy Kryształowej 1/3, w której emitent posiada 50% udziału w kapitale zakładowym oraz 82% udziałów i tyleż samo głosów na Zgromadzeniu Wspólników, Branżowej Organizacji Odzysku S.A. z siedzibą w Tarnowie, (18,77% kapitału i tyleż głosów) oraz Fegime Polska Spółka z o.o. z siedzibą w Łodzi (12,5% kapitału 
i głosów).

Niestety, podobnie jak w roku poprzednim muszę zacząć od tego, że:  rok 2013 podobnie jak rok ubiegły  ze względu na poniesioną stratę trudno uznać za udany, szczególnie dla spółki matki, ponieważ Energomarket Sp. z o.o.  zanotowała dodatni wynik finansowy.  Jednak w tym roku strata spowodowana głównie koniecznością utworzenia odpisów aktualizujących  należności jest o wiele bardziej dotkliwa. 

Naturalnym jest pytanie, jak to się stało, że w jednym roku nagromadziło się tyle złych długów i jak do tego doszło, że w ogóle powstały?

Zdecydowana większość tych należności powstała w trzecim i czwartym kwartale 2012 oraz do połowy roku 2013. Jak dało się zauważyć w raportach z roku 2013 rezerwy były robione systematycznie w miarę pojawiania się trudności z ich odzyskaniem lub składaniem pozwów 

o wydanie nakazy zapłaty. Równocześnie z tworzeniem odpisów na należności trudne Spółka korzystała z ulgi na złe długi w podatku VAT, co chociaż częściowo rekompensowało skutki korygowanych należności. Mniej więcej  połowa z utworzonych odpisów rozkłada się na wiele podmiotów i zazwyczaj dotyczy firm, z którymi współpracowaliśmy od wielu lat, i które bardzo często stały się ofiarami kryzysu. Są pośród nich firmy, które zabezpieczyły swoje długi np. wekslami poręczonymi i w tych przypadkach egzekucja komornicza, co prawda bardzo powoli, ale przynosi skutek. Niestety w większości należności te, kwoty od kilku tysięcy do 200-250 tysięcy nie były zabezpieczone i w tych przypadkach windykacja jest mało skuteczna. Około połowy kwoty odpisów dotyczy dwóch firm personalnie powiązanych ze sobą, z którymi współpracowaliśmy od czterech lat. W tych przypadkach duże salda pojawiły się w wyniku sprzedaży głównie kabli 
i przewodów, i w około 40% są zabezpieczone wpisem na hipotekę nieruchomości biurowej. W tym przypadku uzyskane zostały nakazy zapłaty i klauzule wykonalności w celu egzekucji 

z nieruchomości. 

W obecnej chwili trudno jest szacować skuteczność prowadzonych windykacji a co za tym idzie kwotę, którą uda się odzyskać. W naszym kraju, gdzie dłużnik ma znacznie więcej praw niż wierzyciel, postępowania egzekucyjne ciągną się latami, ale jesteśmy zdeterminowani odzyskać jak największe kwoty stosując wszystkie, prawnie dozwolone, metody.

Konsekwencją pogorszenia się struktury należności było żądanie banku spłaty części kredytów 

w rachunku bieżącym i wycofanie e-financingu (kredytowanie faktur sprzedaży). Aby zabezpieczyć płynność na odpowiednim poziomie podpisaliśmy, poza umową faktoringową z BZ WBK Faktor Sp. z.o.o,  dodatkową umowę z ING Commercial Finance Polska S.A., co pozytywnie wpłynęło na terminowość płatności i dyscyplinowanie klientów. Końcówką stycznia 2014 roku został podpisany aneks z PEKAO S.A. utrzymujący finansowanie kredytem w rachunku bieżącym do końca sierpnia 2014.

Rok 2013 to nie tylko negatywne informacje. Co prawda przychody ze sprzedaży spadły o 19%, ale marża na sprzedaży tylko o 16%, czyli o 3% mniej niż przychody. Cały rok intensywnie pracowaliśmy nad rozwojem sprzedaży opraw indukcyjnych i pomimo wciąż niewielkiego udziału tych produktów w sprzedaży ogółem zdarzały się miesiące z udziałem w marży kilkunastu procent. Pozyskane zamówienia w drugiej połowie roku oraz rozpoczęte projekty bardzo dobrze wróżą sprzedaży opraw indukcyjnych w roku 2014. Niestety nie udało się poszerzyć oferty o oprawy przeciwwybuchowe w technologii indukcyjnej, głównie ze względu na przedłużający się proces uzyskania atestów przez producenta, ale wszystko wskazuje, że będzie to możliwe w połowie 2014 roku.

Pozytywne doświadczenia z oprawami indukcyjnymi wskazują na zasadność wprowadzania do oferty kolejnych produktów pod własną marką. Poważnie rozważane są źródła światła oraz oprawy przemysłowe w technologii LED.

Szanowni Państwo, tak jak wspomniałem na wstępie, rok 2013 trudno jest uznać za udany i raczej marną pociechą jest, że innym firmom z naszej branży też łatwo nie jest. Świadczą o tym wyniki innych, w tym notowanych na GPW, konkurencyjnych spółek dystrybucyjnych. Muszę też przyznać, że utrata w krótkim czasie sporej kwoty środków obrotowych negatywnie wpłynęła na płynność, w tym na terminowość regulowania zobowiązań. W związku z tym koniecznym było wynegocjowanie specjalnych warunków współpracy z naszymi głównymi dostawcami. Dzięki wieloletniej współpracy i zaufaniu było możliwe podpisania stosownych porozumień i w miarę płynne pokonanie bieżących trudności. Utrzymanie normalnej działalności nie byłoby możliwe bez zaangażowania i oddanej pracy całej Załogi naszej firmy.

Czeka nas ciężki rok, być może najcięższy w historii firmy, jednak jesteśmy pewni, że dzięki pomocy i współpracy z naszymi sprawdzonymi dostawcami i klientami oraz zaangażowaniu całej Załogi naszej Spółki  będzie możliwe pokonywanie  bieżących problemów i skutecznie konkurować na coraz bardziej wymagającym rynku.

Waldemar Madura

Prezes Zarządu

