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Akcyjna

Szanowni Paristwo,

Przedstawiamy wyniki jakie osiqggneliSmy w zakoriczonym wtasnie 2013 roku. Byt to rok dla naszej Spotki
wyjgtkowy rok, ktdry nas wiele nauczyt i mam nadzieje, Zze zdobyte doswiadczenia, pozwolg na wyciggniecie z
tego licznych wnioskow na przysztosé.

Kluczowym wydarzeniem dla osiggnietych rezultatow, byty efekty wspdtpracy z operatorem T-Mobile, ktérego
najwiekszq sie¢ sprzedazy obstugujemy. Modyfikacja strategii tego operatora dotyczqca systemow rozliczeri z
partnerami, jak rowniez samej oferty rynkowej, skutkowaty dla nas mniejszq sprzedazq, a przez to brakiem
mozliwosci wypracowania wielkosci prowizji na poziomie z poprzednich lat. Spadek ten byt pierwszym tak
znaczqcym spadkiem w naszej wieloletniej historii wspotpracy z tym operatorem i mamy nadzieje, ze wspdlnie
wynieslismy z tego doswiadczenia wiedze, ktéra ustrzeze nas, przed popetnieniem podobnych btedow w
przysztosci.

Bardzo waznym wydarzeniem dla przysztosci Eurotel SA w 2013 roku byta decyzja o podjeciu wspdtpracy z jedng
z najbardziej znanych, innowacyjnych i cenionych marek na Swiecie jakq jest Apple. Realizujgc strategie
poszukiwania nowych obszaréw aktywnosci oraz wykorzystywania mozliwych synergii dziatania, podpisalismy
umowe z Apple, na tworzenie sieci autoryzowanych salondw sprzedazy klasy Premium tej marki. Podpisana
umowa, to pierwszy krok w kierunku zaciesniana rozpoczetej w ten sposéb wspdtpracy i wchodzenia w kolejne
jej obszary jak serwis sprzetu, czy dziatalnos¢é edukacyjna, co planujemy w najblizszej przysztosci realizowacé.
Budowa sieci salonéw Apple pod wtasng markq iDream, dzieki rozwojowi organicznemu jak réwniez dokonanej
pod koniec 2013 roku akwizycji innego partnera Apple w Polsce, pozwolita nam na zakoriczenie roku z szescioma
salonami, co dato nam drugie miejsce w Polsce pod wzgledem wielkosci sieci sprzedazy.

Bardzo dobrze rozwingt sie w 2013 roku dziat zajmujgcy sie wspotpracq z operatorem TV satelitarnej nc+. Po
zmianach wtascicielskich u tego operatora oraz pierwszej weryfikacji ilosci punktow sprzedazy, stalismy sie
jednym z bardziej znaczqcych dystrybutordw tego operatora i osiqgnelismy najlepsze w historii wyniki
sprzedazy.

Wyniki uzyskane w 2013 roku nie odzwierciedlajq catego naszego potencjatu i w zwigzku z tym czujemy, ze nie
wszystko udato nam sie zrealizowac zgodnie z naszymi planami na poczqtku roku. Daje to jednak mozliwos¢ w
rozpoczynajqcym sie 2014 roku, wykazania pefnych mozliwosci jakie ma nasza Spotka.

Dzigkujemy wszystkim, ktorzy wniesli swoj wktad do osiggnietych w 2013 roku rezultatéw — pracownikom
naszej Spétki, firmom wspdtpracujgcych, partnerom handlowym, a przede wszystkim klientom, ktdrzy swoimi
decyzjami potwierdzajq wysokie standardy naszej pracy.

Szczegdlne podziekowanie kieruje do inwestordw, ktérzy zaufali nam w 2013 roku i dzieki ktdrym kurs Spotki
odnotowywat swoje historyczne rekordy i nie byty to jednorazowe wzrosty zwiqzane z wyptacang dywidendg.
Mam nadzieje, Ze w nadchodzqcym roku bedziemy mogli potwierdzic te oczekiwania osigganymi wynikami.
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