
Sprawozdanie Zarządu „AMPLI” S.A. z działalności Spółki za rok 2012


Przedsiębiorstwo „Ampli” S.A. z siedzibą w Tarnowie powstało 26 listopada 1990 roku jako spółka cywilna, zajmująca się początkowo sprzedażą detaliczną artykułów elektrycznych na terenie miasta Tarnowa. Z biegiem czasu zaczął dominować hurtowy charakter sprzedaży, Spółka otworzyła nowe hurtownie w Rzeszowie i Krakowie. 16 grudnia 1994 roku wspólnicy spółki cywilnej powołali do życia Spółkę Akcyjną „AMPLI” z siedzibą w Tarnowie, która została zarejestrowana w Sądzie Rejonowym w Tarnowie 22 grudnia 1994 roku.  

Kapitał akcyjny Spółki początkowo wynosił 102 tys. złotych. W 1995 roku równocześnie prowadziły działalność dwie spółki, przy czym „AMPLI” S.A. stopniowo przejęła zakres działania spółki cywilnej i poszerzyła teren swojej działalności. Powstały nowe hurtownie w Krośnie i Przemyślu. W styczniu 1996 roku zakończyła działalność spółka cywilna. W 1997 roku Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy podjęło uchwałę  o podniesieniu kapitału akcyjnego do kwoty 442 tys. złotych. Kapitał został pokryty gotówką przez głównych akcjonariuszy, założycieli Spółki. 6 marca 1997 roku Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy podjęło uchwałę o emisji akcji serii B, C, D, E.  W wyniku sprzedaży nowej emisji akcji, kapitał zakładowy wzrósł do kwoty 3 282 tys. złotych. 

10 lipca 1997 roku Komisja Papierów Wartościowych i Giełd oraz Rada Giełdy Papierów Wartościowych w Warszawie podjęła decyzję o dopuszczeniu akcji „AMPLI” S.A. do obrotu giełdowego. 14 października 1997 roku nastąpił debiut akcji Spółki na rynku wolnym Giełdy Papierów Wartościowych w Warszawie. 

a. podstawowe produkty

Podstawowym przedmiotem działalności gospodarczej AMPLI S.A. w  2012 roku pozostawał handel hurtowy artykułami elektrycznymi, głównie kablami, przewodami, sprzętem oświetleniowym oraz osprzętem elektroinstalacyjnym, sklasyfikowany wg PKD 2007 jako „sprzedaż hurtowa niewyspecjalizowana” symbol 4690Z. 

b.  informacje o rynkach zbytu

W roku sprawozdawczym nie nastąpiły istotne zmiany  w asortymencie oferowanym przez Spółkę do sprzedaży. Nie uległ też zmianie  zasięg terytorialny prowadzonej   działalności handlowej. Spółka prowadziła działalność handlową poprzez hurtownie                      w następujących miastach: w Katowicach, Krakowie, Krośnie,  Radomiu, Rzeszowie, Tarnowie, Piotrkowie Trybunalskim i poprzez Biuro Handlowe we Wrocławiu.

Nie wystąpiła sprzedaż eksportowa, import towarów z Niemiec zamknął się kwotą 5,5 tys EURO. 

Podstawowymi odbiorcami były podobnie jak w latach poprzednich małe i średnie firmy elektroinstalacyjne, energetyka, przemysł i handel detaliczny.

Strukturę asortymentową sprzedaży towarów ilustruje tabela nr 1.

Tabela nr 1 

	        Grupa towarowa 
	2012
	2011

	
	Sprzedaż netto w tys. zł
	Udział w %
	Sprzedaż netto w tys. zł
	Udział w %

	Kable, przewody, osprzęt kablowy
	29 921,0
	45,0
	32 240,0
	44,0

	Energetyka
	17 287,0
	26,0
	11 724,0
	16,0

	Oświetlenie
	2 660,0
	4,0
	5 862,0
	8,0

	Osprzęt
	2 659,0
	4,0
	5 129,0
	7,0

	Aparatura modułowa
	5 319,0
	8,0
	4  396,0
	6,0

	Słupy, żerdzie
	4 654,0
	7,0
	10 990,0
	15,0

	Pozostałe
	3 989,0
	6,0
	2 931,0
	4,0

	RAZEM
	66 489,0
	100,0
	73 272,0
	100,0


W 2012 roku AMPLI S.A. posiadała umowy handlowe z dostawcami, wśród których  najwięksi to: Tele-Fonika Kable, ZPUE S.A. Włoszczowa,  Ensto Pol Sp. z o.o.,  Wirbet S.A., ELPAR Sp. z o.o., Energo-Market ZET Sp. z o.o., Eti-Polam Sp. z o.o. Pułtusk, B & K Sp. 
z o.o., APATOR S.A. Toruń. Umowy handlowe dotyczą warunków zakupu, terminów płatności, należnych bonusów i innych szczegółów współpracy handlowej.

c. informacje o znaczących  umowach 

AMPLI S.A. w 2012 roku zawarła następujące umowy: 

· 26-03-2012r. aneks do umowy e-Financingu zawartej z PEKAO S.A. zmieniający limit finansowania dostawców z  300 tys  zł do 900 tys zł,   

· 31-05-2012r. przedłużenie kredytu w rachunku bieżącym w PEKAO S.A. do 31-05-2013r. limit 5,5 mln zł,

· 31-05-2012r. aneksy do umów e-Financingu dla dostawców i odbiorców zawartych 

z PEKAO S.A., wydłużające  okres finansowania  do 31-05-2013r.   

· 20-06-2012r.  umowa pożyczki na kwotę 450,0 tys zł, udzielonej  przez Pana Waldemara Madurę.

Poza w/w umowami i umowami handlowymi o współpracy z dostawcami, Spółka nie zawierał innych znaczących umów.

Nie są znane Zarządowi Spółki  umowy pomiędzy akcjonariuszami, w wyniku których nastąpiłyby zmiany w proporcjach akcji posiadanych przez dotychczasowych  akcjonariuszy.

Spółka zawierała umowy z  TUiA „WARTA” S.A. O/Tarnów, COMPENSA S.A., ALLIANZ S.A., PTU S.A. i „HESTIA” S.A. na ubezpieczenie majątku Spółki. 
Podpisano 35 polis ubezpieczeniowych na podstawie których ubezpieczono majątek 
o wartości   17 038,0 tys zł. 

d.   informacje o zmianach w powiązaniach organizacyjnych i kapitałowych

W 2012 roku nie nastąpiły zmiany w powiązaniach kapitałowych Spółki, która nadal posiada udziały w kapitałach:  Branżowej Organizacji Odzysku S.A. z/s w Tarnowie                    w wysokości 18,77%, w Energo-Market ZET Sp. z o.o. z siedzibą w Tarnów, ul. Kryształowa 1/3 w wysokości 50% kapitału oraz  Fegime  Polska Spółka z o.o. w Łodzi 12,5% kapitału.

e. transakcje z podmiotami powiązanymi

W okresie sprawozdawczym przychody Emitenta z transakcji z jednostkami powiązanymi zamknęły się kwotą 1 423,0 tys. PLN. Dotyczyły one głównie sprzedaży towarów handlowych, które odbywały się  na zasadach rynkowych. Zapłaty regulowane były przelewem lub kompensatą wzajemnych zobowiązań i należności.

f i g.  zaciągnięte kredyty i pożyczki

Na  dzień 31-12-2012r. Spółka posiadała zobowiązania z tytułu następujących kredytów i pożyczek w tys zł:

           Kredytodawca                      data                  kwota         pozostałość             termin

     zaciągnięcia         kredytu         do spłaty                spłaty 

1) Bank Pekao S.A. Tarnów       01-06-2011         5 500,0            5 176,0             31-05-2013

2) Bank Pekao S.A. Tarnów        22-09-2011            250,0               156,0              16-01-2015

3) Pan Waldemar Madura           20-06-2012             450,0               450,0              30-06-2013

h.  udzielone pożyczki i poręczenia.


Spółka udzieliła poręczenia  podmiotowi powiązanemu Energo-Market ZET Sp. z o.o. z/s w Tarnowie kredytu bankowego do kwoty 300 tys zł. 

Poza tym Spółka nie udzielała kredytów, pożyczek, gwarancji, poręczeń  lub innych umów zobowiązujących, zarówno podmiotom powiązanym jak i obcym. Nie udzielano takich świadczeń osobom zarządzającym i nadzorującym Spółkę oraz ich krewnym i innym osobom powiązanym z nimi osobiście.

i. emisja papierów wartościowych

W okresie objętym raportem nie emitowano papierów wartościowych.

i. różnice wyników finansowych

Zarząd Spółki nie podawał prognozy wyników finansowych na rok 2012. 

k.  analiza zadłużenia i struktury majątku w %

Tabela nr 2 

	
	2012r.
	2011r.

	Wskaźnik ogólnego zadłużenia   ( zobowiązania ogółem / majątek(aktywa) ogółem)
	69,47


	72,36%



	Należności / aktywa ( % )
	57,02
	62,4

	Zapasy / aktywa ( % )
	25,47
	22,44

	Majątek trwały / aktywa ( % )
	17,3
	14,95

	Marża zrealizowana na sprzedaży w %
	12,2
	11,64


Analizując dane tabeli nr 2, należy pozytywnie ocenić poprawę wskaźnika ogólnego zadłużenia Spółki i wzrost % marży. Zmiany w strukturze aktywów udziału należności – spadek i wzrost udziału zapasów są  skutkiem obniżenia  przychodów ze sprzedaży. Pozytywnym zjawiskiem jest również wzrost udziału aktywów trwałych., po wdrożeniu nowego systemu informatycznego.

Wskaźniki płynności 

 Tabela nr 3

	
	2012r.
	2011r.

	Wskaźnik bieżącej płynności
	1,19
	1,17

	Wskaźnik płynności  szybki
	0,82
	0,86

	Wskaźnik natychmiastowej wymagalności
	0,0
	0,0


Wskaźniki płynności finansowej w analizowanym okresie praktycznie nie uległy zmianie. Poprawa płynności finansowej jest nadal jednym z priorytetowych zadań Zarządu Spółki.

Wskaźniki rotacji w dniach

  Tabela nr 4

	
	2012r.
	2011r.

	Rotacja należności
	113,0
	120,0

	Rotacja zapasów
	47,0
	48,0

	Rotacja zobowiązań
	109,0
	117,0


Wszystkie prezentowane wskaźniki rotacji uległy skrócenie, co jest pozytywnym zjawiskiem. 

Wskaźniki rentowności ( zyskowności ) w %

 Tabela Nr 5 

	
	2012r.
	2011r.

	Rentowność majątku (ROA)
	-2,68
	1,51

	Rentowność kapitału własnego (ROE)
	-8,95
	5,65

	Rentowność sprzedaży netto
	-1,28
	0,81


Ze względu na osiągniętą stratę za 2012 rok wszystkie wskaźniki rentowności są ujemne.

l. czynniki i nietypowe zdarzenia mające wpływ na wynik z działalności gospodarczej.

Rok 2012 był kolejnym rokiem trwania kryzysu gospodarczego w całej Europie, zwłaszcza 

w strefie Euro. W oczywisty sposób negatywnie wpływa to na gospodarkę naszego kraju, która rozwijała się w tempie ok 2% co w porównaniu z 2011, kiedy rosła w tempie 4,2% oznacza spore spowolnienie. Na wyniki Spółki wpłynął spadek produkcji budowlano-montażowej. W okresie całego roku było to 1%. Niestety, po w miarę dobrym początku roku, końcówka, zwłaszcza czwarty kwartał był fatalny. Dość powiedzieć, że w segmencie wznoszenia budynków w grudniu 2012  w porównaniu do roku 2011 nastąpił spadek o 31,4%.

W okresie sprawozdawczym Spółka kontynuowały podstawową działalność gospodarczą polegającą na handlu hurtowym i detalicznym artykułami elektrycznymi, źródłami światła, kablami i przewodami  elektrycznymi. W tym okresie głównymi czynnikami mającymi wpływ na osiągniętą stratę były:

· utworzenie odpisów aktualizujących na należności trudnościągalne i zagrożone 

w wysokości 1953,0 tys PLN, 

· wzrost kosztów finansowych, głównie odsetek i prowizji od factoringu i e-financingu,

· wydłużenie okresów rozliczeń

· wzrost kosztów windykacji, zarówno wewnętrznej jak i zewnętrznej, a szczególnie na drodze sądowej i egzekucyjnej,

· spadek przychodów ze sprzedaży,

· ograniczone możliwości wzrostu marży na sprzedaży ze względu na konkurencję

· pogarszająca się kondycja finansowa odbiorców

· ograniczenia w wielkościach limitów kredytów kupieckich

Należy zaznaczyć, że w omawianym okresie nie wystąpiły szczególnie nietypowe zdarzenia tak w samej firmie jak i w jej otoczeniu które zaważyły na wynikach. Zarówno wymienione wyżej okoliczności jak i inne tu nie przytoczone są nierozerwalnie związane ze zjawiskiem kryzysu i planując rok 2012 braliśmy je pod uwagę. Niestety, musimy przyznać, ze zaskoczyło nas, jak i większość firm konkurencyjnych, tempo i skala narastania zjawisk negatywnych, w tym upadłości. Szczególnie, ze dotknęły firmy z którymi współpracowaliśmy wiele lat.

  ł. charakterystyka zewnętrznych i wewnętrznych czynników istotnych dla rozwoju przedsiębiorstwa. Opis perspektyw rozwoju działalności gospodarczej

Przychody ze sprzedaży Ampli S.A. w 2012 roku wyniosły 67 889,0 tys zł, co 
w porównaniu do poprzedniego roku oznacza spadek o 6 118,0 tys zł, (8,27%),  suma kosztów sprzedaży i ogólnego zarządu  utrzymały się na dotychczasowym poziomie a nawet nieznacznie spadły, marża % na sprzedaży wzrosła o 0,56 p.p.. Pozostałe koszty operacyjne zanotowały niespotykany do tej pory wzrost o 1 680,0 tys zł , za sprawą odpisów aktualizujących należności. Rok 2012 zamknął się stratą netto w kwocie 888,0 tys złotych. 

Powyżej wskazane zostały czynniki mające największy wpływ na poniesioną stratę. Nie bez znaczenia są też koszty windykacji należności, zarówno tej wewnętrznej jak i zewnętrznej, które nadal wykazują tendencję wzrostową. Ten sam trend dotyczy kosztów finansowania zewnętrznego, tj. factoringu i e-financingu. Niestety, w dalszym ciągu Spółka nie może w pełni rekompensować sobie  strat wynikających  z nieterminowych płatności poprzez obciążenie nimi nierzetelnych płatników. Wynika to z jednej strony z niskiej świadomości większości firm konkurencyjnych  na temat kosztów jakie ponoszą z tytułu nieterminowych płatności i strach przed utratą klientów a z drugiej z  mentalności klientów, którzy „obrażają się” na firmy egzekwujące koszty finansowe. 

Pośród wewnętrznych czynników, które mogą mieć  istotny wpływ na rozwój naszej Spółki i wyniki finansowe  w perspektywie najbliższego roku należy wymienić przede wszystkim:

· wprowadzenie nowego systemy informatycznego,

· wprowadzenie i dystrybucja produktów pod własną marką w tym opraw oświetleniowych,

· dalszy rozwój sprzedaży do detalu,

· poszerzenie oferty o nowy asortyment również nieelektryczny w celu uzyskania bardziej kompletnej oferty, 

· kontynuacja polityki ograniczania ryzyka zawieranych transakcji,

· wzrost kosztów finansowych,

· wykorzystywanie różnorodnych produktów finansowych do dyscyplinowania klientów i poprawy płynności,

· odchodzenie od sprzedaży towarów mniej rentownych lub obciążonych dużymi kosztami dystrybucji (transport, zwrot opakowań, itp.)

·  zmniejszenie kredytów kupieckich lub odstąpienie od realizacji już przyjętych zamówień ze względu na ryzyko finansowe,

·  wzrost kosztów wynagrodzeń

· redukcja zatrudnienia w hurtowniach gdzie spadek sprzedaży będzie największy. 

Pośród zewnętrznych czynników, które mogą mieć  istotny wpływ na rozwój naszej Spółki          i wyniki finansowe  w perspektywie najbliższego roku należy wymienić przede wszystkim:

· kryzys w strefie Euro i jego wpływ na polskie firmy zwłaszcza eksporterów,

· pogorszenie się kondycji finansowej przedsiębiorstw i duże ryzyko upadłości,

· kontynuacja lub wstrzymanie już rozpoczętych inwestycji i remontów,

· zmiany zasad przeprowadzania przetargów na zakup towarów i wykonawstwo (licytacje, aukcje internetowe itp.),

· terminowość w regulowaniu zobowiązań,

· polityka kredytowa banków, w tym skłonność do finansowania projektów budowlanych,

· możliwości pozyskania środków obrotowych i inwestycyjnych przez małe i średnie firmy, w tym skuteczny program gwarancji kredytowych,

· niepewna sytuacja na rynku pracy, zagrożenie utratą pracy i bezrobociem,

· zmniejszenie się siły nabywczej społeczeństwa,

· zmiany cen energii, paliw oraz surowców (miedź, aluminium),

· zmiany kursu złotego w stosunku do podstawowych walut.

W obecnej sytuacji gospodarczej, wobec kurczącego się rynku, bardzo trudno 
i ryzykownie jest mówić o szansach i możliwościach rozwoju. Priorytetami powinny być dbałość o dobrą płynność finansową, minimalizowanie ryzyka handlowego i osiągnięcie godziwego zysku. Zwiększanie sprzedaży czy otwieranie nowych hurtowni w obecnych czasach powinno  być realizowane w dalszej kolejności. Nie oznacza to oczywiście rezygnację z  tzw. okazji rynkowych, ale jakiekolwiek decyzje związane z inwestycjami lub skutkujące zwiększeniem kosztów muszą być podejmowane ze szczególną ostrożnością. 

Nie ma co ukrywać, czeka nas trudny rok i wszystkie siły w firmie powinny być skierowane do utrzymania pozycji na rynku i zatrzymania rzetelnych odbiorców. Nasze już ponad dwudziestoletnie doświadczenie daje nam jednak solidną podstawę aby myśleć pozytywnie, rozwiązywać problemy i podejmować wyzwania. 

               Członek Zarządu       
         
                               Prezes Zarządu

                    AMPLI S.A                                                                AMPLI S.A                 

                Paweł Kosztyła                                                         Waldemar Madura    

