Sprawozdanie Zarządu „AMPLI” S.A. z działalności Spółki za rok 2011


Przedsiębiorstwo „Ampli” S.A. z siedzibą w Tarnowie powstało 26 listopada 1990 roku jako spółka cywilna, zajmująca się początkowo sprzedażą detaliczną artykułów elektrycznych na terenie miasta Tarnowa. Z biegiem czasu zaczął dominować hurtowy charakter sprzedaży, Spółka otworzyła nowe hurtownie w Rzeszowie i Krakowie. 16 grudnia 1994 roku wspólnicy spółki cywilnej powołali do życia Spółkę Akcyjną „AMPLI” z siedzibą w Tarnowie, która została zarejestrowana w Sądzie Rejonowym w Tarnowie 22 grudnia 1994 roku.  

Kapitał akcyjny Spółki początkowo wynosił 102 tys. złotych. W 1995 roku równocześnie prowadziły działalność dwie spółki, przy czym „AMPLI” S.A. stopniowo przejęła zakres działania spółki cywilnej i poszerzyła teren swojej działalności. Powstały nowe hurtownie w Krośnie i Przemyślu. W styczniu 1996 roku zakończyła działalność spółka cywilna. W 1997 roku Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy podjęło uchwałę  o podniesieniu kapitału akcyjnego do kwoty 442 tys. złotych. Kapitał został pokryty gotówką przez głównych akcjonariuszy, założycieli Spółki. 6 marca 1997 roku Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy podjęło uchwałę o emisji akcji serii B, C, D, E.  W wyniku sprzedaży nowej emisji akcji, kapitał zakładowy wzrósł do kwoty 3 282 tys. złotych. 

10 lipca 1997 roku Komisja Papierów Wartościowych i Giełd oraz Rada Giełdy Papierów Wartościowych w Warszawie podjęła decyzję o dopuszczeniu akcji „AMPLI” S.A. do obrotu giełdowego. 14 października 1997 roku nastąpił debiut akcji Spółki na rynku wolnym Giełdy Papierów Wartościowych w Warszawie. 

a. podstawowe produkty

Podstawowym przedmiotem działalności gospodarczej AMPLI S.A. w  2011 roku pozostawał handel hurtowy artykułami elektrycznymi, głównie kablami, przewodami, sprzętem oświetleniowym oraz osprzętem elektroinstalacyjnym, sklasyfikowany wg PKD 2007 jako „sprzedaż hurtowa niewyspecjalizowana” symbol 4690Z. 

b.  informacje o rynkach zbytu

W roku sprawozdawczym nie nastąpiły istotne zmiany  w asortymencie oferowanym przez Spółkę do sprzedaży. Nie uległ też zmianie  zasięg terytorialny prowadzonej   działalności handlowej. Spółka prowadziła działalność handlową poprzez hurtownie                      w następujących miastach: w Katowicach, Krakowie, Krośnie,  Radomiu, Rzeszowie, Tarnowie, Piotrkowie Trybunalskim i poprzez Biuro Handlowe we Wrocławiu.

Podstawowymi odbiorcami pozostają podobnie jak w latach poprzednich małe                    i średnie firmy elektroinstalacyjne, energetyka, przemysł i handel detaliczny.  

Strukturę asortymentową sprzedaży towarów ilustruje tabela nr 1.
Tabela nr 1 

	        Grupa towarowa 
	2011
	2010

	
	Sprzedaż netto w tys. zł
	Udział w %
	Sprzedaż netto w tys. zł
	Udział w %

	Kable, przewody, osprzęt kablowy
	32 240,0
	44,0
	33 488,0
	46

	Energetyka
	11 724,0
	16,0
	16 744,0
	23

	Oświetlenie
	5 862,0
	8,0
	5 824,0
	8

	Osprzęt
	5 129,0
	7,0
	1 456,0
	2

	Aparatura modułowa
	4  396,0
	6,0
	7 280,0
	10

	Słupy, żerdzie
	10 990,0
	15,0
	4 368,0
	6

	Pozostałe
	2 931,0
	4,0
	3 640,0
	5

	RAZEM
	73 272,0
	100,0
	72 800,0
	100,00


W 2011 roku AMPLI S.A. posiadała umowy handlowe z dostawcami, wśród których  najwięksi to: Tele-Fonika Kable, ,ZPUE S.A. Włoszczowa, Wirbet S.A., Philips Lighting Poland S.A., Legrand Polska Sp. z o.o., Ensto pol Sp. z o.o., Apator S.A., AROT Polska          Sp. z o.o., ABB Sp. z o.o, Eti-Polam Sp. z o.o. Pułtusk. Umowy handlowe dotyczą warunków zakupu, terminów płatności, należnych bonusów 
i innych szczegółów współpracy handlowej.

c. informacje o znaczących  umowach 

Emitent w 2011 roku poza następującymi umowami z bankami: 

· 01-06-2011r. przedłużenie kredytu w rachunku bieżącym w PEKAO S.A. do 31-05-2012r. limit 5,5 mln zł,

· 17-06-2011r. aneks do umowy e-Financingu zawartej z PEKAO S.A. zmieniający limit finansowania z 1,3 mln zł do 300 tys zł,   

· 23-08-2011r. aneks do umowy faktoringu z KB S.A. O/Tarnów dla odbiorców – zwiększenie limitu do 5 mln zł, 

· 22-09-2011r.  umowa kredytowa na 250,0 tys zł zawarta z PEKAO S.A.,  częściowo finansująca zakup oprogramowania komputerowego CDN XL od Comarch S.A.,

· 19-12-2011r. aneks do umowy faktoringu z Kredyt Bank S.A. O/Tarnów zwiększający limit z 5 mln zł do 6 mln zł,

oraz umowami handlowymi o współpracy z producentami nie zawierał innych znaczących umów.

W  dniu 30-05-2011r Ampli S.A. zawarła umowę z Comarch S.A. z/s w Krakowie na wdrożenia oprogramowania Comarch CDN XL. Wartośc netto umowy stanowi kwotę                237 200,-zł 

Nie są znane Zarządowi Spółki  umowy pomiędzy akcjonariuszami, w wyniku których nastąpiłyby zmiany w proporcjach akcji posiadanych przez dotychczasowych  akcjonariuszy.

Spółka zawierała umowy z  TUiA „WARTA” S.A. O/Tarnów i „HESTIA” S.A.               na ubezpieczenie majątku Spółki. Podpisano 46 polis ubezpieczeniowych na podstawie których ubezpieczono majątek o wartości   18 169,0 tys zł. 

d.   informacje o zmianach w powiązaniach organizacyjnych i kapitałowych

W 2011 roku nie nastąpiły zmiany w powiązaniach kapitałowych Spółki, która nadal posiada udziały w kapitałach:  Branżowej Organizacji Odzysku S.A. z/s w Tarnowie                    w wysokości 18,77%, w Energo-Market ZET Sp. z o.o. z siedzibą w Tarnów, ul. Kryształowa 1/3 w wysokości 50% kapitału oraz  Fegime  Polska Spółka z o.o. w Łodzi 12,5% kapitału.

e. transakcje z podmiotami powiązanymi

Przychody Emitenta w 2011 roku z transakcji z jednostkami powiązanymi zamknęły się kwotą 380,0 tys. PLN. Dotyczyły one głównie sprzedaży towarów handlowych, które odbywały się  na zasadach rynkowych. Zapłaty regulowane były przelewem lub kompensatą wzajemnych zobowiązań i należności.

f i g.  zaciągnięte kredyty i pożyczki

Na  dzień 31-12-2011r. Spółka posiadała zobowiązania z tytułu następujących kredytów i pożyczek:

           Kredytodawca                      data                  kwota         pozostałość             termin

     zaciągnięcia         kredytu         do spłaty                spłaty 

1) Bank Pekao S.A. Tarnów       01-06-2011         5 500,0            5 176,0              31-05-2012

2) Volkswagen Bank S.A.           30-06-2009               92,0                18,0               19-06-2012

3) Bank Pekao S.A. Tarnów        22-09-2011            250,0               231,0              16-01-2015

h.  udzielone pożyczki


Spółka udzieliła poręczenia  podmiotowi powiązanemu Energo-Market ZET Sp. z o.o. z/s w Tarnowie kredytu bankowego do kwoty 300 tys zł. 

Poza tym Spółka nie udzielała kredytów, pożyczek, gwarancji, poręczeń  lub innych umów zobowiązujących, zarówno podmiotom powiązanym jak i obcym. Nie udzielano takich świadczeń osobom zarządzającym i nadzorującym Spółkę oraz ich krewnym i innym osobom powiązanym z nimi osobiście.

i. emisja papierów wartościowych

W okresie objętym raportem nie emitowano papierów wartościowych.

i. różnice wyników finansowych

Zarząd Spółki nie podawał prognozy wyników finansowych na rok 2011. 

k.  analiza zadłużenia i struktury majątku w %

Tabela nr 2 
	
	2011
	2010

	Wskaźnik ogólnego zadłużenia   ( zobowiązania ogółem / majątek(aktywa) ogółem)
	72,36%


	75,14%

	Należności / aktywa ( % )
	62,4
	62,0%

	Zapasy / aktywa ( % )
	22,44
	24,73%

	Majątek trwały / aktywa ( % )
	14,95
	13,11%

	Marża zrealizowana na sprzedaży w %
	11,64
	12,15%


Jak wskazuje tabela nr 2, wskaźnik ogólnego zadłużenia Spółki zmalał, co jest wynikiem korzystania przez Spółkę z faktoringu i e-financingu. 

W strukturze aktywów największy udział mają należności, których wzrost wynika           ze zwiększenia przychodów ze sprzedaży, następnie zapasy i majątek trwały. Pozytywnym zjawiskiem jest spadek udziału zapasów i wzrost udziału aktywów trwałych.

Wskaźnik  % marży na sprzedaży obniżył się o 0,51 p.p., co jest negatywnym zjawiskiem              i wynika z ogólnie trudnej sytuacji rynkowej i wzmożonej konkurencji pomiędzy pomiotami działającymi na rynku.

Wskaźniki płynności 

 Tabela nr 3
	
	2011
	2010

	Wskaźnik bieżącej płynności
	1,17
	1,16

	Wskaźnik płynności  szybki
	0,86
	0,83

	Wskaźnik natychmiastowej wymagalności
	0,0
	0,0


Wskaźniki płynności finansowej w analizowanym okresie praktycznie nie uległy zmianie. Poprawa płynności finansowej jest nadal jednym z priorytetowych zadań Zarządu Spółki.

Wskaźniki rotacji w dniach

  Tabela nr 4
	
	2011
	2010

	Rotacja należności
	120,0
	112,0

	Rotacja zapasów
	48,0
	48,0

	Rotacja zobowiązań
	117,0
	110,0


Zaprezentowane wskaźniki rotacji wskazują na wydłużenie obrotu należnościami               i zobowiązaniami, rotacja zapasów utrzymała się na tym samym poziomie.  

Wskaźniki rentowności ( zyskowności ) w %

 Tabela Nr 5 
	
	2011
	2010

	Rentowność majątku (ROA)
	1,51
	1,89

	Rentowność kapitału własnego (ROE)
	5,65
	7,64

	Rentowność sprzedaży netto
	0,81
	1,06


Wypracowany zysk netto w 2011 roku sprawił że wszystkie wskaźniki rentowności           są dodatnie. 

l. czynniki i nietypowe zdarzenia mające wpływ na wynik z działalności gospodarczej

W okresie sprawozdawczym Spółka  prowadziła podstawową działalność gospodarczą polegającą na handlu hurtowym i detalicznym artykułami elektrycznymi, źródłami światła, kablami i przewodami  elektrycznymi. Nie wystąpiły nietypowe zdarzenia wpływające                 na wynik finansowy Spółki. 

Zgodnie z zapowiedziami  nie zdecydowaliśmy się na otwarcie nowych punktów handlowych, natomiast  poprawialiśmy wyniki w istniejących hurtowniach głównie poprzez rozwój sieci przedstawicieli handlowych i nawiązywanie współpracy w nowymi klientami.

Średnie zatrudnienie w Spółce w roku 2011 wyniosło 66 etatów.

  ł. charakterystyka zewnętrznych i wewnętrznych czynników istotnych dla rozwoju przedsiębiorstwa. Opis perspektyw rozwoju działalności gospodarczej

Przychody ze sprzedaży Ampli S.A. w porównaniu do poprzedniego roku zwiększyły się o 1,1% (wzrost o 827 tys zł), natomiast zysk netto zmniejszył się o blisko  21,57 % (spadek o 168 tys zł). 

Rok 2011 zamknął się zyskiem netto w kwocie 611 tys złotych. 

Wśród czynników mających największy wpływ na zysk netto wymienić należy:

- spadek marży procentowej o 0,5 pp.,

- wzrost kosztów finansowych,

- wzrost kosztów sprzedaży i kosztów ogólnego zarządu.

Zmiany powyższe związane są z negatywnymi zjawiskami które miały miejsce w trakcie całego roku. Spadek marży jest skutkiem czasami bardzo ostrej walki konkurencyjnej pośród firm działających w branży, zwłaszcza w odniesieniu do sprzedaży dla odbiorców o dobrej kondycji finansowej. Natomiast wzrost kosztów związany jest ze wzrostem cen paliw, energii, kosztów wynagrodzeń oraz koniecznością pozyskania dodatkowych środków obrotowych aby utrzymać odpowiednią płynność finansową.

Jako zjawiska pozytywne w 2011 roku należy wymienić: 

- uzyskanie niewielkiego przyrostu sprzedaży pomimo utrzymującego się kryzysu,

- utrzymanie na dobrym poziomie współczynników rotacji należności, zobowiązań i zapasów,

- utrzymanie dużej dyscypliny płatniczej,

- umocnienie pozycji mocnego partnera zarówno w stosunku do odbiorców i dostawców

wybór dostawcy i przygotowanie do wdrożenia nowego systemu informatycznego.

Pośród wewnętrznych czynników, które mogą mieć  istotny wpływ na rozwój naszej Spółki i wyniki finansowe  w perspektywie najbliższego roku należy wymienić przede wszystkim:
- skuteczną politykę ograniczania ryzyka zawieranych transakcji,

- mobilizowanie klientów do terminowych płatności oraz prowadzenie tzw. miękkiej windykacji w stosunku do klientów z przejściowymi ale będącymi pod kontrolą problemami  z płynnością,

- wykorzystywanie różnorodnych produktów finansowych do dyscyplinowania klientów         i poprawy płynności, 

- zwiększenie efektywności i konkurencyjności związane z wdrożeniem nowego systemu informatycznego, 

- program szkoleń podnoszących umiejętności pracownicze głównie w w działach sprzedaży,

- ewentualne wstrzymanie, zmniejszenie lub odstąpienie Zamawiających od już założonych zamówień,

- ewentualne zmniejszenie kredytów kupieckich lub odstąpienie od realizacji już przyjętych zamówień ze względu na ryzyko finansowe, 

- potencjalny spadek sprzedaży oraz konieczność zamknięcia nie rentownych hurtowni, 

- bieżąca sytuacja na rynku pracy i jej wpływ na koszty wynagrodzeń,

- wzrost kosztów finansowych,

- wzrost kosztów windykacji należności.

Pośród zewnętrznych czynników, które mogą mieć  istotny wpływ na rozwój naszej Spółki          i wyniki finansowe  w perspektywie najbliższego roku należy wymienić przede wszystkim:

- wielkość produkcji budowlanej w tym głównie mieszkaniowej i przemysłowej,

- kontynuacja lub wstrzymanie już rozpoczętych inwestycji i remontów,

- wielkość inwestycji i remontów w infrastrukturze energetycznej,

- terminowość w regulowaniu zobowiązań,

- właściwe przygotowanie inwestycji pod względem finansowym,

- polityka kredytowa banków,

- zmiany cen energii, paliw oraz surowców (miedź, aluminium),

- zmiany kursu złotego w stosunku do podstawowych walut,

- wzmożona konkurencja zwłaszcza w odniesieniu do dobrych płatników skutkująca obniżeniem cen i marż na sprzedaży,

- większe ryzyko upadłości firm działających w branży budowlanej i wykonawczej.

Analizując wewnętrzne i zewnętrzne i czynniki mogące mieć wpływ na działanie Spółki w roku 2012 opierając się na doświadczeniach lat poprzednich Zarząd uznaje,                   że Spółka ze względu na jej rozmiary działania jak i strukturę organizacyjną jest dobrze przygotowana do dynamicznie zmieniającej się sytuacji rynkowej. Jest też w stanie szybko reagować i podejmować stosowane kroki w sytuacjach kryzysowych. 

Pomimo mniejszego niż w roku poprzednim zysku należy zaznaczyć, że sytuacja finansowa Spółki nie pogorszyła się. Co więcej, są miejsca w których nastąpiła istotna poprawa, np. w terminowości regulowania zobowiązań i windykacji należności. Zarząd nie widzi zagrożeń tak wewnętrznych jak i zewnętrznych które mogłyby zagrozić dalszemu funkcjonowaniu firmy. Nie zmienia to faktu, że w najbliższym czasie Spółka będzie musiała sprostać wyzwaniom kolejnej fali kryzysu oraz wszystkim negatywnym zjawiskom z nim związanym.
               Członek Zarządu       
         
                               Prezes Zarządu

                    AMPLI S.A                                                                AMPLI S.A                 

                Paweł Kosztyła                                                         Waldemar Madura    


