
HTL-STREFA S.A.
wyniki w IQ 2008

Akwizycja już widoczna w przychodach
Dobra zyskowność przy mocnym złotym



Plan prezentacji
•Wyniki finansowe w skrócie
•Składniki zysku operacyjnego
•Operacje finansowe
•Proces łączenia HaeMedic z HTL-
STREFA

•Plany na kolejne kwartały
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Przychody ze sprzedaży
[tys. zł]
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Zyskowność [proc.]
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Dane skonsolidowane
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Składniki zysku operacyjnego 
[tys. PLN]

Dane skonsolidowane
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Sprzedaż nakłuwaczy 
bezpiecznych [szt.]
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Dane skonsolidowane
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Dane skonsolidowane
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Sprzedaż lancetów personalnych [szt.]
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Dane skonsolidowane



Sprzedaż [szt.] a prognoza

12

Sprzedaż w 
IQ2008

Sprzedaż IQ/
plan na 2008

Plan na 2008 
rok

2007

Nakłuwacze 
bezpieczne 164.700.000 25,0 proc. 660.000.000 320.000.000

Lancety 
personalne 164.300.000 18,3 proc. 900.000.000 620.000.000

Dane skonsolidowane
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Sprzedaż w ujęciu geograficznym 
w IQ2008 [PLN]

Polska
1,1%

Pozostali
3,7%

Unia Europejska (bez Polski)
23,5%

USA
71,7%

Dane skonsolidowane
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Udział walut w przychodach po 
przeliczeniu na PLN w IQ2008

PLN
1,1%

SEK
1,5%

USD
52,9%

EUR
44,5%

Dane skonsolidowane



Przychody w walutach a prognoza

15

Waluta Przychody ze 
sprzedaży IQ

Przychody IQ/
Plan na 2008

Plan na 2008 2007

EUR 4.243.000* ok. 19 proc.* 22.000.000* 7.100.000

USD 7.182.692 ok. 34 proc. 21.000.000 18.300.000

SEK 1.390.860* ---* ---* ---

PLN 373.000 ok. 37 proc. 1.000.000 1.000.000

Dane skonsolidowane
*w opublikowanej prognozie przychody w SEK zostały przeliczone na EUR
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Składniki zysku operacyjnego 
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Dane skonsolidowane



• Wysyłki zrealizowane faktycznie w danym 
kwartale mogą być zaliczone do sprzedaży w 
innym okresie

• Przesunięcie z IVQ2007 +900 tys. PLN
• Przesunięcie na IIQ2008 - 1.200 tys. PLN
• Takie przesunięcia będą się prawdopodobnie 
powtarzać, prawdopodobnie w podobnej 
skali

17

Przesunięcie przychodów ze 
sprzedaży



18

!""#

!$$%#

&%'!(#

&%""#
)$)#

&(""#

)$)!#

"#

%"""#

*"""#

'"""#

("""#

&""""#

&%"""#

&*"""#

&'"""#

!"#$%&'()*%+%

,'+-#(./01-2%

#,'+-345"%+%

6789:%

!"#$%&'()*%+-%

#,'+-345"%

!"#$%&'()*%+%

,'+-#(./01-2%

#,'+-345"%.4%

6689;%

<-$*=,-.#414%

'>5./?%$('#*@"?A%

3(5-B*%$*.1'4$1(%

@%CDE%

!@'*1%=4'5"%

F4-G-3/?%

H*#+1"%

*,-'4?"2.-%

!"#$%*,-'4?"2."%

Składniki zysku operacyjnego 
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• Ostatni z dużych kontraktów rozliczany w USD posiada wbudowany 
mechanizm wyrównania różnic kursowych

• Gdy kurs EUR/USD przekroczy określone poziomy, następuje wyrównanie 
części strat. Pod uwagę brany jest średni kurs trymestralny, a wyrównanie 
następuje w kolejnym trymestrze.

• Kwota wyrównania zwiększa przychody, nie zwiększając kosztów

• W IQ2008 było to ok. 535 tys. PLN

19

Rekompensata różnic kursowych w 
kontrakcie USD z dużym klientem

Trymestr Miesiące trymestru Kwartał ew. wyrównania

3.2007 IX-XII 2007 IQ2008

1.2008 I-IV 2008 IIQ2008

2.2008 V-VIII 2008 IIIQ2008

3.2008 IX-XII 2008 IQ2009

Nawet gdy EUR/USD 
utrzyma się na 

wysokim poziomie, 
wyrównanie nie 
wpłynie na wynik w 

IVQ2008 
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• W wyniku rozliczeń transakcji przejęcia oraz 
produkcji w Szwecji po przejęciu, dawny 
właściciel HaeMedic “zwrócił nam” swoją 
marżę w wysokości ok. 1.800 tys. PLN, co 
obniżyło koszt własny sprzedaży w IQ2008.

21

Zwrot marży HaeMedic
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Przychody ze 
sprzedaży

Koszt własny 
sprzedaży

Zysk brutto 
ze sprzedaży

Zysk 
operacyjny Marża brutto

Marża 
operacyjna

Zapisane w 
wyniku 
IQ2008

35.151 (20.460) 14.691 9.332 41,8 proc. 26,5 proc.

Po odjęciu 
wyrównania 

FX
34.616 (20.460) 14.156 8.797 40,9 proc. 25,4 proc.

Po odjęciu 
“marży 
HaeMedic”

35.151 (22.260) 12.891 7.532 36,7 proc. 21,4 proc.

Po odjęciu obu 
powyższych 34.616 (22.260) 12.356 6.997 35,7 proc. 20,2 proc.

Zyskowność po odliczeniu 
wybranych zdarzeń [tys. PLN]

Dane skonsolidowane
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Koszty operacyjne względem 
przychodów
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8,03%

8,87%

7,98%
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9,54%9,37%
7,82%

10,68%
9,40%8,61%

6,48%

Otwarcie zakładu w 
Łęczycy

Koszty sprzedaży
Koszty ogólnego zarządu

Koszty przejęcia
HaeMedic AB

Najniższe w 
historii!

Dane skonsolidowane
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Koszty wg rodzajów
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2 3433 1412 996

14 338

11 323

9 409
8 1837 770

2 5362 0191 6731 4601 284

Amortyzacja Zużycie materiałów i energii
Usługi obce Podatki i opłaty
Wynagrodzenia Ubezpieczenia społeczne i inne świadczenia
Pozostałe koszty rodzajowe

+97,5% rdr

+85,2% rdr

+28,7% rdr

+66,5% rdr

Koszty wzrosły o 69,2 proc. rdr przy 
wzroście przychodów o 82,8 proc. rdr

Dane skonsolidowane
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Operacje finansowe w IQ2008 
[tys. PLN]

Przychody 
finansowe

Koszty finansowe Saldo

Odsetki 151 2069 (1917)

w tym: obligacje 2059

Różnice kursowe dodatnie/ujemne 1372 2065 (693)

Zrealizowane różnice operacyjne 418 1417 (999)

Róznice naliczone na dzień 
bilansowy

257 608 (351)

Różnice od instrumentów 
pochodnych

697 40 656

Łącznie 1523 4134 (2611)

Dane skonsolidowane



• +656 tys. PLN netto przychodów 
finansowych

• +536 tys. PLN różnic kursowych rozliczonych 
przez sprzedaż

• Łącznie +1.192 tys. PLN wpływu na wynik w 
IQ2008

27

Efekty zabezpieczanie FX na 
rynkach finansowych

Dane skonsolidowane
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Proces łączenia HaeMedic z 
HTL-STREFA

• 24 października 2007

• 18 lutego 2008

• 10 kwietnia 2008

• rozpoczęto procedurę
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• Dokończenie przenoszenia produkcji ze 
Szwecji - integracja przejętego biznesu

• Zakończenie rozbudowy szlifierni igieł
• Przygotowanie do rozbudowy zakładu 
produkcyjnego

• Przygotowanie do rozszerzenia portfela 
produktów

29

Plany na najbliższe kwartały



Dziękujemy za uwagę!

Kontakt:

Przemysław Wasilewski
- Kierownik Działu Komunikacji Korporacyjnej
przemek.wasilewski@htl-strefa.pl
tel. (22) 676 92 94
kom. 603 797 200

mailto:przemek.wasilewski@htl-strefa.pl
mailto:przemek.wasilewski@htl-strefa.pl

