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Oddajemy w Wasze rece kolejne sprawozdanie z dziatalnosci Grupy Polskie Sktady Budowlane SA.
Lektura tego opracowania pozwala jednoznacznie stwierdzi¢, ze 2006 rok byl okresem znaczaco
lepszym dla branzy, co potwierdzaja wyniki samej spotki jak i sieci sktadow. W minionym sezonie
Spotka obstugiwata 234 firmy kupieckie, ktorych taczne przychody ze sprzedazy materiatow
budowlanych wyniosty 2,8 mld zi. Byt to okres, w ktorym branza odnotowata tak znaczacy wzrost
popytu na materialy budowlane, ze w drugiej potowie roku na czg$¢ asortymentu klienci musieli
czekaé przez wiele tygodni. Wiele materialéw podrozato. W wyniku tej sytuacji przecigtne przychody
w skltadach PSB wzrosty o ponad 16% w stosunku do 2005 roku za$ catkowite przychody Spotki
wzroslty o 21% 1 wyniosty 803,7 min zl, co uplasowalo nas na 272 miejscu najwigkszych firm w
rankingu dziennika ,,Rzeczpospolita”. Dziennik ten oszacowal rekordowa w dotychczasowe;j historii
wartos¢ naszej spotki na kwote 430 mln zt.

W skali roku wprowadzili§my do oferty handlowej niemal 20 tys. nowych pozycji asortymentowych —
byly to przede wszystkim nowe towary do sklepow PSB-Mrowka. Opisywany sezon uplynat, w
duzym stopniu, pod znakiem szeregu prac w centrali nad nowymi placoéwkami detalicznymi.
Wprowadzone zostaty nowe wzory Uméw Partnerskich z Akcjonariuszami prowadzacymi sklepy oraz
uméw z dostawcami Mrowek. Porozumienia te znacznie precyzyjniej opisuja relacje pomigdzy
partnerami. RozpoczgliSmy prace nad tzw. Ksigga Mrowki — zbiorem procedur i zasad niezbednych do
budowy i prowadzenia sklepu. Cale opracowanie zostanie ukonczone wiosna 2007 roku. Wszystkie te
prace stuza ujednoliceniu i stalemu podnoszeniu standardéw obstugi klientow detalicznych. W ciagu
roku powstato 5 nowych sklepoéw, spetniajacych wszelkie wymogi zaktadane przez centrale dla tego
typu obiektow.

W kwietniu, w Centrum Targowym w Kielcach, zorganizowalismy IV Targi Grupy PSB -
uczestniczylo w nich 152 naszych Partneréw i ponad 1000 pracownikéw niemal wszystkich hurtowni
PSB. W trakcie tej dwudniowej imprezy zawarto ponad 2000 kontraktow na kwotg ok. 55 min zt.

W minionym roku kontynuowali§my dotychczasowa strategi¢ marketingowa, organizujac szereg
kampanii reklamowych 1 promocyjnych o =zasiggu ogolnopolskim i lokalnym. Statym
zainteresowaniem na rynku cieszyt si¢ program ,,Buduj dom z PSB”. DokonaliSmy duzych inwestycji
w infrastrukture¢ internetowa, dzigki ktorym ogladalno$¢ naszych serwiséw informacyjnych w
minionym roku lacznie wyniosta 3,8 min odston. Praca naszej firmy byta opisywana w ponad 200
publikacjach dziennikarskich.

Duza emigracja pracownikdw naszego sektora spowodowata konieczno$¢ realizacji szkolen - ponad
100 Akcjonariuszy, przy udziale 97 producentéw, realizowalo szeroki program edukacyjny dla firm
wykonawstwa budowlanego pod nazwa ,,Szkoty Dobrego Budowania PSB”. Z duma mozemy
powiedzie¢, ze ten cykl szkolen jest z pewnoscia jednym z najwigkszych w Polsce przedsigwzigc
edukacyjnych naszej branzy — w minionym roku mieliSmy niemal 7 tys. stuchaczy.

Dotychczasowa praca zostala wynagrodzona wieloma wyrdznieniami, najwazniejsze z nich to: ,,Laur
Swietokrzyski 2006” w kategorii ,,Przedsigbiorstwo Polskie w Regionie”, tytul "Dystrybutora Roku
2006" w kategorii "Sie¢ hurtowni budowlanych", ,,Lider Regionu Swictokrzyskiego 2006” w kategorii
»Sie¢ detaliczna” 1 ,,Polski Herkules”. Na podkreslenie zastuguje takze fakt, ze 6 Akcjonariuszy PSB
zostalo laureatami konkursu ,,Polski Kupiec Roku 2006 w branzy materialow budowlanych”. Jestesmy
przekonani, ze jak w przesztosci, tak i w latach nastgpnych, Firma bedzie umacnia¢ osiagnigta juz
wysoka pozycje w sektorze dystrybucji materiatow budowlanych. Dotozymy wszelkich staran, aby
poprawi¢ efektywnos$¢ dziatan i da¢ powody Akcjonariuszom i Partnerom do zadowolenia i
satysfakcji. Dziekujemy wszystkim Pracownikom i Akcjonariuszom za wklad i zaangazowanie w
rozwdj ich Firmy.
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