LIST PREZESA HOOP S.A. DARIUSZA WOJDYGI
DO AKCJONARIUSZY

Szanowni Akcjonariusze,

Niniejszym przedstawiamy wyniki dziatalnosci HOOP S.A. w roku 2000.

Miniony rok 2006 w HOOP S.A. mozemy z pewnoscig zaliczy¢ do udanych. Udalo si¢
zrealizowac wszystkie glowne cele, ktore Zarzad sygnalizowal we wezesniejszych komunikatach.

Pierwszym podstawowym celem na rok 2006 byla dalsza poprawa wynikéw Spolki
poprzez systematyczny wzrost sprzedazy oraz poprawe realizowanych marz. Analizujac
prezentowane w niniejszym sprawozdaniu wyniki, zauwazamy ponad 16% wzrost przychodéw ze
sprzedazy, oraz zdecydowany wzrost uzyskiwanych na kazdym poziomie wynikéw.
Zysk brutto ze sprzedazy wzrdsl w poréwnaniu z rokiem 2005 o 30%, zysk na sprzedazy wzrdst
0 56% zysk z dzialalnosci operacyjnej (EBIT) wzrést o 153% a zysk netto o ponad 266%.
Wskaznik EBITDA, okreslajacy zdolnos¢ Spotki do generowania dodatnich przeplywow
pienigznych, wzrést o ponad 40%.z kwoty 29,8 mln PLN. w roku 2005 do kwoty 42,0 mln
PLN. w roku 2006. Ponadto w trakcie 2006 roku udalo si¢ zmniejszy¢ zadluzenie finansowe
Spotki zaréwno w wartosciach bezwzglednych jak 1 w formie poprawy odpowiednich

wskaznikdw.

Drugi z podstawowych celéw na rok 2006 — zwickszenie potencjalu Spétki poprzez
akwizycje nowych podmiotow — takze zostal zrealizowany.
Rok 2006 byl takze rokiem dynamicznego rozwoju Grupy Kapitalowej HOOP S.A., ktora
powickszyla si¢ o zakupione 31 maja 2006 dwie spo6tki dystrybucyjne — Bobmark International
Sp. z 0.0. oraz Maxpol Sp. z o.0. oraz o zakupiong 31 pazdziernika 2006 Spétke Akcyjng Paola —
jednego z lideréw rynku syropow i sokow owocowych wysokostodzonych.
Dwie pierwsze akwizycje pozwolily na zwigkszenie kontroli HOOP S.A nad kanatami
dystrybucji swoich wyrobow, natomiast nabycie akcji Paola S.A. powinno przyczyni¢ si¢ do

dodatkowego wzrostu przychodéw ze sprzedazy wynikajacego z poszerzenia oferty




produktow oraz wplyna¢ na zdecydowana popraweg wynikéw finansowych poprzez

wykorzystanie efektow synergii.

Wsréd najwazniejszych zadan na rok 2007 widzimy przede wszystkim intensyfikacje
dzialan majacych na celu wzrost sprzedazy, takich jak wprowadzanie nowych i modyfikacje
dotychczasowych produktéw, rozbudowe kanaléw dystrybucji, nasilenie dzialan promocyjnych
1 marketingowych oraz kontynuowanie zmian organizacyjnych majacych na celu optymalizacje
kosztow 1 jak najlepsze wykorzystanie potencjatu Spotki.

Dodatkowym czynnikiem mogacym mie¢ wplyw na przyszle wyniki HOOP S.A. sa

mozliwe przyszle akwizycje firm z branzy napojowej. Rynek napojow, wody i sokéw w Polsce
jest obecnie w okresie intensywnej konsolidacji, a HOOP S.A. zamierza aktywnie uczestniczy¢ w
tym procesie.
Czynnikiem w sposob zasadniczy zwigckszajacym — potencjal Spoétki i umozliwiajacym w
przysztodci realizowanie bardzo duzych projektéw akwizycyjnych badz inwestycyjnych jest
planowane polaczenie HOOP S.A. z KOFOLA Holding A.S., o ktérym Spélka informowala
komunikatem biezacym nr 11/2007 z dnia 13 marca 2007. W jego wyniku powstanie spdtka
osiagajaca razem ze spotkami zaleznymi roczne przychody przekraczajace 1,2 mld. PLN.

Wszystkie, wymienione powyzej czynniki daja podstawy do twierdzenia, ze rok 2007 1 lata
nastepne beda okresem dynamicznego rozwoju HOOP S.A.; a uzyskiwane wyniki powinny w

pelni satysfakcjonowac¢ Akcjonariuszy Spolki.

7. powazaniem

Prezes Zarzadu HOOP S.A.
Dariusz Wojdyga



