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1. PRODUKTY T.C. DĘBICA S.A.

1.1. OPONY DO SAMOCHODÓW OSOBOWYCH I DOSTAWCZYCH

T.C. Dębica S.A. produkuje szeroką gamę opon do samochodów osobowych i dostawczych pod markami: Dębica, Goodyear, Dunlop, Fulda, Sava oraz markami prywatnymi.

Od 1 stycznia 2006 roku zamiast opon do samochodów dostawczych marki Dębica, T.C. Dębica S.A.  produkuje popularniejsze na rynku europejskim opony różnych marek należące do macierzystego koncernu. Są to m.in. opony marki Sava. Jednocześnie marka Dębica utrzymuje wiodącą pozycję na rynku opon do samochodów osobowych. Produkcja opon ULT/LT marki Dębica została zastąpiona produkcją innych wyrobów.

Zmiana ta pozwala skuteczniej promować produkowane w Dębicy opony różnych marek do samochodów dostawczych, które cieszą się większą niż marka Dębica popularnością w Europie. Jednocześnie umożliwia jeszcze bardziej dynamiczny rozwój marki Dębica, która stała się klasyczną marką opon do samochodów osobowych.

Paleta opon osobowych obejmowała 3 rodziny opon letnich, 3 rodziny opon całorocznych oraz 3 rodziny opon zimowych.

Opony osobowe letnie:

· VIVO



- 1 rozmiar

· PASSIO



- 21 rozmiarów (+2 wzmocnione)

· FURIO 



- 21 rozmiarów

Opony osobowe całoroczne:

· D-124



- 2 rozmiary

· NAVIGATOR


- 9 rozmiarów

· NAVIGATOR 2


- 12 rozmiarów 

Opony osobowe zimowe:

· FRIGO



- 4 rozmiary

· FRIGO DIRECTIONAL

- 4 rozmiary

· FRIGO 2



- 14 rozmiarów

Dębica PASSIO 

W roku 2006 jest kontynuowana sprzedaż opony Dębica Passio. Opona ta cieszy się stale  dużym zainteresowaniem Klientów, stanowiąc jednocześnie jeden z podstawowych produktów sprzedawanych przez serwisy oponiarskie w Polsce. Opinie użytkowników potwierdzają wysokie parametry eksploatacyjne produktu, szczególnie w zakresie odczuwalnej poprawy parametrów bezpośrednio wpływających na bezpieczeństwo i komfort jazdy.  

Wprowadzona paleta obejmuje 23 rozmiary 12, 13, 14 i 15 calowe. Dwa z nich występują także w wersji wzmocnionej stosowanej w lekkich samochodach dostawczych.  

Dębica NAVIGATOR 2

W 2005 roku wprowadzono nową oponę całoroczną NAVIGATOR 2, która jest następczynią doskonale postrzeganej przez rynek opony NAVIGATOR. Opona ta dostępna jest w 12 rozmiarach. 

Dębica Frigo 2

W 2005 roku wprowadzano również nową oponę zimową FRIGO 2, która jest następczynią opony Frigo Directional. Produkt ten w istotny sposób zwiększa konkurencyjność opon Dębica w segmencie opon zimowych. Opona ta dostępna jest w 14 rozmiarach.
1.2 . OPONY DO MASZYN I URZĄDZEŃ ROLNICZYCH

   
W grupie opon rolniczych w pierwszym półroczu 2006 roku T.C. Dębica S.A. oferowała  15 rozmiarów opon w 16 rzeźbach bieżnika oraz 3 rozmiary opon przemysłowych w dwóch rzeźbach bieżnika. 

Oferta T.C. Dębica S.A. obejmowała 5 grup opon:

· Traktorowe prowadzące
 – 4 rozmiary w sześciu rzeźbach bieżnika 

· Traktorowe napędowe

 – 1 rozmiar

· Implement


 – 5 rozmiarów w pięciu rzeźbach bieżnika

· Rolnicze małe 


 – 5 rozmiarów w czterech rzeźbach bieżnika

· Opony przemysłowe

 – 3 rozmiary w dwóch rzeźbach bieżnika.

1.3. OGUMIENIE ROWEROWE, MOTOROWEROWE, MOTOCYKLOWE I DĘTKI

      TRAKCYJNE.

Podnoszenie efektywności realizacji strategicznych celów Firmy Oponiarskiej Dębica S.A. w najbliższych latach oraz zmiany zachodzące na rynku, które powodują trwałą nieefektywność produkcji i sprzedaży przez Spółkę opon i dętek rowerowych, a także dętek trakcyjnych spowodowały, że Zarząd Firmy podjął decyzję o zaprzestaniu ich produkcji i sprzedaży. Skutkiem tej decyzji była likwidacja Centrum Ogumienia Rowerowego i Dętek T.C. Dębica S.A. Produkcja w CORiD została całkowicie zatrzymana 19 maja 2006 r.

Centrum Ogumienia Rowerowego i Dętek zakończyło swoją działalność ze względu na straty, które przez ostatnie lata przynosiło w wyniku trudnej sytuacji rynkowej, wywołanej importem tanich produktów z krajów azjatyckich. Pomimo przeprowadzonych restrukturyzacji Centrum, nie było ono w stanie obniżyć kosztów na tyle, aby być rentowne. 

Na produkcji opon rowerowych i dętek w 2005 roku straty operacyjne Firmy Oponiarskiej Dębica S.A. wyniosły ponad 3 mln PLN. Jednocześnie przychody ze sprzedaży tych produktów wyniosły 63,9 mln PLN, z czego 58 procent pochodziło z rynku polskiego. Opony rowerowe i dętki stanowiły mniej niż 4,5  procent sprzedaży Firmy. 

Oferta  Centrum Ogumienia Rowerowego i Dętek  obejmowała w I półroczu 2006   roku :

1.3.1 . Opony 

 
-  46 rzeźb bieżnika  opon  rowerowych  w  różnorodnych  wersjach 

· 6  rzeźb  opon motorowerowych

· 2 rzeźby  opon motocyklowych

1.3.2. Dętki

·  25 rozmiarów dętek  rowerowych  

·    6 rozmiarów  dętek motorowerowych  

·    5 rozmiarów  dętek motocyklowych

· 117 rozmiarów dętek trakcyjnych / 8 typów zaworów /

1.4  MEMBRANY

Na uwagę zasługuje 26% dynamika wzrostu tonażu produkcji membran wulkanizacyjnych. Równie duży wzrost zanotowano w ilości produkowanych asortymentów. W pierwszym półroczu 2006 roku wyprodukowano 143 asortymenty, od membran do opon motocyklowych, przez różne typy do samochodów osobowych i ciężarowych, aż po membrany do opon lotniczych i ciężkich maszyn ziemnych.

89 tys. membran sprzedano do zakładów produkujących opony, głównie do Europy Zachodniej, Ameryki i Azji.

1.5 UDZIAŁ GRUP PRODUKTOWYCH W SPRZEDAŻY OGÓŁEM 

Asortyment
Sprzedaż

ilościowa 

w tys. szt.
Sprzedaż

wartościowa 

w tys. zł.
Udział w całości sprzedaży
Zmiana wartości sprzedaży 
1 półrocze

2006 vs. 2005

Opony                       osobowe, dostawcze, ciężarowe, rolnicze, przemysłowe
7 877
683 263
90,1 %
+ 5,3 %

Ogumienie rowerowe, motorowerowe i motocyklowe
3 537
17 387
2,3 %
- 6,2 %

Dętki
    676
13 165
     1,7 %
     - 30,0 %

Pozostałe

44 825
     5,9 %
     -  7,3 %

Razem:
 
   758 640
     100 %
     +  3,3 %

2. DZIAŁALNOŚĆ INWESTYCYJNA

Nakłady inwestycyjne w I półroczu 2006 roku wyniosły 36 156 tys.  PLN 

Działalność inwestycyjna przebiegała zgodnie z przyjętymi do realizacji planami określających rozwój i strategię Spółki oraz skupiała się na następujących działaniach:

1. Zakupie maszyn i urządzeń oraz zmianach infrastruktury produkcyjnej umożliwiających produkcję opon osobowych w najnowszej technologii

2. Modernizacji istniejącego parku maszynowego, infrastruktury, działań mających na celu uzyskanie oszczędności,  poprawę efektywności produkcji, spełnienie wymogów BHP i ochrony środowiska 

3. Zakupie osprzętu produkcyjnego 

3. WAŻNIEJSZE WYDARZENIA W DZIEDZINIE BADAŃ I ROZWOJU TECHNICZNEGO

Rozwój techniczny skupiał się na następujących obszarach:

· Zastosowaniu najnowszych technik sterowania i napędów w projektowanych instalacjach celem uzyskania wymagań jakościowych i procesowych

· Obniżenie kosztów produkcji poprzez wprowadzenie odpowiednich rozwiązań technicznych,  zastosowanie energooszczędnych urządzeń oraz   nowych technologii.

· Działaniach inżynierskich mających na celu lepsze wykorzystanie i optymalizację pracy istniejących maszyn i urządzeń oraz dostosowanie ich do potrzeb technologii.

· Zastosowanie maszyn i urządzeń o wysokim poziomie automatyzacji zapewniających odpowiednią wydajność, efektywność, jakość produktu oraz poprawiających warunki pracy pracowników.

· Stosowaniu rozwiązań mających na celu ciągłe polepszanie warunków  bezpieczeństwa i higieny pracy oraz ochrony środowiska.

4.  ZAOPATRZENIE

W przypadku zakupów kauczuku jeden z dostawców (podmiot powiązany - Goodyear Orient Co.Pte Ltd. Singapur) osiągnął 10,98% ogólnej wartości zakupów Spółki. 

Spółka w pierwszej połowie 2006 roku  kupowała  kordy tekstylne do opon samochodowych w całości od podmiotu powiązanego - Goodyear Fabric Plant Luxemburg.

5. SPRZEDAŻ 

5.1. WARTOŚCIOWA SPRZEDAŻ T.C. DĘBICA S.A. W PODZIALE NA RYNEK POLSKI I EKSPORT:

W pierwszym półroczu 2006 roku  sprzedaż na rynku polskim stanowiła 28,8% całości wartości sprzedaży, a eksport stanowił 71,2% tak jak w analogicznym okresie roku poprzedniego.

Główne eksportowe rynki sprzedaży to: Niemcy, Francja,Słowenia, Anglia, Rosja, Włochy, Zjednoczone Emiraty Arabskie, Hiszpania,  Rumunia. 

5.2. WARTOŚCIOWA SPRZEDAŻ T.C. DĘBICA S.A.  W PODZIALE NA RYNKI WYMIANY I RYNKI ORYGINALNEGO WYPOSAŻENIA 

 Rynki wymiany 



 -  96,9 %

 Rynki oryginalnego wyposażenia
  -  3,1 %

Sprzedaż na rynki oryginalnego wyposażenia wyniosła w pierwszym półroczu 2006 roku 3,1% całości wartości sprzedaży. Główni odbiorcy to:

· Fiat Auto Poland S.A. Tychy

· F.S.O. S.A. Warszawa

· Fabryka Przyczep Niewiadów Sp. z o.o.

· Daewoo Automobile Romania S.A. Craiova

· Intrall Polska Sp. z o.o. Lublin

· INTER-TECH SPÓŁKA JAWNA - BIAŁYSTOK


· AGROMASZ SP. Z O.O. - RZEKUŃ


· "PRONAR" SPOŁKA Z O.O. - NAREW


Dominującymi rynkami zbytu są rynki wymiany które stanowią 96,9% całości wartości sprzedaży firmy.

Na krajowym rynku wymiany sprzedaż odbywa się poprzez rozwiniętą sieć dystrybucji opon. Dystrybucja realizowana jest poprzez sprzedaż do: 

· regionalnych dystrybutorów ogumienia,

· serwisów oponiarskich - Autoryzowany Serwis Grupy Goodyear, wykreowanych z dotychczasowych sieci (PARTNER, DECART) i współpracujących z T.C. Dębica S.A.

· stacji serwisowych sieci typu „fast-fit” i „autocenter” działających na terenie całego kraju (Shell Autoserve, FEU VERT, NORAUTO,  PNEUHAGE)

· największych dystrybutorów części samochodowych (AD Polska, Inter Cars i FOTA),

· sieci dealerów nowych samochodów (m.in. Fiat, Ford).  

Dystrybucja ogumienia na rynkach eksportowych opierała się głównie na współpracy z Regionalnymi Organizacjami Goodyear w poszczególnych krajach. 

5.3 WARTOŚCIOWA SPRZEDAŻ CENTRUM OGUMIENIA ROWEROWEGO I DĘTEK 

W grupie ogumienia rowerowego, motorowego i motocyklowego zanotowano w I półroczu 2006 roku 6% spadek  wartości sprzedaży w porównaniu do analogicznego okresu ub.roku. 

W dętkach trakcyjnych  wartość sprzedaży była niższa o 30%. 

Spadek wartości sprzedaży w tych grupach  jest wynikiem :

a/ogumienie rowerowe

· rosnący import bardzo  taniego ogumienia rowerowego z krajów Dalekiego Wschodu

b/ dętki trakcyjne

· spadku sprzedaży krajowej oraz  eksportowej /Europa Zachodnia/  wynikającego ze zmniejszenia potencjału rynku oraz wycofanie się głównego odbiorcy – Goodyear Brazylia z dystrybucji dętek

5.3.1. Kierunki sprzedaży : 

a/ ogumienie rowerowe , motorowerowe, motocyklowe :

- sprzedaż  krajowa  
 -  88 % 

- sprzedaż  eksportowa 
-12 % 

b/ dętki  trakcyjne

- sprzedaż  krajowa  - 35 % 

- sprzedaż  eksportowa - 65 % 

6. WŁADZE SPÓŁKI 

Do odbycia WZA tj. do 16 kwietnia 2006 r. trwała XII kadencja Zarządu i Rady Nadzorczej .

Skład Zarządu XII kadencji  był następujący :


Zdzisław Chabowski 

 - Prezes Zarządu


Leszek Cichocki 


- Członek Zarządu


Stanisław Cieszkowski 

 - Członek Zarządu (do 31 stycznia 2006) 


Jeffrey Smith 


- Członek Zarządu (od 1 lutego 2006) 


Jacek Pryczek


 - Członek Zarządu 

W skład Rady Nadzorczej XII kadencji  wchodzili :


Jaroslav F. Kaplan

- Przewodniczący


Serge Lussier


- Wiceprzewodniczący  


Łukasz Rędziniak

- Sekretarz


Dominikus Golsong 

- Członek 

Krzysztof Susz

- Członek

Z dniem odbycia WZA  16 kwietnia 2006 r. rozpoczęła się XIII kadencja Zarządu i Rady Nadzorczej 

W skład Zarządu   XIII kadencji   zostali powołani:


Zdzisław Chabowski 
 - Prezes Zarządu


Leszek Cichocki 

 - Członek Zarządu


Leszek Szafran

 - Członek Zarządu


Jeffrey Smith 

 - Członek Zarządu

W skład Rady Nadzorczej XIII kadencji zostali wybrani 


Jaroslav F. Kaplan
-
Przewodniczący


Serge Lussier

-
Wiceprzewodniczący


Łukasz Rędziniak
-
Sekretarz 


Dominikus Golsong
-
Członek


Czesław Łączak 
-
Członek

Członków Zarządu powołuje i odwołuje Rada Nadzorcza. Ponadto zgodnie z  przepisami KSH członek  Zarządu może być odwołany lub zawieszony w czynnościach także przez Walne Zgromadzenie.

Zarząd Spółki prowadzi sprawy Spółki i reprezentuje Spółkę.

Wszelkie sprawy związane z prowadzeniem Spółki nie zastrzeżone ustawą albo Statutem Spółki do kompetencji Walnego Zgromadzenia lub Rady Nadzorczej należą do zakresu działania Zarządu.

Do składania oświadczeń w imieniu Spółki wymagane jest współdziałanie dwóch członków Zarządu Spółki albo jednego członka Zarządu łącznie z Prokurentem. 

W sprawach z zakresu prawa pracy ze Spółką czynności dokonuje Zarząd albo inne wyznaczone do tego przez Zarząd osoby. 

W umowach o pracę oraz innych umowach pomiędzy Spółką i członkami Zarządu, jak również w sporach z nimi, Spółkę reprezentuje Przewodniczący Rady Nadzorczej. Ustalenie zasad wynagrodzenia oraz innych warunków tych umów należy do wyłącznej kompetencji Przewodniczącego Rady Nadzorczej.

Informacje na temat wynagrodzeń osób zarządzających i nadzorujących Spólkę została podana w dodatkowych notach objaśniających do sprawozdania finansowego w pkt 10.

Umowy o pracę zawarte pomiędzy Spółką a członkami Zarządu przewidują odszkodowanie dla członków Zarządu w przypadku rozwiązania tych umów przez Spółkę bez ważnej przyczyny.

Następujący Członkowie władz Spółki posiadają akcje Spółki: Krzysztof Susz, członek RN (XII kadencji )  – 16 akcji;  Jacek Pryczek, członek Zarządu ( XII kadencji )  – 1 akcja; Stanisław Cieszkowski, Członek Zarządu ( XII kadencji ) – 420 akcji;  Zdzisław Chabowski, Prezes Zarządu 2 114 akcji.  Wszystkie akcje są o wartości nominalnej osiem złotych każda.

Akcjonariuszami posiadającymi ponad 5% kapitału akcyjnego w I–ej połowie 2006 roku byli:

Goodyear Luksemburg posiadający 8 264 092 akcji stanowiących 59,87% kapitału akcyjnego Spółki oraz Commercial Union Otwarty Fundusz Emerytalny BPH CU WBK, który na dzień ustalenia prawa do dywidendy 14.08.2006, posiadał 1 337 955 akcji co stanowiło 9,69%  kapitału akcyjnego.

Spółka nie posiada informacji o późniejszych zmianach w wykazie akcjonariuszy posiadających co najmniej 5%.
7. SYTUACJA FINANSOWO - EKONOMICZNA

Firma  Oponiarska Dębica Spółka Akcyjna uzyskała w I półroczu 2006 zysk netto w wysokości  24,5 mln zł.

W zestawieniu z rokiem ubiegłym podstawowe wielkości ekonomiczne kształtują się następująco:

( mln zł)

I półrocze  2006 r.
 I półrocze 2005r.

sprzedaż produktów, towarów

i materiałów 





758,6


734,5


zysk operacyjny (EBIT)



  35,1


  57,1


zysk brutto





  30,6


  53,3

zysk netto





  24,5


  43,0

Zanotowany 3,3 procentowy wzrost wartości sprzedaży  w pierwszym półroczu 2006 w stosunku do analogicznego okresu roku ubiegłego jest wynikiem wzrostu  sprzedaży zarówno na eksport oraz na rynku krajowym. Tak jak w roku ubiegłym eksport stanowił 71% wartości sprzedaży.

Kurs euro w pierwszym półroczu 2006 ukształtował się na poziomie 3,90 zł podczas gdy rok wcześniej wynosił  4,08 zł.  W porównaniu z pierwszym półroczem 2005 roku, euro było  tańsze o 4,4 proc.  Mimo słabszego euro przychody ze sprzedaży eksportowej wzrosły 3,4%, jest to efekt wzrostu cen jednostkowych w euro.

Spadek kursu euro przyczynił się z drugiej strony do złagodzenia  wzrostu jednostkowych kosztów produkcji spowodowanych wzrostem światowych cen surowców używanych w produkcji opon. Mimo to jednostkowe koszty produkcji wzrosły o 9,5%.

Koszty sprzedaży i ogólnego zarządu zostały obniżone w pierwszym półroczu tego roku łącznie o 3,4 mln zł , czyli o 7,7 proc. w porównaniu do pierwszego półrocza roku ubiegłego. 

Zysk  na sprzedaży za pierwsze półrocze 2006 w kwocie 64,2 mln zł jest wyższy niż w  roku ubiegłym o 6,3 mln zl tj. o 11%.

Jednakże utworzenie rezerw w związku z prowadzoną restrukturyzacją i zaprzestaniem produkcji opon rowerowych oraz dętek w wysokości 22,6 mln zł, a także rezerw na należności wątpliwe w kwocie 2,3 mln zł, rezerw na odszkodowania  w kwocie 2,5 mln zł  i rezerw na obniżenie wartości zapasów w kwocie 2,0 mln zł; sprawiło, ze zysk operacyjny (EBIT)  wyniósł  35,1 mln zł i  jest niższy niż w roku ubiegłym o 21,9 mln zł tj. o 38%.

Wynik na działalności finansowej za pierwsze półrocze 2006 jest stratą w wysokości  4,5  mln zł  i wynik ten jest porównywalny z   pierwszym półroczem roku ubiegłego. 

W efekcie Spółka osiągnęła 30,6 mln zł zysku brutto, o 43 % mniej niż przed rokiem. Zysk netto wyniósł 24,5  mln zł, także o 43% mniej niż przed rokiem.

Efektywna stawka podatku dochodowego za I półrocze 2006 r. ukształtowała się na poziomie 20,0 % wobec ustawowej 19,0 %. 

W I półroczu 2006 r. nie dokonano żadnych inwestycji kapitałowych na okres dłuższy niż 1 rok.

Posiadane zasoby finansowe pozwalały na terminowe wywiązywanie się z zaciągniętych zobowiązań.

Na dzień 30 czerwca 2006 roku Spółka nie posiadała zobowiązań z tytułu  pożyczek oraz nie posiadała zobowiązań z tytułu wyemitowanych papierów dłużnych.

Zobowiązania z tytułu kredytów w rachunku bieżącym wyniosły 14,4 mln zł.

Przepływy pieniężne netto z działalności operacyjnej wyniosły 10,6 mln zł.

Zysk netto i amortyzacja wygenerowały gotówkę w kwocie 47,4 mln zł.  Na zwiększenie  kapitału obrotowego przeznaczono 70,9 mln zł gotówki. Zwiększenie stanu rezerw i rozliczeń międzyokresowych kosztów wygenerowało dodatnie przepływy pieniężne w wysokości 31,2 mln zł, a pozostałe tytuły 2,9 mln zł.

W nabycie rzeczowych aktywów trwałych i wartości niematerialnych i prawnych Spółka zaangażowała  40,6 mln zł gotówki. 

Ze zbycia majątku trwałego uzyskano 1,7 mln zł,  a z odsetek 0,1 mln zł.

Łącznie przepływy pieniężne z działalności inwestycyjnej wyniosły minus 38,8 mln zł.

Przepływy pieniężne netto z działalności finansowej  były ujemne i wyniosły minus 7,0 mln zł. Na spłatę kredytu przeznaczono 5,2 mln zł, na  płatności zobowiązań z tytułu leasingu 0,6 mln zł, i na zapłatę odsetek 1,2 mln zł.

Stan środków pieniężnych na 30 czerwca 2006  roku wyniósł 7,6 mln zł i zmniejszył  się w ciągu  w I półrocza 2006r. o 34,4 mln zł.

8. RYZYKA FINASOWE 

Ryzyka finansowe występujące w Spółce są monitorowane i zarządzane.

Ryzyko finansowe implikowane rodzajem i zakresem prowadzonej działalności gospodarczej, może dotyczyć zwiększenia poziomu nieściągalnych należności  będącego następstwem koniecznego (ze względu na wymogi rynku) kredytowania sprzedaży. Zważywszy, że wielkość nieściągalnych należności wynosi średniorocznie 0,42% przychodów ze sprzedaży i nie ulega istotnej zmianie, Spółka koncentruje się na zabezpieczeniu płatności , zarówno na płaszczyźnie formalno- prawnej (weksel, hipoteka, zastaw) jak również merytorycznej (doskonalenie logistyki dostaw, pogłębianie badania sytuacji finansowej odbiorców, itp.).

W efekcie dobre zarządzanie tym obszarem pozwala generować wartość dodaną. W ocenie Zarządu Spółki, poziom ryzyka finansowego związanego ze ściąganiem należności fluktuuje nieznacznie.

Spółka jest uzależniona od wahań kursów walut obcych w związku z eksportem wyrobów gotowych oraz importem surowców lecz zgodnie z długookresową strategią finansową nie stosuje instrumentów w zakresie zabezpieczenia ryzyka walutowego wykorzystując hedging naturalny. Wpływy z eksportu w większości przeznaczone są na zakup materiałów z importu.

Spółka  w pierwszym półroczu 2006 korzystała z kredytu  krótkoterminowego w rachunku bieżącym .

Zarząd Spółki nie przewiduje wystąpienia istotnych zakłóceń przepływów środków pieniężnych oraz utraty płynności finansowej. 

9. PRZEWIDYWANY ROZWÓJ T.C.  DĘBICA S.A.

Konsekwentnie od lat, T.C. Dębica S.A. - w ramach rozwoju i modernizacji fabryki - rozbudowuje i dostosowuje linie produkcyjne do wytwarzania opon w najbardziej dochodowych segmentach rynku, a więc przeznaczonych do samochodów osobowych i ciężarowych oraz typu High Performance.
Lata 2006 i 2007 - biorąc pod uwagę plany kapitałowe koncernu Goodyear będą charakteryzowały się jeszcze intensywniejszym procesem inwestycyjnym. Będzie on zmierzał do zbudowania nowych linii produkcyjnych dla nowoczesnych produktów - opon o wyższych indeksach prędkości. Kwota kilkudziesięciu milionów dolarów zostanie wydana w 2006 roku na modernizację maszyn do produkcji opon oraz na zakup nowych maszyn. Modernizowane są prasy wulkanizacyjne dla form segmentowych oraz urządzenia do przygotowania procesu, a także będzie zakupiony nowy mikser. 

Ponadto wymierne korzyści przyniesie wykorzystanie systemu zarządzania produkcją „Lean Manufacturing”. System ten pozwala na obniżenie kosztów produkcji m.in. poprzez skrócenie czasu pomiędzy złożeniem zamówienia a wysłaniem produktu oraz optymalizację poziomu zapasów.

Obecnie fabryka w Dębicy jest największą fabryką Goodyeara w Europie (spośród 15) i trzecią pod względem wielkości na świecie (wśród 80).

10. POZOSTAŁE INFORMACJE

A/

Wartość transakcji z podmiotami powiązanymi wchodzącymi w sklad koncernu Goodyear w  pierwszym półroczu 2006 roku  w zakresie sprzedaży wyniosła 590,6 mln zł  oraz w zakresie zakupu 240,7 mln zł.

Transakcje o jednorazowej lub łącznej wartości przekraczającej 500.000 euro były dokonane z następującymi podmiotami:

W zakresie sprzedaży:

Goodyear Dunlop Tire , Niemcy
130,9
mln zł

Goodyear Dunlop Tire ,Francja
64,9
mln zł

Goodyear Dunlop Tires, Polska
54,7
mln zł

SAVA TIRES D.O.O., Słowenia
52,9
mln zł

Goodyear Dunlop Unit, Anglia
41,3
mln zł

Goodyear Russia LLC, Rosja
32,7
mln zł

Goodyear Dunlop Tire, Włochy
32,3
mln zł

Goodyear Middle East, Dubai
28,8
mln zł

Goodyear Dunlop, Hiszpania
20,2
mln zł

Goodyear Dunlop Tire Rumunia
15,9
mln zł

Goodyear Dunlop Tire, Czechy
14,9
mln zł

Goodyear Lastikleri, Turcja
14,2
mln zł

Goodyear Luxemburg
11,0
mln zł

Goodyear Dunlop Tire ,Szwecja
10,3
mln zł

Goodyear Dunlop Tire, Austria
10,2
mln zł

Goodyear Dunlop Tire, Portugalia
8,5
mln zł

Goodyear Dunlop,Szwajcaria
6,0
mln zł

Goodyear Dunlop Tire, Irlandia
4,7
mln zł

Goodyear Dunlop Tire, Estonia
3,9
mln zł

Goodyear Dunlop Tire, Słowacja
3,7
mln zł

Goodyear Dunlop Tire, Holandia
3,7
mln zł

Goodyear Dunlop, Grecja
3,4
mln zł

Goodyear , Tajlandia
2,8
mln zł

Goodyear Dunlop Tire, Węgry
2,7
mln zł

W zakresie zakupu:

Goodyear Orient Co. Pte Ltd, Singapur
88,0
mln zł

Goodyear Akron, USA
57,6
mln zł

Goodyear Lux Industries, Luxemburg
37,3
mln zł

Goodyear, Luxemburg
20,5
mln zł

Goodyear Lux Mold, Luxemburg
9,7
mln zł

Goodyear Dunlop Tire , Niemcy
7,2
mln zł

SAVA TIRES D.O.O., Słowenia
6,6
mln zł

Goodyear Dunlop Tires, Polska
3,5
mln zł

B/

Spółka nie udzieliła pożyczek oraz poręczeń i gwarancji oraz nie zaciągała pożyczek.

Spółka korzystała z kredytów w rachunku bieżącym. Zobowiązania z tego tytułu na koniec czerwca 2006 wyniosły 14,4 mln zł i są wymagalne w ciągu roku.

C/

Spółka jest stroną następujących umów znaczących:

- umowa o pomocy technicznej i udzieleniu licencji zawarta z The Goodyear Tire Rubber Company z siedzibą w Akron,

- umowa najmu powierzchni magazynowej zawarta z firmą MS Sp. Z o.o. z siedzibą w Krakowie,

- umowa  w sprawie dostaw gazu zawarta z Air Products Gazy Sp. Zo.o. z siedzibą w Kędzierzynie- Koźlu.

Spółce nie są znane umowy zawarte pomiędzy akcjonariuszami (wspólnikami), umowy ubezpieczenia, współpracy lub kooperacji.

D/

W pierwszym półroczu 2006 roku nie nastąpiły zmiany w podstawowych zasadach zarządzania przedsiębiorstwem.

E/

Spółce nie są znane umowy, w wyniku których mogą w przyszłości nastąpić zmiany w proporcjach posiadanych akcji.

F/

W pierwszym półroczu 2006 roku Spółka nie dokonała inwestycji w papiery wartościowe, instrumenty finansowe, nieruchomości.

G/

Spółka nie podawała do publicznej wiadomości prognoz wyników na rok 2006.
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