PISMO PREZESA ZARZADU

Szanowni Akcjonariusze,

W  imieniu Zarzadu Spotki Akcyjnej NOVITUS mam zaszczyt przedstawi¢ Panstwu informacje
o najwazniejszych dokonaniach firmy w 2005 roku oraz perspektywach rozwoju w 2006 roku.

Ubiegly rok byl dla Spotki okresem przelomowym, w ktérym przeprowadziliSmy wiele zmian, zaré6wno
organizacyjnych, jak i w strukturze akcjonariatu oraz strategii rozwoju Spotki.

Strategiczne zmiany rozpoczgliSmy juz w lutym 2005 roku, kiedy to Spotka decyzja Walnego Zgromadzenia
Akcjonariuszy zmienita nazwe z OPTIMUS IC S.A. na NOVITUS S.A. Byto to efektem porozumienia migdzy
Spoltka a firmag OPTIMUS S.A., dawnym akcjonariuszem Spotki. OtworzyliSmy nowy etap w rozwoju Spoiki,
w ktorym z duzym sukcesem budujemy nowa marke na rynku. Konsekwencja zmiany nazwy byto wdrozenie
nowego systemu identyfikacji wizualnej, w tym nowego znaku graficznego (logo) Spotki, dzigki ktdéremu
klienci rozpoznaja produkty Spotki. Nasi klienci przyjeli nowa nazwe i logo NOVITUS pozytywnie, co
potwierdzito stuszno$¢ naszej decyzji.

Istotnym wydarzeniem ubiegtego roku byla emisja nowych akceji skierowana do Cztonkéw Zarzadu i wiodacych
menedzeréw Spotki, w wyniku ktorej pracownicy Spotki objeli okoto 7,5% akeji Spotki stajac sig
akcjonariuszami Spotki.

Najwazniejszym wydarzeniem ubiegtego roku byt jednak debiut Spétki na Warszawskiej Gietdzie Papierow
Wartosciowych. W wyniku publicznej emisji akcji gldwny akcjonariusz Spotki BRE Bank S.A. sprzedat
znaczacy pakiet 67,7% akcji Spotki. Dotaczenie NOVITUS S.A. do grona spotek gieldowych natozylo na nas
szereg nowych wymagan i obowiazkow czego efektem bylo przyjecie wigkszosci zasad tadu korporacyjnego.
Pragne zapewnié, iz Spdtka wypetnia nalezycie wszystkie obowiazki oraz prowadzi przejrzysta i rzetelng
polityke informacyjna wobec swoich akcjonariuszy.

Wkrétce po debiucie gietdowym (w I kwartale 2006 roku), NOVITUS S.A. pozyskal nowego znaczacego
inwestora branzowego, firm¢ COMP S.A. — wiodacego dostawce systemow bezpieczenstwa informacji, ktory
objat w wyniku dwukrotnego wezwania oraz transakcji pakietowej, 55,6% akcji Spotki. W efekcie zmian
w strukturze akcjonariatu Spotka znalazta si¢ w Grupie Kapitatowej COMP S.A.

Wiyniki, ktore Spotka NOVITUS odnotowata w 2005 roku, byly zgodne z planami budzetowymi, aczkolwiek
nizsze od osiagnigtych w 2004 roku. Chcialbym jednak przypomnieé, iz rok 2004 byt wyjatkowy w 12-letniej
historii Spotki. Firma osiagngla wowczas najlepsze wyniki finansowe glownie dzigki zdarzeniom jednorazowym
zwiazanym z duzymi kontraktami do klientow kluczowych oraz rynkiem niszowym taksowkarzy. NOVITUS
osiagnal w 2005r. przychody ze sprzedazy w wysokosci 57,7 min zt, zysk EBIT w wysokos$ci 8 mln zl, zysk
netto 6,9 min zl, sumg bilansowa w wysokosci 36 min zl, kapitaty wlasne w wysokosci 25,9 min zt oraz
zwigkszenie stanu $rodkdéw pieni¢znych w ciagu roku obrotowego w kwocie 0,7 mln zi. Pomimo nizszego
wyniku finansowego Spotka uzyskata ponadprzecigtne wspolczynniki rentownosci zarowno marzy brutto na
sprzedazy (35%), jak i zysku netto (12,5%). Dziatajac na konkurencyjnym polskim rynku IT NOVITUS SA
osiagnat rentownos¢ netto wyzsza niz Srednia w branzy.

Spolka utrzymata pozycjg lidera na krajowym rynku urzadzen fiskalnych z udziatem 24% oraz czolowa pozycj¢
w segmencie systemowych rozwigzan elektroniczno-informatycznych dla sektora handlu, ustug i logistyki.

NOVITUS z sukcesem realizowal w 2005 roku sprzedaz do swoich klientow, z ktorymi zwiazany jest
wieloletnia wspotpraca. Niewatpliwym sukcesem byto zdobycie kolejnych kluczowych klientoéw, m.in. PKN
Orlen, dla ktoérego Spotka dostarczyla urzadzenia dla wszystkich punktéw sieci sprzedazy.

W 2005 roku Spoétka konsekwentnie budowala swoja oferte¢ w oparciu o produkty wlasne oraz systemowe
rozwigzania z wykorzystaniem produktéw firm zagranicznych, bgdacych liderami w swoich branzach. Spotka
kontynuowala prace rozwojowe w oparciu o wlasne zaplecze badawczo-rozwojowe. Efektem tych dzialan byto
zakonczone duzym sukcesem wprowadzenie na rynek nowych produktéw i ushug, utrzymanie wysokich
poziomow marzy oraz umocnienie pozycji Spotki na rynku.



NOVITUS kontynuowatl sprzedaz na rynki zagraniczne. Spotka utrzymata pozycje najwigkszego polskiego
eksportera urzadzen fiskalnych. Mimo, iz udziat eksportu w sprzedazy stanowit okoto 4,5%, to rozwoj tego
kanatu sprzedazy przyczyni si¢ w przysztosci do umocnienia pozycji Spétki na rynku europejskim.

Osiagnigcia Spotki oraz zaufanie klientow do nas potwierdzito uzyskanie przez Spotke najwyzszych wyroznien
m.in. Lidera Rynku, Eurolidera oraz Zlotego Godta Laur Konsumenta.

Istotnym dla przysztego rozwoju Spotki wydarzeniem 2005 roku bylo przyjecie przez Zarzad nowej strategii
rozwoju Spotki. Naszym celem strategicznym jest wzrost wartosci Spotki dla akcjonariuszy. Cel ten bedzie
realizowany przez wzrost przychodow ze sprzedazy, ukierunkowany w szczego6lnosci na uniezaleznienie si¢ od
koniunktury na rynku urzadzen fiskalnych, przy jednoczesnym utrzymaniu wysokich poziomow realizowanych
rentownosci. Gtowne zalozenia strategii zakltadaja umocnienie pozycji lidera na rynku, dywersyfikacje
dziatalnosci poprzez rozszerzenie oferty we wzrostowych i wysokomarzowych segmentach rynku,
wykorzystanie innowacyjnych technologii, rozwdj wysokomarzowych kanatéw sprzedazy oraz budowanie
wizerunku i warto$ci marki NOVITUS.

Perspektywy rozwoju naszej Spolki zalezne sa od czynnikow zewngtrznych i wewngtrznych. Czynniki
zewngtrzne takie, jak koniunktura na rynku krajowym, a w szczegolnosci sytuacja w sektorze handlu i ushug,
ktory jest gtdéwnym odbiorca produktow Spoltki oraz regulacje prawne w zakresie rynku fiskalnego, sa na rok
2006 dos¢ optymistyczne. Zarzad oczekuje, iz poprawa koniunktury oraz nowe regulacje znajda
odzwierciedlenie we wzroscie inwestycji w sektorze handlu. Czynniki wewngtrzne takie, jak mozliwos¢
umocnienia pozycji rynkowej i realizacja przyjgtych zamierzen inwestycyjnych, w szczegdlnosci zwiazanych
z pracami rozwojowymi nad wprowadzeniem nowych produktow, nowych rozwiazan technologicznych oraz
rozwoju dziatalnosci w zakresie oprogramowania do systemow sprzedazy, zostaty uwzglednione w przyjetej
strategii rozwoju Spotki na najblizsze lata. Zarzad oczekuje, iz terminowa realizacja przyjetych plandéw
inwestycyjnych bgdzie mie¢ pozytywny wptyw na umacnianie pozycji konkurencyjnej, dynamikg rozwoju oraz
rentownos¢ Spoiki.

Wierze, iz wspotpraca w Grupie Kapitatowej COMP S.A. — najwigkszego akcjonariusza Spotki, umozliwi
wykorzystanie efektu synergii oraz pozwoli rozszerzy¢ ofertg dla naszych klientow.

Jestem przekonany, iz obecna pozycja rynkowa Spotki oraz nowa struktura akcjonariatu pozwoli nam na dalszy
stabilny i konsekwentny rozwdj, a realizacja nowej strategii rozwoju przyniesie wymierne efekty w postaci
lepszych wynikow finansowych w 2006r. oraz wzmocnienia pozycji NOVITUS na rynku polskim
i europejskim.

Z powazaniem,
Bogustaw Latka

Prezes Zarzadu
NOVITUS SA

Nowy Sacz, dnia 18 kwietnia 2006 roku



