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Informacje o Spółce 

OPTIMUS S.A. działalność w zakresie produkcji i dystrybucji sprzętu komputerowego prowadzi od grudnia 1988 roku. Od roku 1994 Spółka jest strategicznym partnerem firm Microsoft i Intel. W tym samym roku, jako pierwsza spółka sektora informatycznego w Polsce, OPTIMUS S.A. zadebiutował na Giełdzie Papierów Wartościowych w Warszawie. Po zmianach właścicielskich (sprzedaż pakietu przez poprzedniego właściciela R. Kluskę) Spółka jako pierwsza polska firma publiczna przeprowadziła „podział przez wydzielenie”, w ramach którego działalność internetowa pozostała w Grupie Onet.pl S.A., a całość biznesu technologicznego została przeniesiona do obecnego OPTIMUS S.A.

Od roku 1995 Spółka posiada certyfikat jakości ISO 9002 a od roku 1997 - certyfikat ISO 9001. W roku 2003 OPTIMUS S.A. uzyskał certyfikat jakości potwierdzający zgodność realizowanych procesów z wymaganiami znowelizowanej normy ISO 9001:2000, wydany przez Polskie Centrum Badań i Certyfikacji (PCBC). W czerwcu 2004 roku Spółka otrzymała Certyfikat Zintegrowanego Systemu Zarządzania potwierdzający zgodność prowadzonych działań z wymaganiami norm: jakościowej (PN-EN ISO 9001:2001), środowiskowej (PN-EN ISO 14001:1998) oraz z kryteriami WSK. Certyfikat Zintegrowanego Systemu Zarządzania obejmuje procesy projektowania, produkcji, sprzedaży i serwisowania komputerów osobistych i serwerów. Jednocześnie certyfikat potwierdza, że Spółka wdrożyła i stosuje kryteria Wewnętrznego Systemu Kontroli (WSK) w zakresie obrotu z zagranicą.

Działalność operacyjna Spółki w 2005 roku 

W roku 2005 przychody ze sprzedaży wygenerowane przez Spółkę wyniosły 241,9 mln zł i były o 14% wyższe w porównaniu z rokiem 2004. Głównym przedmiotem działalności Spółki była produkcja i sprzedaż sprzętu komputerowego. W roku 2005 Spółka systematycznie poszerzała swoją ofertę produktową i była w czołówce firm wprowadzających nowości rynkowe. Kompleksowość oferty sprzętu komputerowego pozwoliła zaspokoić potrzeby poszczególnych grup klientów, a dbałość o wysoką jakość produktów przyczyniła się do umocnienia pozycji firmy w branży IT. Pod względem zyskowności rok 2005 nie należał dla Spółki do udanych, ponieważ  Spółka poniosła stratę na działalności operacyjnej w wys. 5,7 mln zł co przy kosztach finansowych netto na poziomie 1 mln zł spowodowało stratę netto w wys. 6,7 mln zł.
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	Wartość sprzedaży
	Wzrost 2005/2004

	W tys. zł
	ROK 2005
	ROK 2004
	

	Komputery
	144 885
	107 648
	 35%

	Serwery
	14 674
	19 006
	-23%

	Komponenty
	74 801
	57 601
	 30%

	Pozostałe
	7 585
	27 717
	-73%

	Ogółem 
	241 945
	211 972
	 14%


Poniżej zostały przedstawione ilości sprzedanych produktów w roku 2005 w porównaniu z rokiem 2004. 

	
	Sprzedaż
	Wzrost 2005/2004

	W szt. 
	ROK 2005
	 ROK 2004 
	 

	Desktopy
	72 335
	60 009    
	21%

	Serwery
	  1 578
	1 741    
	-9%

	Notebooki
	  9 646
	2 144    
	      350%


Produkty OPTIMUS S.A. 
Główne linie produktów

Komputery osobiste (desktopy)

Linia OPTItech

Seria OPTItech jest podstawową linia komputerów firmy OPTIMUS S.A., skierowaną do najbardziej dynamicznego i obiecującego rynku małych i średnich przedsiębiorstw. Komputery tej serii są przeznaczone do pracy na typowych stanowiskach biurowych. OPTIMUS od lat odnosi sukcesy na tym rynku, a ich kluczem jest prawidłowe rozpoznanie potrzeb tej niezwykle wymagającej grupy odbiorców. Komputery OPTItech są w grupie najbardziej konkurencyjnych cenowo produktów skierowanych do rynku małych i średnich przedsiębiorstw, a jednocześnie oferują wysoką jakość. Dzięki zachowanym standardom projektowania i produkcji pod kontrolą systemu zarządzania jakością ISO 9001:2000 komputery OPTIMUS OPTItech wyróżniają się wśród konkurencji niezawodnością i funkcjonalnością, a także długim okresem eksploatacji. Tak jak w przypadku wszystkich linii produktowych duży nacisk jest położony na to, by estetyka i nowoczesny wygląd komputerów OPTItech były zgodne z ich najwyższymi parametrami technicznymi.

Linia YOUNG

Linia Young to seria komputerów dla użytkowników indywidualnych oraz dla tak zwanego rynku SOHO (małe biuro, biuro domowe). Z tego powodu zarówno portfel produktów w tej linii jak też poszczególne urządzenia są tak konstruowane, aby zapewnić komfort pracy przy bardzo szerokim spektrum zastosowań począwszy od nauki i zabawy, na zastosowaniach biurowych kończąc. Podobnie jak w przypadku wszystkich urządzeń pod marką OPTIMUS do ich produkcji są stosowane tylko komponenty o najwyższej, sprawdzonej jakości. Dodatkowo komputery OPTIMUS Young skutecznie konkurują jako produkty, w których wprowadzane są na rynek premierowe rozwiązania technologiczne. Użytkownicy mogą znaleźć w portfelu tej linii najbardziej wydajne komputery na rynku oparte o zaawansowane komponenty. Konsekwencją tego jest niezawodność, funkcjonalność oraz długi okres eksploatacji. W ślad za technologią idzie wygląd: nowoczesny i podkreślający walory produktu.

Linia PRESTIGE

Komputery serii Prestige są skierowane do rynku użytkowników instytucjonalnych. Są przeznaczone do pracy na stanowiskach biurowych w wymagającym środowisku korporacyjnego systemu IT. Komputery serii Prestige wyróżnia
3 letnia gwarancja oraz bogata oferta opcji serwisowych, bogate zabezpieczenia sprzętowe i programowe, a także standardowo dołączane oprogramowanie do zarządzania przez sieć. W produkcji tej serii używane są jedynie komponenty najwyższej klasy, w tym stabilne rozwiązania firmy Intel, takie jak procesory, chipsety i karty sieciowe, szybkie dyski twarde i ergonomiczne peryferia a także sprawdzony system operacyjny Windows XP Professional SP2.

Linia HYPERMEDIA

OPTIMUS HyperMedia to uniwersalny komputer z pełni multimedialnym systemem operacyjnym Windows XP Media Center Edition. Komputery z linii HyperMedia przeznaczone są zarówno dla klientów szukających rozwiązania do nauki, pracy jak i rozrywki. Dzięki nowemu systemowi Microsoft Windows Media Center i nowej technologii Optimus HyperMedia użytkownik za pomocą tylko pilota może zarządzać wszystkimi multimedialnymi funkcjami urządzenia.

Linia SPRINTER

OPTIMUS Sprinter  to linia komputerów dla użytkowników indywidualnych ceniących sobie jakość i niezawodność za przystępną cenę. Linia Sprinter to komfort pracy przy bardzo szerokim spektrum zastosowań począwszy od nauki, pracy i zabawy. Podobnie jak w przypadku wszystkich urządzeń pod marką OPTIMUS do ich produkcji są stosowane tylko komponenty o najwyższej, sprawdzonej jakości. Konsekwencją tego jest niezawodność, funkcjonalność oraz długi okres eksploatacji. W ślad za technologią idzie wygląd: nowoczesny i podkreślający walory produktu.

Linia SMART

Smart to linia komputerów bez systemu operacyjnego lub z systemem operacyjnym innym niż Microsoft, stworzona z myślą o klientach, którzy chcą sami zadecydować o rodzaju systemu operacyjnego i sposobie licencjonowania. Są to odpowiedniki najbardziej popularnych konfiguracji linii OPTItech, Young io Prestige.

 Linia LCD PC

Oferta komputerów LCD PC Optimus jest tworzona z myślą o wszystkich użytkownikach oczekujących od komputera jednocześnie: prezencji, funkcjonalności, oszczędności miejsca oraz ergonomii pracy. Dlatego odbiorcami tego produktu są firmy każdej wielkości gdzie sprzęt pracuje na stanowiskach średniego i wyższego szczebla, oraz w miejscach gdzie trzeba zrobić dobre wrażenie na klientach: kasa, recepcja, biuro obsługi, sala konferencyjna. Dzięki połączeniu w LCD PC najlepszych rozwiązań z rynku komputerów stacjonarnych i przenośnych i uzyskaniu produktu o nowoczesnym design w małej stylowej obudowie przekonuje coraz więcej użytkowników domowych do zakupu sprzętu tej klasy. Dodatkowym atutem jest opcja wbudowanej karty TV. Wkrótce trudno będzie wyobrazić sobie biuro obsługi klienta czy stanowisko menedżerskie bez komputera LCD PC. Właśnie w tym kierunku zmienia się zapotrzebowanie stacjonarnych stanowisk biurowych oraz wizerunek domowego komputera, a Optimus już od kilku lat dostarcza na rynek takie rozwiązania.

NOTEBOOKI

Linia OPTIbook M200U+ 12" 

Są to notebooki ultralekkie i ultrafunkcjonalne, łączące zaawansowane technologie mobilne oraz multimedialne w obudowie formatu A4 ważącej poniżej 2 kg! To niezwykle poręczne narzędzie nie ustępuje w żaden sposób standardowym maszynom. Funkcja Power Cinema sprawia, że najnowszy notebook OPTIMUS staje się przenośnym odtwarzaczem filmów, muzyki oraz zdjęć, gwarantującym natychmiastowy ich odczyt z różnych nośników bez uruchamiania Windows.

Linia OPTIbook M600DC 13"

Jest to notebook wykorzystujący technologię mobilną najnowszej generacji. Mowa tutaj o zastosowaniu dwurdzeniowego procesora Intel Core Duo, mobilnego chipsetu Intel 945GM, oraz karty sieci bezprzewodowej Intel Pro Wireless 3945ABG. Najnowszy notebook OPTIMUS posiada 13" szerokokątny wyświetlacz (WXGA 15:9, 1280 x 768) i waży 2,2 kg. Standardowo będzie wyposażony w procesor Intel Core Duo T2400 (1,83 GHz, FSB 667MHz, c.2MB), 512MB pamięci DDR-2 (max 2GB), dwuwarstwową nagrywarkę DVD oraz 60GB dysk w standardzie Serial ATA. System graficzny obsługuje karta Intel GMA 950 128MB a korzystanie z multimediów ułatwia system operacyjny Microsoft Windows Media Center Edition. OPTIbook M600DC jest jednym z pierwszych notebooków na polskim rynku z 13" wyświetlaczem. Największą jego zaletą jest połączenie poręcznych gabarytów (316x224x32mm) i lekkości z olbrzymią wydajnością i mocą drzemiącą wewnątrz. Zastosowana 6-komorowa bateria pozwala na pracę do 3,5 godzin.

Linia OPTIbook M200W 14”

To jedyny w Polsce, awangardowy notebook z panoramiczną 14-calową matrycą (WXGA, 1280x800, 16:10). Od innych notebooków dostępnych na rynku wyróżnia go przede wszystkim design i stylistyka wykonania. Obudowa jest wykonana z białego, błyszczącego tworzywa imitującego masę perłową – jest to odpowiedź na trendy widoczne w stylistyce sprzętu mobilnego. To sprzęt interesujący wizualnie, a przy tym niezwykle wygodny w mobilnym użytkowaniu, gdyż waży ok. 2,5 kg. Jest adresowany m.in. do studentów, którzy potrzebują być zarówno mobilni jak i „trendy” i fascynują ich produkty zaawansowane technicznie w nietypowej, wyrafinowanej stylistycznie formie. W zestawie klient otrzymuje dodatkowo mysz optyczną, stylistycznie dopasowaną do notebooka oraz specjalną szmatkę do polerowania obudowy.

Linia OPTIbook M200D 15”

Jest to niespotykane połączenie sportowej wytrzymałości z wydajnością intelektu. Najnowsze technologie mobilne zostały zamknięte w aluminiowo-magnezowej obudowie odpornej na wstrząsy i upadek z wysokości do 1,5m. Specjalna klawiatura wytrzyma również niespodziewane zachlapanie poranną kawą czy wodą mineralną. Matryca o podwyższonej rozdzielczości (SXGA+, 1400x1050) zadowoli każdego użytkownika, a wbudowany port szeregowy zainteresuje osoby zajmujące się serwisowaniem, sterowaniem czy programowaniem urządzeń specjalistycznych oraz sprzętu przemysłowego.

Linia OPTIbookM600S 15,4”

OPTIbook M600S 15.4" nVidia to połączenie najnowszych technologii, wydajnych podzespołów o najwyższych parametrach wraz z dającą lepszy punkt widzenia matrycą panoramiczną. Zastosowanie mobilnej technologii Intel Centrino drugiej generacji to implementacja najnowszych odkryć i najwyższych parametrów dla wszystkich elementów konfiguracji notebooka: szybsza sieć bezprzewodowa, wydajna grafika nVidia GeForce Go, pamięci DDR-2 nowej generacji oraz przestrzenny dźwięk Azalia to wszystko na ultraszybkiej magistrali 533MHz.

Linia OPTIbook M600T 17”

Jest to przenośna platforma multimedialna, zaprojektowana do obsługi wszystkich znanych mediów cyfrowych w oparciu o najnowsze technologie dostępne dla komputerów przenośnych oraz system operacyjny Microsoft Windows Media Center Edition. Wprowadzenie OPTIbook M600T jest odpowiedzią na oczekiwania użytkowników, którzy zakupując komputer/notebook oczekują aby był on centrum multimedialnym w domu, aby podłączony do nagłośnienia i odbiornika TV stał się zestawem kina domowego. OPTIbook M600T ma jednak przewagę nad nowoczesnymi komputerami stacjonarnymi tworzonymi z myślą o centrum domowej rozrywki – notebooka możemy zabrać w podróż, na wczasy, mając przy sobie w jednym: komputer z bezprzewodowym dostępem do Internetu i wbudowaną kamerą, telewizor, cyfrowy magnetowid, odtwarzacz DVD oraz discman MP3/audio. Ponadto notebook posiada możliwość obsługi multimediów za pomocą pilota, ma wbudowany port szeregowy oraz uniwersalną zatokę, w której możemy umieścić nagrywarkę DVD, drugi dysk twardy lub drugą baterię.

SERWERY

Serwery serii VE (Value Edition) dedykowane są dla małych i średnich przedsiębiorstw ceniących doskonałą jakość za niewygórowaną ceną. Odpowiednia konfiguracja oraz zastosowane rozwiązania zapewniające wysoki poziom bezpieczeństwa danych tworzą idealne rozwiązanie dla firm poszukujących serwera do wielu zadań. Najpowszechniejsze zastosowania dla serwerów VE to podstawowe funkcje w małych sieciach komputerowych; serwer plików, serwer druku, podstawowe aplikacje sieciowe, przy czym w większości przypadków zadania te obsługiwane są jednocześnie na przez jeden serwer.

Optimus Nserver VE105 G6

Optimus Nserver VE105 G6 to ekonomiczny serwer zbudowany w oparciu  o najnowsze technologie. Możliwość instalacji dwurdzeniowego procesora Intel Pentium D oraz pamięci DDR2 667MHz daje niespotykaną dotychczas wydajność w klasie serwerów jednoprocesorowych. VE105 G6 to perspektywiczne rozwiązanie dla małych przedsiębiorstw zapewniające bezpieczeństwo i wydajność przy zachowaniu bardzo niskiego kosztu inwestycji.

Optimus Nserver VE155 G2

Optimus Nserver VE155 G2 to ekonomiczny, dwuprocesorowy serwer oparty na procesorach Intel® XeonTM z technologią Intel® Extended Memory 64 Technology. Serwer może być wyposażony zarówno w dyski SATA jak i SCSI. Możliwość wyboru pomiędzy kilkoma wersjami obudów tworzy niezwykle elastyczne rozwiązanie mogące sprostać szerokiemu wachlarzowi potrzeb. Nserver VE155 G2 to uniwersalna platforma, przeznaczona do realizacji szerokiego zakresu zadań przy relatywnie niskim koszcie inwestycji.

Optimus Nserver VE200 G6

Optimus Nserver VE200 G6 to jednoprocesorowa platforma zbudowana w oparciu o najnowsze technologie. Możliwość instalacji dwurdzeniowego procesora Intel Pentium D oraz pamięci DDR2 667MHz dają niespotykaną dotychczas wydajność w klasie serwerów jednoprocesorowych. Sterownik macierzowy pozwalający na konfigurację  RAID 5 zapewnia najwyższy poziom bezpieczeństwa danych zgromadzonych na dyskach SATA II.  VE200 G6 to serwer będący w stanie zapewnić najwyższy poziom wydajności i bezpieczeństwa pracy w małym przedsiębiorstwie. Opcjonalnie serwer można zbudować w obudowie Tower, co dodatkowo zwiększa możliwość rozbudowy oraz pozwala zamontować w szafie przemysłowej.

Optimus Nserver VE205 G6

Optimus Nserver VE205 G6 to jednoprocesorowa platforma zbudowana w oparciu o najnowsze technologie. Możliwość instalacji dwurdzeniowego procesora Intel Pentium D oraz pamięci DDR2 667MHz dają niespotykaną dotychczas wydajność w klasie serwerów jednoprocesorowych. VE205 G6 to serwer będący w stanie zapewnić najwyższy poziom wydajności i bezpieczeństwa pracy również dzięki wysokowydajnym dyskom SCSI. Opcjonalnie serwer można zbudować w obudowie Tower, co dodatkowo zwiększa możliwość rozbudowy oraz pozwala zamontować w szafie przemysłowej.

Optimus Nserver VE230 G3

Optimus Nserver VE230 G3 to najbardziej zaawansowana technologicznie platforma wśród serwerów dedykowanych dla MiŚP. Magistrala PCI-Express, pamięci DDR2 oraz procesory Intel® XeonTM z technologią Intel® Extended Memory 64 Technology tworzą bardzo wydajne rozwiązanie dla małego i średniego biznesu, które sprawdzi się w najbardziej wymagających 32 i 64-bitowych aplikacjach. Serwer optymalizowany dla krytycznych zastosowań biznesowych, takich jak bazy danych czy obsługa aplikacji wspomagających zarządzanie firmą. Wybór serwera VE230 G3 to pewna inwestycja w rozwój przedsiębiorstwa.

Optimus Nserver VE260 G1

Optimus Nserver VE260 G1 to platforma wykorzystująca najnowsze technologie z zakresu rozwiązań serwerowych. Dwurdzeniowe procesory Intel® XeonTM wspierające technologię wirtualizacji oraz dyski twarde SAS tworzą rozwiązanie o niespotykanej do tej pory wydajności w klasie serwerów SMB. Wsparcie dla technologii wirtualizacji otwiera nowe możliwości w wykorzystaniu serwera dla potrzeb dla małego i średniego biznesu. Serwer optymalizowany dla krytycznych zastosowań biznesowych, takich jak bazy danych czy obsługa aplikacji wspomagających zarządzanie firmą.

Optimus Nserver VE460 G1

Optimus Nserver VE460 G1 to platforma produkowana w obudowie przemysłowej RACK 1U wykorzystująca najnowsze technologie z zakresu rozwiązań serwerowych. Dwurdzeniowe procesory Intel® XeonTM wspierające technologię wirtualizacji oraz dyski twarde SAS tworzą rozwiązanie o niespotykanej do tej pory wydajności w klasie serwerów SMB. Wsparcie dla technologii wirtualizacji otwiera nowe możliwości w wykorzystaniu serwera dla potrzeb dla małego i średniego biznesu. Nserver VE460 G1 tworzy idealne rozwiązanie do budowy zintegrowanych systemów  klastrowych o dużej mocy obliczeniowej przy relatywnie niskim koszcie inwestycji.

SERWERY KORPORACYJNE

SerwerLE270G3
SerwerLE270G3 posiada całą gamę cech podnoszących niezawodność, funkcje oszczędzania energii oraz zaawansowane mechanizmy zarządzania i monitoringu pozycjonują ten serwer jako idealne rozwiązanie dla centrów departamentowych i dużych oddziałów terenowych. Duża elastyczność konfiguracji, bogactwo wyposażenia opcjonalnego (RAID, Fibre Channel) oraz najnowsze rozwiązania techniczne zapewniają bezpieczeństwo inwestycji na długi okres. Serwery te posiadają duże możliwości konfiguracji i dopasowania do potrzeb klienta, tanie moduły High-End (RAID i Fibre Channel), zaawansowane technologie (memory RAID, memory Hot Swap, PCI Hot Plug).

SerwerLE470G3

SerwerLE470G3 posiada całą gamę cech podnoszących niezawodność, funkcje oszczędzania energii oraz zaawansowane mechanizmy zarządzania i monitoringu pozycjonują ten serwer jako idealne rozwiązanie dla centrów departamentowych i dużych oddziałów terenowych. Duża elastyczność konfiguracji, bogactwo wyposażenia opcjonalnego (RAID, Fibre Channel) oraz najnowsze rozwiązania techniczne zapewniają bezpieczeństwo inwestycji na długi okres. Serwery te posiadają dużą gęstość upakowania, zaawansowane technologie (memory RAID, memory Hot Swap, PCI Hot Plug), duże możliwości konfiguracji i dopasowania do potrzeb klienta, tanie moduły High-End (RAID i Fibre Channel).

Server ME240G5

Model kontynuujący rozwój rodziny serwerów opartych o innowacyjną architekturę 64-bitową firmy Intel. Wykorzystuje procesor Intel® Itanium® 2 oraz jest przygotowany do obsługi kolejnych generacji procesorów 64-biowych IA-64. Przeznaczony do aplikacji obsługujących hurtownie danych, systemy wspomagania decyzji. Mocą obliczeniową przewyższa wiele serwerów opartych o procesory 64-bitowe w architekturze RISC. Podstawowy serwer wolnostojący (z konwersją do Rack) przeznaczony dla średnich i dużych firm sektora bankowego, przemysłu, dostawców Internetu. Server ME240G5 może być wyposażony w dyski SATA albo dyski SCSI. Dwa procesory Intel® Xeon™ oraz możliwość rozbudowy pamięci aż do 16GB zapewniają zapas wydajności na długie lata pracy

NServer ME250G4

NServer ME250G4 ma imponujące możliwości rozbudowy. Serwer może być wyposażony w 16GB pamięci operacyjnej DDR2 i aż 3TB pojemności dyskowej. Opcjonalnie, możliwa jest także wymiana kart PCI w czasie pracy (Hot Plug PCI). Serwer wolnostojący (z konwersją do Rack) przeznaczony dla średnich i dużych firm sektora bankowego, przemysłu, dostawców Internetu. Mechanizmy ochrony pamięci, rozbudowane i elastyczne zarządzanie, PCI Hot Plug, maksymalnie 10 dysków SCSI i 3TB pojemności, 16GB pamięci.

Server ME420G4

OPTIMUS Server ME420G4 posiada trzy dyski SATA (o całkowitej maksymalnej pojemności 1.2TB!!!) lub SCSI
(o pojemności całkowitej 0.9TB), dwa procesory Intel® Xeon™, 16GB pamięci oraz dwa sloty na karty rozszerzeń, dopełniają całości serwera znakomicie dopasowanego do infrastruktury rozwijającego się przedsiębiorstwa. Serwer Rack 1U przeznaczony dla średnich i dużych firm sektora bankowego, przemysłu, dostawców Internetu. Mechanizmy ochrony pamięci, rozbudowane i elastyczne zarządzanie, duże możliwości konfiguracji (pamięć DDR lub DDR2, dyski SATA lub SCSI).

NServer ME440G4

OPTIMUS NServer ME440G4 może być wyposażony w sześć dysków wewnętrznych SCSI lub SATA co pozwala na uzyskanie pojemności dyskowych do 2.4TB!!! Unikalną cechą serwera jest możliwość wyposażenia go w aż 6 kart rozszerzeń, co typowe jest dla serwerów o zdecydowanie większych rozmiarach, zwykle wolnostojących. Mechanizmy ochrony pamięci, rozbudowane i elastyczne zarządzanie, duże możliwości konfiguracji (pamięć DDR2, dyski SATA lub SCSI). Aż 6 slotów rozszerzeń (PCI-X lub PCI-Express) to główne cechy tego serwera.

Oferta produktowa w 2005 – podsumowanie

W roku 2005, tak jak w latach poprzednich, oferta produktowa Optimusa była stale poprawiana w tempie cykli produktowych, które w Spółce zmieniają się w okresach 6-7 tygodniowych. OPTIMUS S.A. jako pierwszy reagował na wprowadzane przez partnerów technologicznych nowości, jak też sam aktywnie szukał możliwości rozwoju w nowych, często nieistniejących jeszcze na polskim rynku, segmentach.

W ciągu ostatniego roku Spółka wprowadziła liczne nowości. W marcu, OPTIMUS S.A. wprowadził do swojej oferty notebook wykorzystujący nową platformę sprzętową Intel Sonoma, która skierowana jest do użytkowników oczekujących od swojego komputera przenośnego większej wydajności. Wprowadzenie tego produktu jest efektem ścisłej współpracy Działu Badań i Rozwoju Optimus z firmą Intel.

W styczniu 2005 OPTIMUS S.A., jako jedna z pierwszych firm, zaoferował klientom komputery z nowym procesorem Intel Pentium4 z rodziny 6xx ( 2MB ciche,64 bit , technologia XDbit ).

W maju zostały zaoferowane klientom komputery z linii Prestige, wyposażone w nowe procesory Intela Pentium D (dwa rdzenie w jednym procesorze), nowy standard dysków twardych SATA II oraz płyty główne z chipstem i945P i i945G.

W czerwcu Optimus wprowadził, pierwszy na polskim rynku, komputer wyposażony w najnowszy procesor Intel Pentium D - Optimus Prestige DP 600 GT. Jest to sprzęt najnowszej generacji, przeznaczony do najbardziej wymagających użytkowników, gotowy do obsługi takich standardów jak, dwurdzeniowa technologia procesorów, środowisko 64 bitowe oraz dyski twarde w standardzie SATA II.

Również w czerwcu Optimus wprowadził do swojej oferty nowy, awangardowy model notebooka – OPTIbook M600W 
(panoramiczna 14- calowa matryca (WXGA,1280x800,16:10). Obudowa wykonana z białego, błyszczącego tworzywa imitującego masę perłowa to cecha charakterystyczna tego laptopa przeznaczonego głównie dla młodzieży szkolnej, studentów oraz młodych kobiet.

W drugiej połowie roku każdy komputer przenośny opuszczający taśmę montażową został wyposażony w system antywirusowy mks_vir, a do zestawu dołączany jest certyfikat licencyjny. Oferowany pakiet jest oprogramowaniem antywirusowym korzystającym z najnowszych technologii. Współdziałanie unowocześnionych modułów skutecznie zabezpiecza komputer przed plagą szkodliwych programów i gwarantuje użytkownikom bezpłatną pomoc techniczną
i e-mailową. 

W listopadzie Spółka rozszerzyła swoją ofertę o nowe, panoramiczne OPTIbooki, wyposażone w matryce 15,4”. W urządzeniach zastosowano mobilną technologię Intel Centrino II oraz najwyższe parametry dla wszystkich elementów konfiguracji notebooka.

Dzięki podpisanej w październiku 2005r umowie o współpracy z PTK Centertel Sp. z. o. o, operatorem sieci ORANGE w Polsce, w ofercie Spółki pojawiły się urządzenia przenośne dające nielimitowany dostęp do Internetu wykorzystując technologię GPRS/EDGE i UMTS i będące doskonałym uzupełnieniem oferty komputerów przenośnych Optimusa.

Jesienią w ofercie Optimusa pojawiły się multimedialne komputery z systemem Microsoft Windows Media Center. HyperMedia to produkt dostosowany do potrzeb różnych odbiorców, łączący w sobie  cechy funkcjonalnego PC, sprzętu Hi-Fi, odtwarzacza DVD/VCD, MP3 oraz TV. W ten sposób Spółka zrobiła kolejny krok w stronę rozwoju koncepcji cyfrowego domu.

Linia serwerów OPTIMUS była unowocześniana wraz z rozwojem technologii a także ewoluującymi potrzebami rynku lokalnego. Idąc za tymi potrzebami, Spółka wprowadziła pod koniec roku nowe procesory do swoich rozwiązań serwerowych. Są to procesory najnowszej generacji Intel Xeon FSB 800 MHz z cache 2x2MB o kodowej nazwie Paxville. Serwery wykorzystują  dwa 64 – bitowe procesory Intel Xeon Dual – Core DP, zapewniające dużą wydajność i stabilność szerokiej gamy aplikacji biznesowych.

Dystrybucja sprzętu komputerowego, części komputerowych, sprzętu peryferyjnego

Dystrybucja komponentów, akcesoriów i sprzętu peryferyjnego stanowi znaczną część przychodów firmy. Za dystrybucję w OPTIMUS S.A. odpowiada Dział Komponentów, który prowadzi sprzedaż za pośrednictwem partnerów handlowych i platformy Internetowej. Podstawową ofertę z zakresu komponentów stanowią płyty główne, karty graficzne, urządzenia optyczne, dyski twarde oraz pamięci komputerowe. Urządzenia peryferyjne znajdujące się w ofercie OPTIMUS S.A. to przede wszystkim monitory i drukarki. 

Dzięki bardzo dobrej współpracy ze światowymi dostawcami podzespołów do budowy komputerów OPTIMUS SA jest w stanie zapewnić swoim odbiorcom ofertę wysokiej jakości. W zakresie dystrybucji komponentów i peryferii komputerowych OPTIMUS S.A. współpracuje ze znanymi producentami takimi jak: APC, A-Open, Apacer, Epson, Fideltronik, Giga-Byte, GigaCube, Hitachi, HP, Kingston Technology, Lexmark, Lestar, LG, Logitech, Maxtor, Microsoft, Micro-Star, Samsung, Sapphire, Seagate, Seiko, Sony, Orvaldi, Targus, Western Digital.

Usługi serwisowe

Usługi serwisowe stanowią istotną część działalności Spółki. OPTIMUS S.A. jako producent świadczy usługi serwisu naprawczego własnych produktów, oraz autoryzowane usługi naprawcze wykonywane na rzecz innych producentów. Od 1 marca 2004 roku OPTIMUS S.A. proponuje swoim klientom opcjonalne rozszerzenie formy opieki serwisowej wykraczające poza standardowe gwarancje. Można wybrać przedłużenie okresu gwarancyjnego, naprawę w miejscu użytkowania zakończoną w czasie 48 godzin od wystąpienia usterki. Pozwala to na udział partnerów handlowych OPTIMUS S.A. w niewielkich lokalnych przetargach, które wymagają specjalnej opieki serwisowej. Partner kupując sprzęt OPTIMUS S.A. z odpowiednią opcją serwisową nie ponosi ryzyka związanego z późniejszą opieką posprzedażną. Oferta ta jest także adresowana do klientów końcowych, np. klientów hipermarketów, którzy posiadają większe oczekiwania dotyczące opieki posprzedażnej. W drugim półroczu 2004 roku wprowadzono również nowy standard obsługi serwisu podstawowego "door to door". Każdy użytkownik może zażądać przyjazdu kuriera do miejsca użytkowania sprzętu w celu odebrania uszkodzonego wyrobu i przekazania go do serwisu naprawczego. Po dokonanej naprawie kurier przywozi przesyłkę do klienta. Wszystko odbywa się na koszt OPTIMUS S.A. Dzięki temu wystąpienie awarii jest dla klienta mniej uciążliwe. Równolegle od 2 lat funkcjonuje infolinia techniczna wyjaśniająca problemy techniczne, pozwalając na wstępie określić przyczynę niesprawności. Od 1 stycznia 2005 roku OPTIMUS S.A. wdrożył System Ewidencji Numerów Seryjnych. Każdy partner Spółki może sprawdzić status gwarancyjny posiadanego wyrobu lub podzespołu na podstawie numeru seryjnego urządzenia. Reklamacje produktów zakupionych po 1 stycznia 2005 roku nie wymagają przechowywania i przedstawiania żadnych dokumentów gwarancyjnych. Od drugiego kwartału 2005 roku Spółka rozszerzyła ofertę produktową o multimedialny sprzęt elektroniczny, sprzedawany pod marką OPTIMUS i własnym serwisem gwarancyjnym.
Rynki zbytu, odbiorcy i dostawcy 

Rynek Małych i Średnich Przedsiębiorstw (MŚP)

OPTIMUS S.A. koncentruje się na rynku małych i średnich przedsiębiorstw, dążąc do utrzymania dynamiki wzrostu sprzedaży rozwiązań dla MŚP. OPTIMUS S.A. w swojej strategii sprzedażowej kładzie silny nacisk na ten segment, nie tylko aby powiększyć udziały rynkowe, ale przede wszystkim w celu uzyskania jak najwyższych marż na sprzedaży swoich produktów.
Dla Małych i Średnich Przedsiębiorstw powstały specjalne, dedykowane linie serwerów i komputerów stacjonarnych. Portfolio produktów dedykowanych na rynek MŚP uzupełniają nowoczesne komputery klasy LCD, notebooki, terminale oraz monitory.

Ścisła współpraca z Partnerami Handlowymi jest niezbędna w celu osiągnięcia sukcesu na rynku MŚP. OPTIMUS S.A. systematycznie organizuje szkolenia dla Partnerów oraz wspólne akcje promocyjne kierowane do tego rynku. Spółka wspiera Partnerów w przetargach do firm z sektora MŚP oraz przy organizowaniu lokalnych akcji promocyjnych, imprez i targów czy prezentacji bezpośrednio u klienta.

Małe i średnie przedsiębiorstwa w Polsce, określane jako firmy zatrudniające do 250 osób, stanowią około 15% wartości polskiego rynku IT. W firmach tych funkcjonuje około 20% sprzętu komputerowego, co stanowi około 1,15 miliona sztuk komputerów.

W świetle rosnącej konkurencyjności oraz zauważalnej dominacji sprzedaży sieciowej cechującej się odpowiednim powtarzającym się standardem wystroju i obsługi, stało się niezbędnym – dla wzmocnienia pozycji marki OPTIMUS – budowanie odpowiedniego wizerunku sklepów, w których klient będzie miał styczność z najwyższą technologią jaką oferuje firma OPTIMUS SA. Projekt zakłada utworzenie sieci salonów firmowych (na bazie istniejących placówek) pod logo OPTIMUS S.A. o odpowiednim standardzie obsługi i dostępie do pełnej oferty firmy OPTIMUS S.A. oraz do najnowszych rozwiązań z obszaru IT. Celem i ideą projektu „ Salony Firmowe” jest zbudowanie sieci salonów firmowych OPTIMUS SA opartej o zasady franchisingu.

We wrześniu 2005 roku OPTIMUS S.A. otworzył swój pierwszy salon firmowy. W ciągu najbliższych 3 lat Spółka planuje otwarcie 90 salonów firmowych, gdzie będą prezentowane najnowsze produkty oferowane przez Spółkę. Oferta prezentowana w salonach OPTIMUS S.A. skierowana jest głównie do klienta detalicznego jak również do rynku SOHO.

Klienci Strategiczni 

W roku 2005 Spółka intensyfikowała swoje działania również w sektorze klientów instytucjonalnych i sektorze korporacyjnym. Na wartość sprzedaży w sektorze instytucjonalnym miała przede wszystkim wpływ realizacja kontraktu na dostawę sprzętu komputerowego dla Ministerstwa Edukacji Narodowej i Sportu podpisanego przez Spółkę w październiku 2005 roku. 

Sam kontrakt na dostawę sprzętu komputerowego dla 1327 pracowni szkolnych o wartości 51,6 mln zł netto został podpisany 14 października 2005 roku pomiędzy OPTIMUS S.A. a konsorcjum firm ABG Ster-Projekt S.A.,
MCSI Sp. z o.o. i Lumena Sp. z o.o. Konsorcjum zostało wyłonione w przetargu Ministerstwa Edukacji Narodowej i Sportu na komputeryzację szkół największego regionu Polski z województwami mazowieckim, podlaskim i lubelskim. Był to największy jednorazowy kontrakt w dotychczasowej historii Spółki. Kontrakt ten został zrealizowany w okresie październik – grudzień 2005.

W związku z planowanymi zakupami resortu edukacji, zakupy w tym sektorze w roku 2006 będą znacznie wyższe niż w poprzednich latach. Rynek ten jednak narażony jest na przedłużające się procedury związane z ustawą o zamówieniach publicznych, co znacznie wydłuża okres pomiędzy złożeniem ofert a realizacją kontraktu. 

Do ważnych czynników mających wpływ na dalszą dynamikę tego rynku należy wymienić rosnący sektor bankowy. Instytucje finansowe są jednymi z najbardziej wymagających klientów, ale zarazem o największym stopniu lojalności. Jakość i bezpieczeństwo rozwiązań informatycznych ma istotne znaczenie, dlatego długofalowe budowanie wiarygodności firmy jako rzetelnego dostawcy i niezawodnego partnera jeśli chodzi o jakość sprzętu i usług posprzedażowych ma kluczowe znaczenie. Na rozwoju tego sektora zyskają nieliczne firmy z branży IT, które będą w stanie sprostać tym wymaganiom. OPTIMUS dzięki swojemu dotychczasowemu zaangażowaniu (Bank BPH, PZU S.A.) ma w 2006 roku duże szanse na poprawienie swojej pozycji.

Dostawcy i odbiorcy Spółki – ogółem

Odbiorcami Spółki są firmy z wielu grup. W 2005 roku tylko kontrakt podpisany z konsorcjum ABG Ster-Projekt S.A., MCSI Sp. z o.o. i Lumena Sp. z o.o. na dostawę sprzętu komputerowego dla Ministerstwa Edukacji Narodowej i Sportu przekroczył 10% udziałów w wartości przychodów ze sprzedaży OPTIMUS S.A. Kontrakt ten stanowił 22% przychodów ze sprzedaży Spółki.

10% wszystkich zakupów dokonywanych przez Spółkę stanowiły zakupy w spółce Intel Poland Developments, Inc., z którą OPTIMUS S.A. nie ma żadnych powiązań kapitałowych. Pomiędzy OPTIMUS S.A. a Intel Poland Developments Inc. nie została zawarta umowa dystrybucyjna.

Perspektywy rozwoju

OPTIMUS S.A. w ciągu ostatniego roku obrotowego 2005 praktycznie zrealizował  założenia przyjęte na ten okres w zakresie wolumenu sprzedaży natomiast Spółce nie udało się zamknąć tego roku obrotowego dodatnim wynikiem finansowym. Spółka sukcesywnie zwiększała swój udział w rynku i zajęła trzecią pozycję w na rynku polskim IT pod względem sprzedaży desktopów sprzedając ponad 72 tys. sztuk tych urządzeń. Również w kolejnych okresach OPTIMUS S.A. będzie starał się poszerzać rynki sprzedaży i zwiększać swój udział w rynku koncentrując się w szczególności na wzroście sprzedaży notebooków. Wszystkie działania zmierzające do osiągnięcia tego celu będą pod ścisłą kontrolą finansową tak, aby Spółka mogła równocześnie przynosić zyski. 

Rok 2006 będzie kolejnym rokiem komputeryzacji szkół. W roku tym przewidywana wartość przetargów na wyposażenie pracowni komputerowych, które ogłosi resort edukacji to kwota między 800 a 900 mln zł. Dla porównania, w poprzednich latach budżet na komputery dla szkół wynosił rocznie zaledwie 40-60 mln zł a w roku 2005 około 250 mln zł. Dostawy w 75% zostaną sfinansowane przez Unię Europejską, której ideą jest umożliwienie dostępu do internetu każdej szkole. Dzięki tym przetargom Spółka, która w poprzednich latach odnosiła sukcesy w sprzedaży sprzętu komputerowego do szkół, ma szanse znacząco zwiększyć swoje przychody.

OPTIMUS S.A. przewiduje również wzrost przychodów w sektorze Małych i Średnich Przedsiębiorstw ( MŚP ). Dynamika rozwoju rynku MŚP jest ściśle związana z rozwojem PKB. Wstąpienie Polski do Unii Europejskiej powinno znaleźć tutaj swoje pozytywne odbicie. Na wzrost zakupów sprzętu IT przez rynek MŚP będzie też miał duży wpływ planowany wkład Unii w wysokości 1mld zł w postaci Unijnych funduszy pomocowych w sektorze IT w 2005 roku. Na podstawie dotychczasowych trendów rozwoju rynku oraz biorąc pod uwagę powyższe czynniki można przewidywać dalszy dynamiczny wzrost rynku w roku 2005 w wysokości minimum 10%-15% ilościowo. 

W grudniu 2004 roku został uruchomiony Zintegrowany Program Operacyjny Rozwoju Regionalnego, który obejmuje mikroprzedsiębiorstwa. W przeciwieństwie do wprowadzonych wcześniej funduszy ma bardziej liberalny charakter. Przedsiębiorcy, którzy ubiegają się o środki unijne mogą je wydać na każdy cel, który służy rozwojowi ich firmy, w tym sprzęt IT. Reseller sprzedający oprogramowanie lub sprzęt komputerowy może sam uczestniczyć w programie ZPORR, składając wniosek o dotację, albo pomagać klientowi, który się o nią ubiega w wypełnieniu skomplikowanej dokumentacji. Z funduszy mają prawo korzystać ci, którzy podjęli działalność gospodarczą nie wcześniej niż 3 lata przed złożeniem wniosku, zatrudniają poniżej 10 pracowników, a ich roczny obrót wynosi poniżej 2 mln EURO. Pomoc nie przysługuje firmie, w której inni przedsiębiorcy, których nie obejmuje definicja, skarb państwa oraz jednostki samorządu terytorialnego posiadają powyżej 25% udziałów. Celem funduszu jest zwiększenie konkurencyjności mikroprzedsiębiorstw.

Obok pozytywnej dynamiki całego rynku kolejnym czynnikiem, który pozwoli na dalszy wzrost sprzedaży w tym segmencie rynku, jest postępujące zmniejszenie się udziału w ogólnej sprzedaży komputerów z tzw. małego montażu. Jest to spowodowane nie tylko rosnącą świadomością odbiorców i wynikającym z niej zapotrzebowaniem na produkty markowe zapewniające większe bezpieczeństwo oraz lepszy serwis. Również sam rynek małych firm składających komputery kurczy się z powodu niemożności osiągnięcia standardów unijnych, co związane jest z wysokimi kosztami certyfikowania produktów. Innym ważnym czynnikiem będzie dalszy wzrost znaczenia bezpieczeństwa danych, a co za tym idzie całego sektora rozwiązań bezpiecznych. Wreszcie obserwowany wzrost outsourcingu usług informatycznych będzie miał wpływ na wzrost profesjonalizmu sektora. Skutkiem tego będzie dalszy wzrost znaczenia producentów komputerów markowych oraz oferowany przez nich pakiet produktów i usług posprzedażowych.

OPTIMUS S.A. ma dosyć silną pozycję na rynku MŚP. Również w roku 2006 OPTIMUS będzie umacniał swoją pozycję eksperta i jednego z liderów. Od lat OPTIMUS S.A. posiada dedykowane linie w portfelu swoich produktów dla rynku MŚP i są to: OPTItech (komputery PC), OPTIbook (komputery mobilne), NServer VE (serwery). Dzięki kompleksowej ofercie OPTIMUS S.A. jest w stanie sprostać wymaganiom każdej firmy z sektora. Co więcej, na bazie produktów Spółki współpracujący partnerzy oraz w coraz liczniejszych przypadkach obsługujące sektor firmy IT mogą zaproponować klientom specjalizowane, wydajne rozwiązanie o niskim TCO. Kolejnym wyróżnikiem firmy na tym rynku jest najlepsza relacja ceny do jakości: komputery OPTIMUS są produkowane zgodnie z systemem zarządzania jakością ISO 9001:2001 i ISO 14001:1998. Wszystkie produkty posiadają deklaracje zgodności z dyrektywami unijnymi CE. Dzięki funkcjonującemu w firmie, unikalnemu w skali przedsiębiorstw krajowych, działowi badań i rozwoju wszystkie sprzedawane przez nas urządzenia są od momentu projektu poddawane ścisłej kontroli zarówno jeśli chodzi o funkcjonalność samego projektu jak też jakość i niezawodność zastosowanych rozwiązań i podzespołów. Jednocześnie prowadzony jest stały monitoring oferty konkurencji i dzięki temu produkty OPTIMUS S.A. są nie tylko najwyższej jakości, ale również bardzo konkurencyjne cenowo w stosunku do odpowiadających im produktów innych brandów.

Poszerzanie rynków Spółki, jak również skutecznie kontynuowana strategia biznesowa przyczynią się do osiągnięcia w roku 2006 kilkunastoprocentowego wzrostu na sprzedaży oraz zanotowania zysku netto, a w konsekwencji do zwiększenia wartości Spółki na GPW S.A.

Należy nadmienić, że bardzo ważnym elementem w strategii OPTIMUS S.A. na rok 2006 jest zmiana modelu biznesowego zakładająca przeniesienie montażu komputerów do firmy zewnętrznej. Jako partnera do montażu Zarząd OPTIMUS S.A. wybrał firmę ZATRA SA. ze Skierniewic. Liczący się producenci komputerów przenoszą bowiem swoją działalność produkcyjną najczęściej do Chin. Jako spółka polska OPTIMUS S.A. uznał, że mimo silnej konkurencji Spółka jest w stanie dalej rentownie produkować na rynku lokalnym. Wszystkie kluczowe obszary związane z produkcją, stanowiące wartość dodaną OPTIMUS S.A., takie jak: produkt management, czyli zespół projektowy odpowiedzialny za skład i wybór komponentów czy pozycjonowanie na rynku, jak i grupa badawczo-laboratoryjna, czyli zespół ludzi działu badań i rozwoju oraz dział zakupów, pozostaną w OPTIMUS S.A. Firma ZATRA S.A. posiada natomiast dużą elastyczność jeśli chodzi i koszty produkcji i montażu. ZATRA S.A. ma wieloletnich kontrahentów typu GE czy Schneider. Nie bez znaczenia jest także lokalizacja zakładu – czyli centralna Polska, co powoduje niższe koszty transportu. ZATRA S.A. ma również właściwe zaplecze i budynki, które mają kubaturę i architekturę typowo produkcyjną. Właścicielem linii produkcyjnej będzie w dalszym ciągu OPTIMUS S.A. Zarząd OPTIMUS S.A. jest przekonany , że jakość produkowanego sprzętu będzie taka sama jak w Nowym Sączu , a nie wyklucza, że może być ona nawet lepsza.

Zarząd OPTIMUS S.A. nie zmierza natomiast sprzedawać budynków biurowo-administracyjnych i produkcyjnych w Nowym Sączu będących własnością Spółki. Obiekty te będą wynajmowane, a w obiektach tych realizowany będzie między innymi projekt pod nazwą „Optimus Golden Gate” czyli Centrum Badawczo -Rozwojowo-Edukacyjne tworzone przy współpracy z Wyższą Szkołą Biznesu – National Louis University w Nowym Sączu, z którą OPTIMUS S.A. podpisał list intencyjny.

Umowy znaczące dla działalności Spółki 

· W dniu 19 maja 2005 roku OPTIMUS S.A. podpisał umowę o współpracy z firmą DTK Computer Polska Sp. z o.o. Na podstawie podpisanej umowy firmy będą oferowały wspólnie rozwiązania terminalowe. Umowa określa ramowe zasady współpracy pomiędzy OPTIMUS S.A. a DTK Computer Polska Sp. z o.o. W ramach nowej współpracy oferta OPTIMUS S.A. zostanie poszerzona o komputery sieciowe z oprogramowaniem LaNeo. 

· W dniu 30 czerwca 2005 roku Spółka zawarła z Bankiem BPH S.A. aneks do umowy kredytowej z listopada 2002 roku. Na mocy podpisanego aneksu został przedłużony termin zapadalności zobowiązań kredytowych w wysokości 15 mln PLN do dnia 30 czerwca 2006 roku. Pozostałe warunki umowy nie odbiegają od dotychczasowych. 
· W dniu 29 września 2005 roku Optimus S.A. podpisał umowę z Partnerem – Zakładami Systemów Komputerowych ZSK Sp. z o.o. na dostawę sprzętu komputerowego Optimus do Ministerstwa Nauki i Informatyzacji o wartości ponad 1,5 mln PLN. 

· W dniu 10 października 2005 roku Optimus S.A. podpisał umowy ze swoimi partnerami handlowymi będące konsekwencją poprzednio podpisanej umowy o współpracy z PTK Centertel Sp. z o.o. operatorem sieci Orange w Polsce. Na mocy oferty z PTK Centertel Optimus S.A. wprowadzono do swojej oferty produkty telekomunikacyjne PTK Centertel – ze szczególnym naciskiem na ofertę mobilnego dostępu do internetu. 
· W dniu 14 października 2005 roku OPTIMUS S.A. podpisał umowę z konsorcjum firm ABG Ster-Projekt S.A., MCSI Ltd. Sp. z o.o., LUMENA Sp. z o.o. na dostawę sprzętu komputerowego dla 1327 szkolnych pracowni o wartości 51,6 mln PLN netto. Konsorcjum zostało wyłonione w przetargu Ministerstwa Edukacji Narodowej i Sportu na komputeryzację szkół największego regionu Polski, w skład którego wchodzą województwa: mazowieckie, podlaskie i lubelskie. Jest to największy jednorazowy kontrakt w dotychczasowej historii Optimus S.A. 

Zmiany w powiązaniach organizacyjnych lub kapitałowych Spółki i jej najważniejsze inwestycje

· Sprzedaż udziałów Optimus Computer GmbH z siedzibą w Niemczech 
W dniu 23 maja 2005 roku Optimus S.A. sprzedał firmie it relations GmbH 100% udziałów w spółce zależnej Optimus Computer GmbH za kwotę 10.000 EUR. Spółka it relations GmbH dotychczas zarządzała spółką Optimus Computer GmbH, którą Optimus S. A. założył w roku 2004 obejmując 100% kapitału o łącznej wartości 25 tys. EUR. 

Spółka Optimus Computer GmbH została partnerem handlowym Optimus S.A. na terenie Niemiec i miała sprzedawać produkty Optimus S.A. Sprzedaż udziałów Optimus Computer GmbH i podpisanie umowy z tą spółką umowy dystrybucyjnej miało pozwolić Optimus S.A. na prowadzenie sprzedaży na terenie Niemiec bez ponoszenia dodatkowych kosztów z tego tytułu, co miało wpłynąć dodatnio na marże uzyskane przez Optimus S.A. na dystrybuowanych na tym terenie produktach. Wszystkie strony trójstronnej Umowy zrzekły się wzajemnych roszczeń; w tym OPTIMUS S.A. zrzekł się roszczeń w stosunku do Optimus Computer GmbH na kwotę 182.440,69 Euro (755.890,00 zł). W świetle wyjaśnień złożonych przez poprzedni Zarząd OPTIMUS S.A. wydaje się, że sprzedaż udziałów Optimus Computer GmbH w Niemczech była najkorzystniejszym rozwiązaniem sprawy projektu niemieckiego dla OPTIMUS S.A., ponieważ z przeprowadzonych analiz wynikało, że przeprowadzenie samej likwidacji spółki prawa niemieckiego w Niemczech może wiązać się z kosztami na poziomie ponad 170.000,00 Euro.

· Podwyższenie kapitału w OPTIBOX Sp. z o.o.

W dniu 8 listopada 2005 roku OPTIMUS S.A. dokonał podwyższenia kapitału zakładowego w Spółce OPTIBOX
Sp. z o.o., w której OPTIMUS S.A. posiada 100% udziałów z kwoty 1.247.000 zł o kwotę 200.000 zł, do kwoty 1.447.000 zł. 

W 2005 roku OPTIMUS S.A. nie prowadził istotnych inwestycji w majątek trwały ani inwestycji kapitałowych.

Transakcje z podmiotami powiązanymi 

Z podmiotami powiązanymi OPTIMUS S.A. realizował standardowe transakcje handlowe.

W okresie sprawozdawczym OPTIMUS S.A. nie zawierał transakcji , których wartość przekraczałaby kwotę 500 tys. Euro i które odbiegałyby od typowych transakcji zawieranych pomiędzy podmiotami Grupy Kapitałowej na warunkach rynkowych.

W dniu 8 listopada 2005 roku Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Optibox Sp. z o.o. podjęło uchwałę o podniesieniu kapitału spółki o 200 tys. zł. OPTIMUS S.A. dokonał wpłaty na podniesienie kapitału.

Informacje dotyczące Zarządu i Rady Nadzorczej 

Skład Zarządu i Rady Nadzorczej

Na dzień 31 grudnia 2004 roku skład Rady Nadzorczej oraz Zarządu OPTIMUS S.A. przedstawiały się następująco:

	Rada Nadzorcza

	Zbigniew Jakubas 
	Przewodniczący Rady Nadzorczej

	Bogdan Borek 
	Wiceprzewodniczący Rady Nadzorczej

	Przemysław Gdański
	Członek Rady Nadzorczej

	Eryk Karski
	Członek Rady Nadzorczej

	Tomasz Łuczyński
	Członek Rady Nadzorczej

	Zarząd

	Bogdan Wiśniewski 
	Prezes Zarządu

	Małgorzata Walczak 
	Wiceprezes Zarządu

	Tomasz Lewandowski 
	Wiceprezes Zarządu


W dniu 30 marca 2005 roku Rada Nadzorcza odwołała Pana Bogdana Wiśniewskiego z funkcji Prezesa Zarządu Optimus S.A. 

W dniu 29 kwietnia 2005 roku Walne Zgromadzenie Spółki Optimus S.A. odwołało Pana Tomasza Łuczyńskiego z funkcji Członka Rady Nadzorczej Optimus S.A., jednocześnie Walne Zgromadzenie powołało do Rady Nadzorczej Pana Jarosława Iwańca. 

W dniu 24 czerwca 2005 roku Walne Zgromadzenie OPTIMUS S.A. postanowiło określić liczbę członków Rady Nadzorczej na kolejną kadencję na 6 (sześć) osób. Również w dniu 24 czerwca 2005 roku powołało Pana Andrzeja Franków na członka Rady Nadzorczej.

Ponadto Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy postanowiło w dniu 24 czerwca 2005 roku powołać na kolejną kadencję dotychczasowych członków Rady Nadzorczej w osobach: Zbigniew Jakubas, Bogdan Borek, Przemysław Gdański, Jarosław Iwaniec, Eryk Karski.

W dniu 30 czerwca 2005 roku wpłynęła do Spółki rezygnacja Pana Tomasza Lewandowskiego z funkcji Wiceprezesa Zarządu Optimus S.A. 

Rada Nadzorcza podjęła uchwałę powołującą z dniem 1 lipca 2005 roku Panią Małgorzatę Walczak na stanowisko Wiceprezesa Zarządu OPTIMUS S.A. na kolejną kadencję. 

W dniu 2 sierpnia 2005 roku Rada Nadzorcza powołała Pana Michała Lorenca na funkcję Prezesa Zarządu Dyrektora Generalnego Optimus S.A. z dniem 1 września 2005 roku i Pana Rafała Pawłowskiego na funkcję Wiceprezesa Zarządu Dyrektora Finansowego Optimus S.A. z dniem 1 października 2005 roku. 

W dniu 12 grudnia 2005 roku Pani Małgorzata Walczak złożyła rezygnację z funkcji Wiceprezesa Zarządu OPTIMUS S.A.

W dniu 13 grudnia 2005 roku Pan Eryk Karski złożył rezygnację z zasiadania w Radzie Nadzorczej Optimus S.A. W tym sam dniu Walne Zgromadzenie Optimus S.A. powołało Panią Małgorzatę Walczak do Rady Nadzorczej Optimus S.A. 

W związku z powyższymi zmianami, na dzień 31 grudnia 2005 roku skład Rady Nadzorczej Optimus S.A. przedstawiał się następująco: 

· Zbigniew Jakubas – Przewodniczący Rady Nadzorczej  

· Bogdan Borek – Wiceprzewodniczący Rady Nadzorczej 

· Małgorzata Walczak – Członek Rady Nadzorczej 

· Andrzej Franków – Członek Rady Nadzorczej 

· Przemysław Gdański – Członek Rady Nadzorczej 

· Jarosław Iwaniec – Członek Rady Nadzorczej. 

W związku z rezygnacją Pana Zbigniewa Jakubasa i Pana Jarosława Iwańca z zasiadania w Radzie Nadzorczej Optimus S.A., w dniu 12 stycznia 2006 roku Walne Zgromadzenie Optimus S.A. powołało Panią Joannę Gronkowską i Panią Barbarę Sissons do składu Rady Nadzorczej Optimus S.A. W dniu 1 marca 2006 roku Rada Nadzorcza powołała Panią Barbarę Sissons na Przewodniczącą Rady Nadzorczej. 

Skład Zarządu i Rady Nadzorczej na dzień publikacji niniejszego raportu przedstawia się następująco:

	Rada Nadzorcza

	Barbara Sissons 
	Przewodnicząca Rady Nadzorczej

	Bogdan Borek
	Wiceprzewodniczący Rady Nadzorczej

	Joanna Gronkowska 
	Członek Rady Nadzorczej 

	Małgorzata Walczak 
	Członek Rady Nadzorczej 

	Andrzej Franków 
	Członek Rady Nadzorczej

	Przemysław Gdański
	Członek Rady Nadzorczej

	Zarząd

	Michał Lorenc 
	Prezes Zarządu

	Rafał Pawłowski 
	Wiceprezes Zarządu


Informacja o wynagrodzeniach wypłaconych osobom zarządzającym i nadzorującym

Wynagrodzenie, łącznie z wynagrodzeniami z zysku dla Rady Nadzorczej w spółce OPTIMUS S.A. w okresie
od 1 stycznia do 31 grudnia 2005 roku, wyniosło 105 tys. zł. Wynagrodzenie, łącznie z wynagrodzeniami z zysku Zarządu OPTIMUS S.A. w tym samym okresie, wyniosło 1.184 tys. złotych. 

Umowy zobowiązujące osób zarządzających, nadzorujących i osób z nimi powiązanych 
Według informacji posiadanych przez OPTIMUS S.A., na dzień 31 grudnia 2005 roku osoby zarządzające lub nadzorujące Spółkę lub ich współmałżonkowie, krewni i powinowaci do drugiego stopnia, przysposobieni lub przysposabiający oraz inne osoby, z którymi są oni powiązani osobiście, nie posiadały żadnych udzielonych przez Spółkę lub podmioty od niej zależne lub z nią powiązane niespłaconych zaliczek, kredytów, pożyczek lub innych umów zobowiązujących do świadczeń na rzecz Spółki lub podmiotów od niej zależnych i stowarzyszonych.

Pozostałe transakcje z osobami zarządzającymi i nadzorującymi

W okresie sprawozdawczym nie wystąpiły transakcje z osobami zarządzającymi i nadzorującymi.

Akcje Spółki w posiadaniu osób zarządzających i nadzorujących 

	Imię i nazwisko osoby nadzorującej/zarządzającej
	Ilość akcji na dzień 31 grudnia 2005 roku

	Rafał Pawłowski 
	10.000

	Zbigniew Jakubas
	459.765

	Andrzej Franków 
	58.015

	Przemysław Gdański
	1.800


W dniu 29 czerwca 2005 roku Pan Zbigniew Jakubas Przewodniczący Rady Nadzorczej OPTIMUS S.A. nabył 186.000 akcji OPTIMUS S.A. po cenie 9,60 zł za jedną akcję.   

W dniu 18 sierpnia 2005 roku Pan Rafał Pawłowski powołany na stanowisko Wiceprezesa Zarządu Optimus S.A. z dniem 1 października 2005 roku nabył 7.738 akcji po cenie 6,40 zł, a żona Pana Rafała Pawłowskiego – Pani Anna Pawłowska nabyła 7.643 akcje po cenie 6,35 zł. 

W dniu 29 sierpnia 2005 roku Pani Agnieszka Lorenc, żona Pana Michała Lorenca, powołanego na stanowisko Prezesa Zarządu OPTIMUS S.A. z dniem 1 września 2005 roku nabyła w dniu 29 sierpnia 2005 roku 14.549 akcji OPTIMUS S.A. po cenie 6,80 i 6,85 zł. Również w dniu 29 sierpnia 2005 roku Pani Irena Lorenc, matka Pana Michała Lorenca nabyła 4.351 akcji Spółki po cenie 6,85 zł, a ojciec Pana Michała Lorenca – Pan Zbigniew Lorenc nabył 4.344 akcje     OPTIMUS S.A. po cenie 6,85 zł. 

Pan Rafał Pawłowski, powołany na stanowisko Wiceprezesa OPTIMUS S.A. z dniem 1 października 2005 roku nabył w dniu 30 sierpnia 2005 roku 5.000 akcji Spółki po cenie 6,90 zł. 

W dniu 11 października 2005 roku OPTIMUS S.A. został zawiadomiony, że Rampa Sp. z o.o. – spółka zależna Pana Andrzeja Franków, Członka Rady Nadzorczej Optimus S.A. nabyła 5.718 akcji Spółki po cenie 7,00 zł za akcję


W dniu 12 października 2005 roku OPTIMUS S.A. został zawiadomiony, że Pan Andrzej Franków Członek Rady Nadzorczej Optimus S.A. nabył 5.718 akcji OPTIMUS S.A. po cenie 7,15 zł za akcję. 

W dniu 24 października 2005 roku Pan Andrzej Franków Członek Rady Nadzorczej Optimus S.A. nabył 4.079 akcji Optimus S.A. po cenie 7,20 zł za akcję. 

W dniu 21 października 2005 roku Pani Anna Pawłowska, żona Pana Rafała Pawłowskiego Wiceprezesa Zarządu Optimus S.A. sprzedała 2.366 akcji Optimus S.A. po cenie 7,35 zł za akcję, a w dniu 25 października 2005 roku sprzedała 5.277 akcji OPTIMUS S.A. również po cenie 7,35 zł za akcję. 

W dniach 9 – 10 listopada 2005 roku Pan Andrzej Franków Członek Rady Nadzorczej OPTIMUS S.A. nabył 15.721 akcji OPTIMUS S.A. po cenie 7.00 zł za akcję. 

W dniu 24 listopada 2005 roku Pan Rafał Pawłowski Wiceprezes Zarządu OPTIMUS S.A. zbył 12.738 akcji OPTIMUS S.A. po cenie 6.80 zł za akcję. 

W dniach 24 listopada – 5 grudnia 2005 roku Pan Andrzej Franków Członek Rady Nadzorczej OPTIMUS S.A. zbył 11.600 akcji Spółki OPTIMUS S.A. a spółka zależna Pana Andrzeja Franków – Rampa Sp. z o.o. nabyła 11.600 akcji OPTIMUS S.A. Średnia cena transakcji wynosiła 6.80 zł. za akcję. 

W dniu 2 grudnia 2005 roku Pan Rafał Pawłowski Wiceprezes Zarządu Optimus S.A. nabył 5.000 akcji OPTIMUS S.A. po cenie 6,70 zł za akcję i 5.000 akcji OPTIMUS S.A. po cenie 6,65 zł za akcję. 

Pozostali Członkowie Zarządu oraz pozostali Członkowie Rady Nadzorczej OPTIMUS S.A. nie posiadali akcji OPTIMUS 

S.A. lub jednostek powiązanych.
Informacje odnośnie przestrzegania w Spółce Zasad Ładu Korporacyjnego.

Zgodnie z raportem bieżącym nr 27/2005 z dnia 30 czerwca 2005 roku, Spółka oświadczyła, że Zarząd i jej organy przestrzegają „Dobrych praktyk w spółkach publicznych 2005” w zakresie określonym z załączonym do oświadczenia dokumencie. 

Spółka zadeklarowała, że nie przestrzega Zasady Nr 20 dotyczącej niezależności połowy członków Rady Nadzorczej, Zasady Nr 24 dotyczącej publicznego udostępniania informacji o osobistych, faktycznych i organizacyjnych powiązaniach członka Rady Nadzorczej z określonym akcjonariuszem. Ponadto Spółka zadeklarowała częściowe przestrzeganie Zasady Nr 28 – Rada Nadzorcza Spółki nie powołała komitetów audytu i wynagrodzeń, oraz Zasady Nr 43 – Rada Nadzorcza Spółki nie powołała komitetu audytu, a zatem wybór biegłego rewidenta jest dokonywany bez jego rekomendacji.  

Zmiany w strukturze kapitału akcyjnego 

W 2005 roku nie miały miejsca zmiany w wysokości kapitału Spółki, zmiany w strukturze są opisane poniżej

Akcjonariusze posiadający co najmniej 5% głosów na Walnym Zgromadzeniu Akcjonariuszy

W okresie od 1 stycznia 2005 roku do dnia publikacji niniejszego raportu nastąpiły następujące zmiany w stanie posiadania akcji Podmiotu Dominującego przez największych akcjonariuszy:

· W dniu 30 czerwca 2005 roku Zarząd Optimus S.A. został zawiadomiony, na podstawie art. 147 i art. 161f ustawy „o publicznym obrocie papierami wartościowymi, iż w wyniku transakcji kupna akcji Spółki OPTIMUS S.A., Pan Zbigniew Jakubas Członek Rady Nadzorczej OPTIMUS S.A., jako podmiot dominujący, wraz z Multico Sp. z o.o., Multico Press Sp. z o.o. oraz ZNTK S.A. zwiększył swoje zaangażowanie w OPTIMUS S.A. W związku z powyższym podmioty te posiadają razem 21,72% liczby głosów na Walnym Zgromadzeniu. Podmioty posiadają następującą liczbę akcji: 

· Zbigniew Jakubas – 459.765 

· Multico Sp. z o.o. – 54.893

· Multico Press Sp. z o.o. – 773.948

· ZNTK S.A. – 749.886 

· W dniu 14 października 2005 roku OPTIMUS S.A. został poinformowany, że zgodnie z art. 147 ust. 1 pkt  2) w związku z art. 158a ust. 1 pkt 1 ustawy z dnia 21 sierpnia 1997 roku Prawo o publicznym obrocie papierami wartościowymi, Amplico Life Pierwsze Amerykańsko-Polskie Towarzystwo ubezpieczeń na Życie i Reasekuracji Spółka Akcyjna (zwane dalej Amplico Life S.A.) w imieniu swojego akcjonariusza American Life Insurance an Reinsurance Company (zwanego dalej ALICO) zawiadamia, iż w wyniku zbycia akcji Spółki OPTIMUS S.A., ALICO stało się posiadaczem akcji zapewniających mniej niż 5% ogólnej liczby głosów na Walnym Zgromadzeniu Akcjonariuszy Spółki. W dniu zejścia z poniższego progu 5% w wyniku zapisów na rachunku papierów wartościowych dokonanych w dniu 11 października 2005 roku, ALICO posiadało 384.102 akcji zwykłych na okaziciela spośród 9.384.108, co stanowiło 4,09% kapitału zakładowego Spółki i uprawnia do 384.102 głosów na Walnym Zgromadzeniu Akcjonariuszy, co stanowi 4,09% ogółu głosów na Walnym Zgromadzeniu Akcjonariuszy Spółki.  

Na dzień publikacji niniejszego raportu akcjonariuszami posiadającymi co najmniej 5% głosów na WZA OPTIMUS S.A. są:

	Akcjonariusz
	Rodzaj akcji
	Ilość akcji
	Udział w kapitale akcyjnym 
	Ilość głosów
	Udział głosów na WZA 

	Zbigniew Jakubas

wraz ze spółkami zależnymi
	zwykłe na okaziciela
	2.038.492
	21,72%
	2.038.492
	21,72

	Ogółem
	
	9 384 108
	
	9 384 108
	


Umowy, w wyniku których mogą w przyszłości nastąpić zmiany w proporcjach posiadanych akcji przez dotychczasowych akcjonariuszy i obligatariuszy 

W ramach kapitału docelowego Walne Zgromadzenie w dniu 30 czerwca 2003 upoważniło Zarząd do emisji 7.038.081 akcji Spółki. Zgodnie z pierwotnym planem miały się odbyć trzy emisje. Pierwsza miała posłużyć na spłatę bieżących zobowiązań oraz powiększenie kapitału obrotowego, druga emisja miała być zabezpieczeniem, w przypadku niekorzystnego dla Spółki rozstrzygnięcie spraw podatkowych, natomiast III emisja w zależności od potrzeb Spółki miała zostać zrealizowana do 30 czerwca 2006 roku. Obecnie Zarząd nie podjął decyzji, co do dalszych losów planowanych emisji.

W listopadzie 2003 roku NSA wydał pozytywny wyrok, w wyniku którego OPTIMUS S.A. otrzymał zwrot nadpłaconego podatku VAT wraz z odsetkami oraz opłatą prolongacyjną wraz z odsetkami wysokości 17 mln zł, co spowodowało, że Spółka nie posiadała w 2004 roku problemów z dostępnością środków obrotowych. Problemów tych nie było również w roku 2005.

Ponieważ Umowa kredytowa z Bankiem BPH ważna jest do 30 czerwca 2006 roku , OPTIMUS S.A. będzie wnioskował do Banku BPH o przedłużenie tej Umowy o kolejny rok , to jest do 30 czerwca 2007 roku.

Działalność finansowa Spółki 

Zobowiązania z tytułu wystawienia  weksli in blanco – stan na 31.12.2005 r.

Zobowiązania z tytułu wystawienia weksli in blanco dotyczą posiadanych linii kredytowych, gwarancyjnych oraz umów leasingowych.

	Posiadacz weksli
	Przedmiot zabezpieczenia
	
	Kwota z umowy do ewentualnego wykorzystania
	
	Kwota zobowiązania lub zabezpieczenia 31.12.2005r.

	
	
	
	000' PLN
	
	000' PLN

	Bank BPH S.A.
	Linia kredytowa wielozadaniowa
	
	15 000
	
	3 985

	BRE Bank S.A.
	Umowa o udzielenie gwarancji
	
	699
	
	699

	BRE Leasing Sp. z o.o.
	Umowy leasingowe
	
	1 417
	
	1 417


Gwarancje bankowe

Na dzień 31 grudnia 2005 r. Spółka wydała gwarancje bankowe na łączna kwotę 4.684 tys. zł. Są to gwarancje:

· zabezpieczające płatności wobec dostawcy firmy Intel International BV na kwotę 2.935 tys. zł stanowiąca równowartość 900 tys. USD,

· zabezpieczenie płatności należności celno-podatkowych wobec Izby Celnej w Krakowie na kwotę 300 tys. zł,

· zabezpieczające dobre wykonanie kontraktu w zakresie serwisu gwarancyjnego dostarczonego sprzętu w PZU S.A. na kwotę 500 tys. zł,

· zabezpieczające płatności wobec dostawcy PTK Centertel na kwotę 250 tys. zł

· zabezpieczające ewentualne roszczenie spółki Grupa Onet.pl S.A. na kwotę 697 tys. zł (nota 36 rocznego sprawozdania finansowego).

KredYTY I POŻYCZKI

	
	31.12.2005
	
	31.12.2004

	
	000' PLN
	
	000' PLN

	Kredyty w rachunku bieżącym
	                -   
	
	6 850

	Pozostałe kredyty bankowe
	                -   
	
	5 014

	
	                -   
	
	11 864


Efektywna stopa procentowa za okres sprawozdawczy 6,5%.

Na dzień 31 grudnia 2005 r. Spółka nie wykorzystywała kredytu bankowego. Spółka w roku 2005 korzystała z kredytu denominowanego w złotych w ramach przyznanej linii kredytowej wielozadaniowej zgodnie z umową zawartą z BPH S.A. z siedzibą w Krakowie w dniu 30 listopada 2000 r. i późniejszymi aneksami. Linia kredytowa posiada limit w wysokości 15 mln zł i może być wykorzystywana do udzielania gwarancji bankowych (na dzień 31 grudnia 2005 r. wykorzystanie linii w formie gwarancji bankowych wynosiło 3.985 tys. zł – nota 36) oraz jako kredyt w rachunku bieżącym. Zgodnie z umową i aneksem kredyt w rachunku bieżącym zostanie spłacony do dnia 30 czerwca 2006 r. w całości łącznie z odsetkami. Oprocentowanie kredytu jest oparte o średni Wibor 1 M powiększony o marżę banku.

Zabezpieczenie kredytu stanowi: umowa przewłaszczenia na zabezpieczenie zapasów znajdujących się w posiadaniu Spółki wraz z cesją praw z polisy ubezpieczeniowej, hipoteka kaucyjna do kwoty 6.022 tys. zł na nieruchomościach w Nowym Sączu, ul Nawojowska 118, weksel własny in blanco.

Na dzień 31 grudnia 2005 r. Spółka w ramach linii kredytowej miała do dyspozycji niewykorzystany kredyt w wysokości 11.015 tys. zł

Wykorzystanie środków z emisji akcji

Zarząd Spółki działając w ramach upoważnienia zawartego w statucie Spółki, w dniu 15 października 2003 roku podjął uchwałę w sprawie emisji akcji serii D w ilości nie więcej niż 2.000.000 sztuk o wartości nominalnej 1 zł/sztuka. Procedura subskrypcji akcji nie została przeprowadzona do dnia opublikowania sprawozdania.

Podstawowe wielkości ekonomiczno-finansowe 

Analiza bilansu 

	
	31.12.2005
	31.12.2004

	
	(rok bieżący)
‘000’ PLN
	(rok poprzedni)
‘000’ PLN

	AKTYWA
	
	

	Aktywa trwałe
	10.568
	12.842

	Wartości niematerialne
	189
	272

	Rzeczowe aktywa trwałe
	9.970
	10.841

	Inwestycje w jednostkach zależnych
	389
	1630

	Inne inwestycje długoterminowe
	20
	20

	Inne aktywa finansowe 
	-
	79

	Aktywa obrotowe
	68.788
	60.791

	Zapasy
	21.729
	16.108

	Należności handlowe oraz pozostałe należności
	38.100
	43.743

	Inne aktywa finansowe 
	56
	68

	Środki pieniężne i ich ekwiwalenty
	8.903
	872

	Aktywa razem
	79.356
	73.633

	PASYWA
	 
	 

	Kapitał własny
	20.742
	27.395

	Kapitał podstawowy
	9.384
	9.384

	Kapitał zapasowy 
	75.531
	75.531

	Kapitał rezerwowy z aktualizacji wyceny
	                     -   
	                      -   

	Udziały (akcje) własne
	                     -   
	                      -   

	Zysk (strata) z lat ubiegłych
	-57.520
	-65.352

	Zysk netto okresu obrotowego
	-6.653
	7.832

	Zobowiązania długoterminowe
	1.060
	1.274

	Rezerwy długoterminowe
	21
	20

	Zobowiązania długoterminowe z tytułu leasingu finansowego
	1.039
	1.254

	Zobowiązania krótkoterminowe
	57.554
	44.964

	Zobowiązania handlowe oraz pozostałe zobowiązania
	55.483
	32.267

	Zobowiązania krótkoterminowe z tytułu leasingu finansowego
	379
	300

	Krótkoterminowe pożyczki i kredyty bankowe
	-
	11.864

	Rezerwy krótkoterminowe
	1.692
	533

	Pasywa razem
	79.356
	73.633


Na dzień 31 grudnia 2005 roku udział aktywów trwałych w aktywach ogółem w OPTIMUS S.A. wyniósł 13 %, a aktywów obrotowych 87%. 

W obszarze zarządzania aktywami obrotowymi Spółka w roku 2005  odnotowała  spadek poziomu należności o 13% w stosunku do roku obrotowego 2004 (38,1 mln zł  na 31.12.2005 do 43,7 mln zł na 31.12.2004 ) oraz wzrost zapasów o 35% ( 21,7 mln zł na 31.12.2005 do 16,1 mln zł na 31.12.2004 )

W pasywach Spółki kapitały własne stanowiły  26%, natomiast zobowiązania i rezerwy na zobowiązania 74%. 

Stanowi to pogorszenie w stosunku do roku poprzedniego 2004 , kiedy to kapitały własne kształtowały się na poziomie 37% pasywów a  zobowiązania i rezerwy na zobowiązania  stanowiły 63% pasywów. 

Rachunek zysków i strat

	Rachunek zysków i strat 
	ROK 2005
	ROK 2004

	
	(rok bieżący)
‘000’ PLN
	(rok bieżący)
‘000’ PLN

	Przychody ze sprzedaży
	241.945
	211.972

	Koszt własny sprzedaży
	-222.967
	-190.153

	Zysk (strata) brutto na sprzedaży
	18.978
	21.819

	Koszty sprzedaży
	-16.271
	-13.653

	Koszty ogólnego zarządu
	-5.687
	-5.976

	Pozostałe przychody operacyjne
	1.690
	4.154

	Pozostałe koszty operacyjne
	-3.341
	-838

	Pozostałe zyski (straty) z inwestycji
	-1.009
	-71

	Zysk (strata) na działalności operacyjnej
	-5.640
	5.435

	Koszty finansowe – netto
	-1.013
	2.397

	Zysk (strata) przed opodatkowaniem
	-6.653
	7.832

	Podatek dochodowy
	                   -      
	                 -      

	Zysk (strata) netto z działalności kontynuowanej
	-6.653
	7.832

	Działalność zaniechana
	 
	 

	Strata netto z działalności zaniechanej
	 
	 

	Zysk (strata) netto
	-6.653
	7.832


W roku 2005 przychody ze sprzedaży wygenerowane przez Spółkę w wyniosły 241,9 mln zł i były o 14% wyższe niż w roku 2004 (211,9 mln zł ). Źródłem przychodów była przede wszystkim sprzedaż komputerów z udziałem 60% (144,9 mln zł), sprzedaż komponentów z udziałem 31% (74,8 mln zł ), sprzedaż serwerów z udziałem 6% (14,7 mln zł ) oraz sprzedaż pozostała z udziałem 3% (7,6 mln zł ). 

Przychody zrealizowane w IV kwartale 2005 roku stanowiły 47% obrotów Spółki zrealizowanych w 2005 roku, co świadczy o pewnej sezonowości obrotów realizowanych przez Spółkę. Realizacja tych przychodów była możliwa dzięki wykonaniu kontraktu na dostawę sprzętu komputerowego dla szkół realizowanego w ramach przetargu organizowanego przez Ministerstwo Edukacji Narodowej i Sportu.

Pod względem zyskowności rok 2005 nie należał dla Spółki do udanych, ponieważ został on zakończony przez Spółkę stratą netto  w wys. 6,6 mln zł.

Koszty sprzedaży Spółki w roku 2005 wynosiły 16,3  mln zł  i były wyższe 19% od analogicznych kosztów za rok 2004 

( 13,7 mln zł ).  Głównymi czynnikami wzrostu tych kosztów były rezerwy utworzone w grudniu 2005 roku na koszty związane z zobowiązaniami gwarancyjnymi kontraktu realizowanego z Państwową Administracją Podatkową Ukrainy PPAU w wys. 0,8 mln zł , rezerwy na koszty usług serwisowych kontraktów krajowych w wys. również 0,8 mln zł , rezerwy na koszty kontraktowe w kanale markety w wys. 0,2 mln zł i odpisy magazynowe z tytułu zmniejszenia  wartości 

części serwisowych w wys. 0,5 mln zł.

Koszty ogólnego zarządu Spółki w roku 2005 kształtowały się na poziomie  5,7 mln zł i były niższe o 5% w stosunku do roku 2004 ( 6 mln zł ). Udział kosztów ogólnego zarządu w przychodach ze sprzedaży roku 2005 wynosił 2,4%, co stanowi poprawę w stosunku do roku 2004 kiedy wskaźnik ten wynosił 2,8%.

Na stratę netto Spółki w roku 2005 wpłynęły również poniesione przez Spółkę pozostałe koszty operacyjne w wys. 3,3 mln zł spowodowane głównie utworzeniem rezerwy w wys. 1,5 mln zł na koszty restrukturyzacji Spółki , odpisaniem w koszty należności niemieckich w stosunku do firmy powiązanej kapitałowo Optimus Computer GmbH w Niemczech w wys. 0,8 mln zł oraz utworzeniem  rezerwy na koszty procesu z syndykiem masy upadłości firmy Optimus Enterprise w wys. 0,1 mln zł  .

Utworzona rezerwa na koszty restrukturyzacji w roku 2005  w wys. 1,5 mln zł  ma związek z przedstawioną przez Zarząd a zatwierdzoną w dniu 27 grudnia 2005 roku przez Radę Nadzorczą strategią rozwoju OPTIMUS S.A. na lata 2006-2008 zakładającą przeniesienie siedziby firmy do Warszawy oraz zmianę modelu biznesowego OPTIMUS S.A. polegającą na powierzeniu montażu komputerów OPTIMUS S.A. firmie zewnętrznej, a pozostawienie w OPTIMUS S.A. kluczowych obszarów stanowiących wartość firmy.

Wymieniona rezerwa została utworzona na pokrycie kosztów wdrożenia nowej strategii , w tym na :

- koszty personalne związane z likwidacją stanowisk pracy,

- koszty personalne związane z przeniesieniem pracowników,

- koszty przeniesienia linii produkcyjnej,

- koszty przeniesienia serwerów i infrastruktury informatycznej,

- koszty przeniesienia ksiąg i archiwizacji.

Na negatywny wynik 2005 roku miały również wpływ pozostałe straty z inwestycji w wys. 1 mln zł na które złożyły się po stronie zwiększenia kosztów odpisy z tytułu zmniejszenia wartości finansowego majątku trwałego w spółce zależnej

 Xtrade S.A. w wys. 1,1 mln zł i spółce zależnej Optibox Sp. z o.o. w wys. 0,1 mln zł , a po stronie zmniejszenia kosztów dodatni wynik na transakcjach forwardowych w wys. 0,2 mln zł.

Z powodu poniesienia powyżej opisanych kosztów OPTIMUS S.A. zamknął rok obrotowy 2005 stratą na działalności operacyjnej w wys. 5,6 mln zł , co przy kosztach finansowych na poziomie 1 mln zł dało stratę netto w wys. 6,7 mln zł.

Saldo przepływów finansowych za rok 2005 było dodatnie i wynosiło plus 8,0 mln zł.

Czynniki i zdarzenia nietypowe mające wpływ na wynik w 2005 roku

Zarząd OPTIMUS S.A. nie stwierdza nietypowych zdarzeń mających wpływ na wynik roku obrotowego 2005.

Różnice pomiędzy wynikami finansowymi wykazanymi w raporcie, a wcześniej prognozowanymi wynikami 

W 2005 roku OPTIMUS S.A. nie publikował oficjalnych prognoz finansowych.

Przewidywana sytuacja finansowa. Inne aspekty finansowe

Za rok 2005 OPTIMUS SA zamknął Rachunek Przepływów Pieniężnych dodatnim saldem w wysokości 8 mln zł. Na moment sporządzania sprawozdania finansowego (kwiecień 2006) Podmiot wykorzystuje linie kredytowe uzyskane u swoich dostawców w ramach kredytu kupieckiego oraz linię kredytową uzyskaną w Banku BPH a sytuacja finansowa Spółki jest stabilna. Zarząd Spółki nie przewiduje, żeby sytuacja finansowa OPTIMUS S.A. miała ulec zmianie. Nie jest wykluczone, że dla celów  finansowania większych projektów biznesowych, w roku 2006 firma będzie ubiegała się o dodatkowe kredyty obrotowe w instytucjach finansowych na poziomie 5 – 10 mln zł lub większych – w zależności od skali przedsięwzięcia. Brak możliwości pozyskania w/w dodatkowych środków finansowych na działalność operacyjną może być czynnikiem hamującym wzrost przychodów ze sprzedaży w Spółce i ograniczać  jej rozwój w najbliższych latach.

Ważną kwestią dla Spółki będzie również przedłużenie umowy kredytowej  z Bankiem BPH , która wygasa 30 czerwca 2006 roku, o kolejny rok .

W dniu 15 lutego 2006 roku OPTIMUS S.A. wystąpił z pozwem przeciwko Skarbowi Państwa o odszkodowanie z tytułu szkód poniesionych przez OPTIMUS S.A. w wyniku błędnych decyzji organów skarbowych dotyczących podatku VAT za lata 1998 – 1999, uchylonych wyrokiem Naczelnego Sądu Administracyjnego z dnia 23 listopada 2003 roku.

Niesłuszne decyzje organów skarbowych spowodowały , że Spółka OPTIMUS S.A. poniosła znaczną szkodę, między innymi z tytułu utraconych przychodów i marż oraz kosztów związanych bezpośrednio z prowadzeniem sporów podatkowych. Wartość dochodzonego odszkodowania wynosi 35.650.600 zł. W ocenie Zarządu roszczenia OPTIMUS S.A. są zasadne. Wystąpienie na drogę sądową jest konsekwencją decyzji Dyrektora Izby Skarbowej w Krakowie odmawiającej zapłaty odszkodowania.

Czynniki ryzyka i zagrożenia dla działalności Spółki 

Na działalność Spółki ma  zasadniczo wpływ ogólna  sytuacja polityczno -gospodarcza w Polsce oraz sytuacja na rynku IT, na których działa Spółka działa i realizuje swoje przychody.

Sytuacja makroekonomiczna Polski, pomimo pewnej poprawy, nadal nie jest stabilna. Niektóre wielkości ekonomiczne, takie jak deficyt budżetowy czy stopa bezrobocia, utrzymują się nadal na zbyt  wysokim poziomie. 

Tendencje rozwojowe zagrożone są również przez napięcia w bilansie płatniczym, utrzymywanie nierentownych przedsiębiorstw państwowych oraz niebezpieczeństwo gwałtownego wzrostu wydatków budżetowych. Ogólna polityka gospodarcza, fiskalna i pieniężna, mające duży wpływ na kreowanie popytu krajowego, również stanowią istotne czynniki oddziaływujące na działalność przedsiębiorstw. Wszelkie zmiany wpływające na tempo wzrostu popytu mogą warunkować wielkość sprzedaży i przyszłe wyniki finansowe podmiotów gospodarczych, a ewentualne zachwianie tendencji rozwojowych polskiej gospodarki może mieć niekorzystny wpływ również na działalność OPTIMUS S.A. w przyszłości. 

Wstąpienie Polski do Unii Europejskiej pozwoliło na liberalizację handlu, ale jednocześnie zwiększyło konkurencję na rynku krajowym. Spółka prowadzi działalność w branży charakteryzującej się wysokim stopniem konkurencji oraz niezwykle intensywnym rozwojem stosowanych technologii. Światowy rynek komputerów w roku 2005 rósł w tempie dwucyfrowym i bardzo podobna sytuacja była w Polsce. Rok 2005 pokazał , że na polskim rynku coraz bardziej aktywne są podmioty zagraniczne i w coraz większym stopniu zagrażają one pozycji krajowych dostawców, w tym także OPTIMUS S.A. O ile w roku 2004 udział w rynku komputerów stacjonarnych PC w Polsce wynosił 85% a notebooków 15% , to już  w roku 2005 udział komputerów stacjonarnych PC zmniejszył się do 76% a notebooków zwiększył się do 24%. Tendencja ta będzie się utrzymywać i dlatego dla OPTIMUS S.A. w roku 2006 ważne jest zwiększanie udziałów w rynku notebooków na którym wiodącą rolę odgrywali w 2005 roku dostawcy zagraniczni.

Wstępne dane za rok 2005 pokazują wzrost sprzedaży w Polsce nie tylko na rynku notebooków , ale również na rynku desktopów i serwerów. Największy wpływ na sprzedaż desktopów i serwerów w 2005 roku miały projekty edukacyjne realizowane w ramach przetargów ogłaszanych przez Ministerstwo Edukacji Narodowej i Sportu , dzięki którym nastąpił dynamiczny wzrost sprzedaży. Poza wyżej wymienionym sektorem , w roku 2005 praktycznie nie realizowano żadnego większego projektu czy też przetargu na dostawę sprzętu komputerowego. Dlatego też opóźnienia w ogłaszaniu przetargów przez sektor publiczny w roku 2006 lub kilkumiesięczne przesunięcia w rozstrzyganiu tych przetargów , mogą mieć negatywny wpływ na wynik finansowy OPTIMUS S.A. w poszczególnych kwartałach i na koniec roku obrotowego 2006.

W obszarze sprzedaży komputerów stacjonarnych PC w Polsce OPTIMUS S.A. zajmował w 2005 roku mocną trzecią pozycję.

Istnieje również ryzyko stosowania cen dumpingowych przez jedną lub kilka firm. Należy się również liczyć z możliwością uzyskania przez konkurencję rozwiązań technologicznych istotnych dla dalszego rozwoju tego rynku, do których Spółka nie będzie miała dostępu. Duże koncerny zagraniczne dysponują również większymi zasobami środków, co pozwala im na prowadzenie bardziej agresywnej polityki handlowej i promocyjnej (wyższe wydatki na reklamę, dłuższe terminy płatności dla odbiorców, itp.). Istnieje więc możliwość osłabienia pozycji Spółki w określonych segmentach i w rezultacie pogorszenia wyników. Podejmowane są działania, które mają za zadanie przygotowanie na to zagrożenie, wśród których najważniejsze to koncentracja na segmentach działalności, w których pozycja konkurencyjna Spółki jest najmocniejsza, poszukiwanie nowych rynków zbytu, outsourcing produkcji , powiększanie zakresu usług i produktów oraz nawiązywanie i umacnianie współpracy ze strategicznymi partnerami.

Istnieje również ryzyko, iż dostawcy Spółki - często liderzy poszczególnych segmentów branży komputerowej, kontrolujący znaczące części ogólnoświatowego rynku - są w stanie narzucić specyficzne warunki współpracy, co docelowo może spowodować trudności zaopatrzeniowe w Spółce.

Zarządzanie zasobami finansowymi

Zarządzanie zasobami finansowymi Spółki koncentruje się w dwóch obszarach:

· zarządzanie majątkiem finansowym,

· zarządzanie bieżącymi aktywami i pasywami oraz ryzykiem finansowym.

Spółka na bieżąco zarządza płynnością realizując politykę maksymalizacji bezpieczeństwa przepływów finansowych oraz monitoruje sytuację w zakresie należności i zobowiązań dążąc do terminowego wywiązywania się z zaciągniętych zobowiązań finansowych i jednocześnie optymalizując ich koszty. 

Ponadto w dniu 30 czerwca 2004 roku Spółka podpisała aneks do umowy kredytowej z Bankiem Przemysłowo-Handlowym PBK S.A. na dotychczasowych warunkach, dotyczący przedłużenia terminu zapadalności zobowiązań kredytowych do dnia 30 czerwca  2005 roku. Wszystkie powyższe działania mają na celu optymalne finansowanie działalności operacyjnej oraz zwiększanie rentowności działalności prowadzonej przez Spółkę.

W przypadku realizacji przez Spółkę dużych kontraktów  na poziomie 20 – 30 mln zł , mogą pojawiać się w Spółce przejściowe problemy z terminowym regulowaniem zobowiązań w stosunku do dostawców krajowych i zagranicznych.

Zarząd OPTIMUS SA zamierza rozwiązać ten problem poprzez pozyskanie dodatkowych źródeł finansowania w instytucjach finansowych udzielających kredytów obrotowych , poprzez podwyższenie dla OPTIMUS S.A. limitów kredytu kupieckiego przyznawanego przez dostawców , jak również poprzez ograniczenie udzielanych przedpłat i poprawę ściągalności własnych należności.

Sposoby zabezpieczenia ryzyka płynności

Płynność bieżąca Spółki jest prognozowana w horyzoncie 3-miesięcznym oraz na bieżąco monitorowana. Analiza płynności opiera się na zestawieniu planowanych przychodów i wydatków związanych z bieżącą działalnością gospodarczą, wydatków inwestycyjnych oraz innych wpływów i płatności pojawiających się incydentalnie. Prognoza płynności przedsiębiorstwa bazuje na danych z systemu finansowo-księgowego oraz planach budżetowych. Analizie i kontroli podlega wysokość dostępnych środków w ramach posiadanych przez spółkę linii kredytowych, w konfrontacji z potrzebami finansowymi w horyzoncie rocznym. W ramach prognozowania i zarządzania płynnością, kontroli podlegają zmiany majątku obrotowego netto, a także poziomy współczynników rotacji składników majątku obrotowego – rotacja zapasów należności i zobowiązań. 

Sposoby zabezpieczenia ryzyka kursowego

Zarządzanie ryzykiem kursowym stanowi bardzo istotny element w zarządzaniu finansami Spółki, którego specyfika wynika z dużej wartości zakupów realizowanych w imporcie, jak również, w mniejszym stopniu, sprzedaży eksportowej. OPTIMUS S.A. zabezpiecza się przed ryzykiem kursowym wykorzystując dostępne instrumenty zabezpieczające. Dobór tych instrumentów uzależniony jest od sytuacji panującej na rynku walutowym, tak, aby efektywność stosowanych zabezpieczeń była jak największa. Zabezpieczanie się przed ryzykiem kursowym odbywa dwutorowo – odrębnie zabezpieczana jest pozycja walutowa wynikająca z bieżącej działalności operacyjnej i odrębnie zabezpieczane są duże kontrakty handlowe. 

Ryzyko stopy procentowej

Spółka będzie korzystała z krótkoterminowego kredytu bankowego dla finansowania części składników majątku obrotowego – zapasów oraz należności, co może niekorzystnie wpływać na osiągane wyniki, z uwagi na wahającą się wysokość oprocentowania kredytów. Ryzyko stopy procentowej każdorazowo rośnie, gdy na rynku pojawi się tendencja i przesłanki ku wzrostowi stóp procentowych. Ryzyko stopy procentowej maleje, gdy na rynku pieniężnym panuje tendencja spadku stóp procentowych. Ryzyko stopy procentowej w Spółce wyraża się poprzez możliwość niedopasowania cen sprzedawanych towarów i produktów do kosztu finansowania zapasu magazynowego lub należności powstających w wyniku sprzedaży. Wzrost ryzyka stopy procentowej związany jest z czynnikami makroekonomicznymi polskiej gospodarki, szczególnie sytuacją finansów publicznych oraz różnicą w oprocentowaniu waluty krajowej i walut obcych. Stałemu monitoringowi podlegają czynniki mogące wpływać na wzrost stóp procentowych. 

Ocena możliwości realizacji zamierzeń inwestycyjnych 

 Wszystkie nowe projekty OPTIMUS S.A. poddawane  są szczegółowej  analizie z punktu widzenia ich efektywności oraz ryzyka. Środki finansowe, które będą konieczne do realizacji przedsięwzięć inwestycyjnych w roku 2006, będą pozyskiwane z bieżącej działalności operacyjnej , kredytów bankowych oraz od  partnerów  strategicznych z którymi OPTIMUS SA będzie realizował poszczególne przedsięwzięcia inwestycyjne.

W przypadku projektów inwestycyjnych ich realizacja będzie zawsze uzależniona od możliwości sfinansowania tych przedsięwzięć. 

Badanie sprawozdań finansowych 

Sprawozdania finansowe za rok 2004 badane były przez Deloitte & Touche na podstawie umowy zawartej w dniu 10 sierpnia 2004 roku. Wynagrodzenie za przegląd i badanie jednostkowego i skonsolidowanego sprawozdania finansowego za rok 2004 stanowiło równowartość 31 tys. USD. Ponadto OPTIMUS S.A. pokrywał wydatki , które ponosił podmiot uprawniony do badania sprawozdań. Łączna kwota wypłaconego wynagrodzenia wynosiła 113 tys. zł.

W dniu 1 września 2005 roku została zawarta umowa z podmiotem uprawnionym do badania sprawozdań firmą Moore Stephens Smoczyński i Partnerzy Spółka z o.o. z siedzibą w Warszawie na przegląd półrocznego jednostkowego i skonsolidowanego sprawozdania finansowego według stanu na 30 czerwca 2005 roku oraz na badanie rocznego jednostkowego i skonsolidowanego sprawozdania finansowego według stanu na 31 grudnia 2005 roku.

Zgodnie z zawartą umową łączne wynagrodzenie za przegląd i badanie sprawozdań jednostkowych i skonsolidowanych śródrocznych i rocznych wynosi  60 tys. zł plus koszy dodatkowe związane z badaniem ( koszty podróży służbowych ) w wys. 10 tys. zł.

Umowa została zawarta na jeden rok.
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				2005		2003		wzrost

		Komputery		144,885		107,648		35%

		Serwery		14,674		19,006		-23%

		Komponenty		74,801		57,601		30%

		Pozostałe		7,585		27,717		-73%

		SUMA		241,945		211,972
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