I21FA[Z]PARTNER

Raport

roczny
za okres 0d 01.01.2014 do 31.12.2014

B2BPartner
Spoétka Akcyjna

Warszawa, dn. 29 maja 2015 roku



B E B PARTNER Raport roczny za 2014 r. | B2BPartner S.A.

Spis tresci

1.  Podstawowe dane 0 SPOICE .....ccccuuuiiiiicciieeeceeee e 2
2. List Zarzadu Spolki Ao AKCJONATIUSZY .....eeeeeeeuveeeiieiiiieeeccireeeeecree e eree e 3
3. Wybrane dane finansowe, zawierajace podstawowe pozycje rocznego

sprawozdania finansowego wraz z danymi porownywalnymi.........cccceeeveeevveeecveennnen. 4
4. Sprawozdanie finanSoOwe za 2014 TOK......cccvveeeeieeeciieeeiiieeeieeecreeeetee e e eee e e aeeeeneeas 5
5. Sprawozdanie Zarzadu z dzialalnoSci.........coeveeeiiiiiiiiiiiniiiieee 6
6. Informacja na temat czynnikéw ryzyka zwigzanych z dzialalno$cia gospodarcza . 7
7. Opinia i raport Bieglego Rewidenta ........cccccceeveeriiiniiiniiiniiiniiineceeeeeeeeeeen, 10
8. OSwiadezenia Zarzadu .......cccveeeeveeieiiieeeiieeeeieieeeereeeetee e reeeesreeeserae e e aeeseaaeeesnaeas 11
9. Informacja o stosowaniu przez spotke Zasad Dobrych Praktyk ..........ccceeeuvennneee. 12



[2JFA[ZJPARTNER

1.

Podstawowe dane o Spolce

Dane Spoélki

Firma: B2BPartner
Forma prawna: spotka akcyjna
Kraj siedziby: Polska

Siedziba i adres:

ul. Ciolka 13, 01-402 Warszawa

Telefon: +48 22 485 52 00
Fax: +48 22 436 20 81
E-mail: biuro@bz2bpartner.pl

Adres internetowy:

www.b2bpartner.pl

Numer KRS: 0000276128
Numer Regon: 140855948
Numer NIP: 5242605867
Zarzad Grzegorz Kobryn — Prezes Zarzadu
Maciej Hazubski — Przewodniczacy Rady
Nadzorczej
Wojciech Przylecki — Czlonek Rady Nadzorczej
Rada Nadzorcza

Jan Maciej Trojanowski - Czlonek Rady Nadzorczej
Marek Rusiecki — Czlonek Rady Nadzorczej
Malgorzata Wojcik — Czlonek Rady Nadzorczej
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2. List Zarzadu Spélki do Akcjonariuszy

Szanowni Akcjonariusze,

Dzialajac w imieniu sp6tki B2BPartner S.A. niniejszym przekazujemy Panstwu Roczny
Raport Spotki za 2014 rok.

Rok 2014 byl dla spotki pelen wyzwan w zakresie rozwoju obecnie prowadzonych
projektéw. Skupiliémy sie na rozwoju oferty nagrod oferowanych w programach
poprzez podpisanie kilkudziesieciu nowych uméw z producentami. Udalo nam sie
przeprowadzi¢ dla klientow obstuge kilku kluczowych projektow marketingowych.
Jeden z projektow nad ktorym pracowaliSmy z klientem od przyslowiowego ,zera”
wszedl w roku 2014 w faze szybkiego rozwoju i w kolejnych latach bedzie znaczacym
projektem zaréwno na rynku jak i w wynikach spétki. Spétce udato sie pozyskaé kilku
nowych klientow z ktérymi realizowane sa projekty, ktorych finalizacja powinna
nastapi¢ w 2015r.

W opinii Zarzadu realizowana strategia zaczyna przynosic¢ rezultaty w postaci duzej
rozpoznawalno$ci na rynku czego efektem sa nowe projekty. Podjete przez nas
dzialania byly ukierunkowane przede wszystkim na budowanie wartoSci dla
akcjonariuszy Spolki. Nieustannie dbamy o dynamiczny rozwdj Spolki, skupiajac sie na
poprawie efektywno$ci kazdego obszaru jej dzialalno$ci. Jednoczes$nie pozostajemy
otwarci na nowe mozliwosci i okazje biznesowe jakie pojawiaja sie na rynku, o czym
informujemy Panstwa w naszych raportach biezacych.

Mamy nadzieje, ze nie tylko obecni Akcjonariusze nadal beda darzy¢ nasza spotke
zaufaniem, ale takze, ze B2BPartner S.A. zdola zainteresowaé¢ swoim dzialaniem
i osigganymi wynikami nowa grupe Inwestorow.

Z wyrazami szacunku,

Zarzad Spokki,

Y./

LA If'yiff

.........................

Grzegorz Kobryn

Prezes Zarzadu
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Wybrane dane finansowe, zawierajace podstawowe pozycje rocznego sprawozdania
finansowego wraz z danymi poréwnywalnymi:

Za okres V£ 0]
01-01-2014 do 01-01-2013 do
Wybrane dane finansowe 31-12-2014 31-12-2013
tys. tys. tys. tys.
PLN EUR PLN EUR
Rachunek zyskow i strat
Przychody netto ze sprzedazy 21 346 5095 15039 3571
Zysk (strata) z dzialalno$ci operacyjnej - 226 -54 228 54
Amortyzacja 545 130 321 76
EBITDA 319 76 549 130
Zysk (strata) brutto - 353 -84 72 17
Zysk (strata) netto -375 -89 32 8
%}){Jsll{({strata na jedna akcje podstawowy (w PLN/ -0,02 -0,01 0 0
IZE)IIJSII{({Strata na jedna akcje rozwodniony (w PLN/ 20,02 0,01 0 0
Bilans

Aktywa trwale 4 665 1095 4 477 1080
Aktywa obrotowe 3053 716 7469 1801
Aktywa razem 7718 1811 11 946 2880
Kapital wlasny 3140 737 3514 847
w tym: kapital podstawowy 1509 354 1509 364
Zobowiagzania dlugoterminowe 0 0 77 19
Zobowigzania krétkoterminowe 3690 866 7638 1842
Pasywa razem 7718 1811 11 946 2 880
Wartos¢ ksiegowa na jedng akcje (w PLN / EUR) 0,21 0,05 0,23 0,06

Powyzsze dane zostaly przeliczone na EUR wg. nastepujacych zasad:

Wyszczegolnienie 2014 2013
poszczegélne pozycje aktywoéw i pasywoéw — wg. Sredniego
s . 4,2623 4,1472
kursu ogloszonego na dzien 31 grudnia danego roku
poszczegoélne pozycje rachunku zyskéw i strat — wg. kursu
stanowiacego $rednia arytmetyczna Srednich kurséw 41893 42110

ustalonych przez NBP na ostatni dzien kazdego miesiaca
okresu obrotowego
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3. Sprawozdanie finansowe za 2014 rok

Sprawozdanie finansowe B2BPartner S.A. za okres od 01.01.2014 r. do 31.12.2014 r.
zbadane przez bieglego rewidenta zostalo przedstawione w Zalaczniku Nr 1 do

niniejszego Raportu rocznego.
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4. Sprawozdanie Zarzadu z dzialalnosci

Sprawozdanie Zarzadu B2BPartner S.A. z dzialalno$ci Spotki w 2014 roku zbadane
przez bieglego rewidenta zostalo przedstawione w Zalgczniku Nr 2 do niniejszego

Raportu rocznego.
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5. Informacja na temat czynnikow ryzyka zwigzanych
z dzialalnoscia gospodarcza

Ryzyko zmiany cen produktow

Dzialalnos¢ Emitenta oparta jest na sprzedazy produktéw nabytych przez dostawcow,
z ktorymi wspolpracuje. Ryzyko zmiany ceny jest wysokie choéby ze wzgledu na to, ze
niektore produkty sa sprowadzane spoza terendw Rzeczypospolitej Polskiej, co wigze
sie z roznicami kursowymi. Spoélka stara sie zabezpiecza¢ przed tym ryzykiem
podpisujac odpowiednie umowy, ktoére ograniczaja to ryzyko.

Ryzyko plynnosci finansowej

Ryzyko utraty mozliwos$ci regulowania zobowigzan mierzone zdolnos$cig utrzymania i
pozyskania finansowania. Ryzyko jest zwiazane z mozliwym czasowym zagrozeniem
utraty zdolno$ci do regulowania biezacych zobowigzan. Biezace dzialania polegaja na
krotko- i $rednioterminowym planowaniu przeplywéw pienieznych. Ostrozne
zarzadzanie ryzykiem utraty plynno$ci zaklada utrzymywanie odpowiedniego poziomu
srodkéw pienieznych oraz dostepno$é finansowania dzieki wystarczajacej kwocie
przyznanych instrumentéw kredytowych oraz zdolno$¢ do zamykania pozycji
rynkowych.

Ryzyko kredytowe

Ryzyko kredytowe zwiazane jest z wiarygodnosScia kredytowa klientow, z ktorymi
zawiera sie transakcje sprzedazy. We wspolpracy z klientami Spolka stosuje odroczong
forme platnosci od kilku do kilkudziesieciu dni (kredyt kupiecki) stad mozliwo$¢
wystapienia ryzyka kredytowego. B2BPartner S.A. wspolpracuje z duzg liczba klientow,
ktorzy sa zdywersyfikowani pod wzgledem rozmieszczenia geograficznego. Transakcje
zawierane s3 z kontrahentami o sprawdzonej zdolnoSci kredytowe;j. Klienci, ktorym
udzielany jest kredyt kupiecki w poczatkowym okresie wspolpracy obowiazujaca forma
platnosci jest przedplata lub gotowka.

Ryzyko utraty gléwnych dostawcéw

Dzialalno$§¢ Emitenta oparta jest w znacznej mierze na oferowaniu produktéw
wytwarzanych przez podmioty zewnetrzne, przy czym znaczacy udzial w sprzedazy
produktow maja produkty dostarczane Emitentowi przez kilku znaczacych
producentow. Taka sytuacja, gdy znaczacy udzial w sprzedazy produktow i ushug
Emitenta posiada kilka podmiotéw, rodzi ryzyko uzaleznienia od nich. W przypadku
przerwania wspélpracy z tymi podmiotami moze pojawié¢ sie ryzyko znacznego
zmniejszenia sprzedazy. Ze wzgledu na szeroka oferte produktowa Spolka
wspolpracuje z wieloma dostawcami zapewniajac sobie nieograniczone i alternatywne
zrodla dostaw. Kluczowym aspektem dzialalno$ci Spolki jest zapewnienie stalej
dostepnosci oferowanych towaréow. W przypadku pojawienia sie na rynku atrakcyjnych
nowosci produktowych w ograniczonej liczbie, Spotka moze nie by¢ w stanie naby¢
potrzebnej ilosci towaréw. Rynek oferuje alternatywne zrédla zaopatrzenia, jednak ich
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wykorzystanie moze by¢ czasochlonne i negatywnie wplyna¢ na prowadzone projekty,
w tym na ich warunki finansowe.

Ryzyko wzrostu konkurencji (w tym zagranicznej)

Emitent dziala na szybko rozwijajacym sie rynku. Istnieje duze prawdopodobienstwo
zaistnienia na tym rynku silnej konkurencji, szczegolnie przy wlaczeniu sie podmiotow
posiadajacych znacznie wieksze zasoby finansowe. Emitent buduje swoja przewage
konkurencyjng poprzez integracje kilku kluczowych elementéw niezbednych do
kompleksowego $§wiadczenia ushug outsourcingowych w programach lojalnosciowych i
motywacyjnych.

Ryzyko zwigzane z niesplacalnoscia naleznosci od odbiorcéw

Emitent, zawierajagc umowy z odbiorcami, stara sie zapewni¢ najdalej idace
bezpieczenstwo transakcji poprzez odpowiedni, poprzedzony analiza wiarygodnoSci
dobor kontrahentow, a takze poprzez odpowiednig konstrukcje umow oraz monitoring
biezacych naleznosci i ich egzekucje. Nalezy sie jednak liczy¢ z istniejacym ryzykiem
braku splaty nalezno$ci z tytulu wykonania kluczowych uméw lub wynikajacym z
biezacej dzialalnoSci nawarstwianiem sie niesplaconych naleznosci, co moze sie odbié
na sytuacji finansowej Emitenta.

Ryzyko zmiany makroekonomicznej Polski

Na realizacje zalozonych przez Emitenta celéow strategicznych maja wplyw miedzy
innymi czynniki makroekonomiczne, ktore sg niezalezne od dzialan Emitenta. Do
czynnikéw tych zaliczy¢ mozna polityke rzadu, decyzje podejmowane przez Narodowy
Bank Polski oraz Rade Polityki Pienieznej wplywajace na podaz pienigdza, wysokoSci
stop procentowych i kursow walutowych, podatki, wysoko$¢ PKB, poziom inflacji,
wielko$¢ deficytu budzetowego i zadluzenia zagranicznego, stope bezrobocia, strukture
dochodéw ludnosci itp. Niekorzystne zmiany w otoczeniu makroekonomicznym moga
w istotny sposob niekorzystnie wplyngé na dzialalno$c i wyniki ekonomiczne osiggane
przez Emitenta.

Ryzyko zwigzane z awariami sprzetu i lacz telekomunikacyjnych
Dzialalno$¢ Emitenta jest nierozerwalnie zwigzana z uzyciem komputeréw i serwerdw.
W zwiazku z tym istnieje ryzyko awarii komputerowych, ktére moga doprowadzi¢ w
skrajnej sytuacji do przerwania dzialalnoSci przez Emitenta. Awarie komputerow i
serwer6w moga doprowadzi¢ do wstrzymania sprzedazy, doprowadzi¢ do wycieku bazy
danych Emitenta, jak rowniez do zniszczenia baz danych, a co za tym idzie
znajdujacych sie w nich informacji dotyczacych produktow oraz zawieranych
transakcji. Awarie komputeréw i serwer6w moga prowadzi¢ rowniez do wstrzymania
przyjmowania zamowien jak i ich realizacji.
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Ryzyko zwigzane 2z systemem informatycznym i bledami w
oprogramowaniu

Podstawowymi aktywami Spolki sa systemy informatyczne (oprogramowanie),
infrastruktura techniczna zwigzana z serwerami oraz pozostaly sprzet komputerowy
shuzacy do przyjmowania zamowien i obshugi proceséw logistycznych. Istnieje ryzyko
zniszczenia, awarii lub czasowego zatrzymania pracy wykorzystywanych urzadzen oraz
utracenia przechowywanych danych. Istnieje takze potencjalne ryzyko spowolnienia
lub przeciazenia oprogramowania lub spowolnienia pracy sprzetu komputerowego
Spolki, co moze przelozy¢ sie bezposrednio na wydluzenie czasu skladania i realizacji
zamoéOwien przez klientéw, az do zaniechania skladania zamowien. Moze to miec
negatywny wplyw na dzialalnos¢ Spolki, jego sytuacje finansowg i osiggane wyniki.

Ryzyko zwiazane z zatrudnianiem podwykonawcow w zakresie uslug
kurierskich.

Spotka w celu dostarczenia produktéow do Kklientow finalnych korzysta z ushlug
kurierskich. Jako$¢ ustug logistycznych stanowi obecnie istotng bariere w rozwoju B2B
i B2C i przyczynia sie do spadku zaufania klientow do takiej formy sprzedazy,
spowodowanego przede wszystkim nieterminowo$cia dostaw lub w wyjatkowych
przypadkach dostawami towaréw uszkodzonych. Spoélka nie moze jednak
wyeliminowaé czynnikéw niezaleznych zar6wno od Spoélki jak i od kuriera, a
wplywajacych na terminowo$¢ dostaw (np. niekorzystne warunki atmosferyczne,
utrudnienia komunikacyjne, brak towaréw w magazynach dostawcéw itp.). Spotka
moze nie by¢ w stanie wyeliminowaé powyzszych losowych czynnikow, jednak
podejmuje dzialania majace na celu zniwelowanie ich negatywnego wplywu na relacje
z klientami. Spotka wraz z firmami kurierskimi dopracowala model zintegrowanego
systemu, ktory pozwala na lokalizacje przesylki na poszczegblnych etapach dostawy i
umozliwia wysylanie do klientow odpowiednich komunikatow o statusie ich
zamoOwienia.

Ryzyko zwigzane z lancuchem logistycznym i zarzadzeniem zapasami

Model prowadzenia przedsiebiorstwa przyjety przez Spoétke zblizony jest do modelu
tzw. Just-in-time i polega na sprawnym zarzadzeniu biezacym zapotrzebowaniem na
towary zaméwione przez klientéw. Towary te sg krotkookresowo magazynowane w
centrum zaopatrzeniowym Spotki lub pozostaja w magazynach dostawcy. Gospodarka
magazynowa wymaga sprawnego zarzadzania procesami zwigzanymi z realizacja
zamoOwien i oferowania towaréw juz zakupionych nowym odbiorcom. Spotka wdrozyta
system informatyczny klasy ERP umozliwiajacy zmniejszenie wplywu czynnika
ludzkiego na poszczegolne procesy logistyczne, dzieki czemu znacznie ograniczone jest
prawdopodobienstwo wystapienia bledow wynikajacych z nieprecyzyjnych zamowien
asortymentu dla finalnych klientow, jak réwniez braku kontroli nad zapasami towaréw
w magazynach. System ERP pozwala na efektywne planowanie i zarzadzanie zasobami
przedsiebiorstwa oraz na identyfikacje i eliminacje, tzw. waskich gardel powstajacych
w laficuchu dostaw.
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6. Opinia i raport Bieglego Rewidenta

Opinia i raport niezaleznego bieglego rewidenta z badania Sprawozdania finansowego
za okres od 1 stycznia 2014 roku do 31 grudnia 2014 roku B2BPartner S.A. zostaly
przedstawione w Zalaczniku Nr 3 do niniejszego Raportu rocznego.

10
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7. Oswiadczenia Zarzadu

OSWIADCZENIE W SPRAWIE RZETELNOSCI SPRAWOZDANIA FINANSOWEGO
I SPRAWOZDANIA Z DZIAELALNOSCI

Zarzqd Spotki B2BPartner S.A. oSwiadcza, ze wedle jego najlepszej wiedzy roczne
sprawozdanie finansowe za rok obrotowy 2014 i dane poréwnywalne za rok
obrotowy 2013 sporzqdzone zostaly zgodnie z przepisami obowiqzujgcymi Spotke
oraz odzwierciedlajq w sposob prawdziwy, rzetelny i1 jasny sytuacje majqtkowq
1 finansowq Spéitki oraz jej wynik finansowy, a takze Sprawozdanie Zarzqdu
z dziatalnosci Spotki za 2014 rok zawiera prawdziwy obraz sytuacji Spotki, w tym
opis podstawowych zagrozen i ryzyk.

W imieniu Zarzqdu Spéiki:

...............................

Grzegorz Kobryn

Prezes Zarzadu

OSWIADCZENIE O WYBORZE AUDYTORA

Zarzqd Spotki B2BPartner S.A. osSwiadcza, ze podmiot uprawniony do badania
sprawozdan finansowych tj. WBS Audyt Sp. z o.0. z siedzibq w Warszawie wpisany
na liste podmiotow uprawnionych do badania sprawozdan finansowych pod
numerem 3685 dokonujqcy badania rocznego sprawozdania finansowego za rok
2013, zostal wybrany zgodnie z przepisami prawa. Ponadto Zarzqd Spoétki
oSwiadcza, iz biegly rewident dokonujqcy badania rocznego sprawozdania
finansowego za rok 2014 spetnia warunki do wyrazenia bezstronnej i niezaleznej
opinii o badaniu zgodnie z obowiqzujqcymi przepisami prawa krajowego.

W imieniu Zarzqdu Spotki:

._.:1 F _.'.l _,-"f_d

(EF If'yi'“r
/

........... ‘ /

Grzegorz Kobryn
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8. Informacja o stosowaniu przez spolke Zasad Dobrych Praktyk

Oséwiadczenie B2BPartner S.A. w przedmiocie przestrzegania przez Spolke zasad
zawartych w Zalaczniku Nr 1 do Uchwaly Nr 795/2008 Zarzadu Gieldy z dnia 31
pazdziernika 2008 r. ,Dobre Praktyki Spolek Notowanych na NewConnect”, zmienione
uchwala Nr 293/2010 Zarzadu Gieldy Papieréw Warto$ciowych w Warszawie S.A. z
dnia 31 marca 2010 r. w sprawie zmiany dokumentu ,Dobre Praktyki Spolek
Notowanych na NewConnect”

OSWIADCZENIE
0O STOSOWANIU
DOBREJ
PRAKTYKI

DOBRA PRAKTYKA

Spotka powinna prowadzic¢
przejrzysta i efektywna polityke
informacyjna zar6wno zZ
wykorzystaniem tradycyjnych metod,
jak i z wuzyciem nowoczesnych
technologii oraz najnowszych
narzedzi komunikacji
zapewniajacych szybkos¢,
bezpieczenstwo oraz szeroki i TAK, z
interaktywny dostep do informacji. wylaczeniem
Spolka,  korzystajaca ~w  jak | transmisji obrad
1 najszerszym stopniu z tych metod, walnego
powinna zapewni¢ odpowiednig zgromadzenia z
komunikacje z inwestorami i | wykorzystaniem
analitykami, wykorzystujagc w tym sieci Internet
celu roéwniez nowoczesne metody
komunikacji internetowej,
umozliwiajgc transmitowanie obrad
walnego zgromadzenia zZ
wykorzystaniem  sieci  Internet,
rejestrowaé  przebieg obrad i
upubliczniaé go na  stronie
internetowe;.

Spotka  stosuje  wszystkie
zapisy tego  punktu =z
wylaczeniem transmisji obrad
walnego zgromadzenia przez
Internet, rejestracji przebiegu
obrad i upubliczniania go na
stronie internetowej. W opinii
Zarzadu Kkoszty zwigzane z
techniczng obsluga transmisji
oraz rejestracji posiedzen
walnego zgromadzenia przez
Internet sa niewspo6imierne do
ewentualnych korzysci z tego

wynikajacych.

Spoétka powinna zapewni¢ efektywny
dostep do informacji niezbednych do
oceny sytuacji i perspektyw spo6iki
oraz sposobu jej funkcjonowania.

TAK -

Strona korporacyjna
TAK umieszczona jest pod adresem
www.bzbpartner.pl

Spotka prowadzi korporacyjng strone
internetowg i zamieszcza na niej:

podstawowe informacje o spolce i jej

dzialalnoSci (strona startowa), TAK )

opis  dzialalnoSci emitenta ze
wskazaniem rodzaju dzialalnosci, z
ktérej emitent uzyskuje najwiecej
przychodow,

3.2 TAK -

opis rynku, na ktérym dziala emitent,
3.3 | wraz z okreSleniem pozycji emitenta TAK -
na rynku,

12
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zyciorysy  zawodowe  czlonkow
organow spotki,

TAK

3:5

powziete przez zarzad, na podstawie

oSwiadczenia czlonka rady
nadzorczej, informacje o
powiazaniach czlonka rady
nadzorczej zZ akcjonariuszem
dysponujacym akcjami

reprezentujacymi nie mniej niz 5%
og6lnej liczby glosow na walnym
zgromadzeniu spolki,

TAK

3.6

dokumenty korporacyjne spotki

TAK

3.7

zarys planéw strategicznych spolki,

TAK

3.8

opublikowane prognozy wynikow
finansowych na  biezacy rok
obrotowy, wraz z zalozeniami do tych
prognoz (w przypadku gdy emitent
takie publikuje),

NIE

Spotka zdecydowala o nie
publikowaniu prognoz
finansowych

39

strukture akcjonariatu emitenta, ze
wskazaniem gléwnych akcjonariuszy
oraz akcjiznajdujacych sie w wolnym
obrocie,

TAK

3.10

dane oraz kontakt do osoby, ktora jest
odpowiedzialna w spolce za relacje
inwestorskie oraz kontakty =z
mediami,

TAK

3.11

(skreslony)

3.12

opublikowane raporty biezace i
okresowe

TAK

313

kalendarz ~ zaplanowanych dat
publikacji finansowych raportow
okresowych, dat  walnych
zgromadzen, a takze spotkan z
inwestorami i analitykami oraz
konferencji prasowych,

TAK

3.14

informacje na temat zdarzen
korporacyjnych, takich jak wyplata
dywidendy, oraz innych zdarzen
skutkujacych nabyciem lub
ograniczeniem praw po stronie
akcjonariusza, z uwzglednieniem
terminéw oraz zasad
przeprowadzania tych  operacji.
Informacje te  powinny  by¢
zamieszczone w terminie
umozliwiajacym  podjecie  przez
inwestor6w decyzji inwestycyjnych,

TAK

3-15

(skreslony)

3.16

pytania akcjonariuszy dotyczace
spraw objetych porzadkiem obrad,
zadawane przed i w trakcie walnego
zgromadzenia, wraz z odpowiedziami
na zadawane pytania,

TAK

13
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3-17

informacje na temat powodow
odwolania walnego zgromadzenia,
zmiany terminu lub porzadku obrad
wraz z uzasadnieniem,

TAK

3.18

informacje o przerwie w obradach
walnego zgromadzenia i powodach
zarzadzenia przerwy,

TAK

3-19

informacje na temat podmiotu, z
ktérym Spotka podpisala umowe o
$wiadczenie ustug Autoryzowanego
Doradcy ze wskazaniem nazwy,
adresu strony internetowej,
numeréw telefonicznych oraz adresu
poczty elektronicznej Doradcy,

TAK

3.20

Informacje na temat podmiotu, ktory
pelni  funkcje animatora akcji
emitenta,

TAK

3.21

dokument informacyjny (prospekt
emisyjny) spotki, opublikowany w
ciggu ostatnich 12 miesiecy,

TAK

3.22

(skreslony)

Informacje zawarte na stronie
internetowej powinny by¢
zamieszczane A sposéb
umozliwiajacy tatwy dostep do tych
informacji. Emitent powinien
dokonywa¢ aktualizacji informacji
umieszczanych na stronie
internetowe;.

W przypadku pojawienia sie nowych,
istotnych informacji lub wystgpienia
istotnej zmiany informacji
umieszczanych na stronie
internetowej, aktualizacja powinna
zostaé przeprowadzona niezwlocznie.

TAK

Spotka prowadzi korporacyjna strone
internetows, wedlug wyboru
emitenta, w jezyku polskim Ilub
angielskim. Raporty biezace i
okresowe powinny byé zamieszczane
na stronie internetowej co najmniej w
tym samym jezyku, w ktéorym
nastepuje ich publikacja zgodnie z
przepisami obowiazujacymi
emitenta.

TAK

Spoétka powinna prowadzié polityke
informacyjna ze szczegblnym
uwzglednieniem potrzeb inwestoréow
indywidualnych. W tym celu Spoika,
poza swoja strona korporacyjna
powinna wykorzystywaé
indywidualng dla danej spo6iki sekcje
relacji inwestorskich znajdujaca sie
na stronie www.GPWInfoStrefa.pl

TAK

14
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Emitent powinien utrzymywac
biezace kontakty z przedstawicielami
Autoryzowanego Doradcy, celem
umozliwienia mu prawidlowego
wykonywania swoich obowigzkéw
wobec emitenta. Spdtka powinna
wyznaczy¢ osobe odpowiedzialng za
kontakt z Autoryzowanym Doradcg.

TAK

W przypadku, gdy w spdlce nastapi
zdarzenie, ktére w ocenie emitenta
ma istotne znaczenie dla
wykonywania przez Autoryzowanego
Doradce swoich obowiazkow,
emitent niezwlocznie powiadamia o
tym fakcie Autoryzowanego Doradce.

TAK

Emitent powinien zapewnic
Autoryzowanemu Doradcy dostep do
wszelkich dokumentéw i informacji
niezbednych do  wykonywania
obowiazkow Autoryzowanego
Doradcy.

TAK

Emitent przekazuje w raporcie
rocznym:

informacje na temat lacznej
wysokoéci wynagrodzen wszystkich
czlonkow zarzadu i rady nadzorezej,

NIE

9.2

informacje na temat wynagrodzenia
Autoryzowanego Doradcy
otrzymywanego od emitenta z tytutu
$wiadczenia wobec emitenta uslug w
kazdym zakresie,

NIE

10

Czlonkowie zarzadu i rady nadzorczej
powinni uczestniczy¢é w obradach
walnego zgromadzenia w skladzie
umozliwiajacym udzielenie
merytorycznej odpowiedzi na pytania
zadawane w  trakcie = walnego
zgromadzenia.

TAK

11

Przynajmniej 2 razy w roku emitent,
przy wspoélpracy Autoryzowanego
Doradcy, powinien organizowaé
publicznie dostepne spotkanie z
inwestorami, analitykami i mediami.

NIE

12

Uchwala walnego zgromadzenia w
sprawie emisji akcji z prawem poboru
powinna precyzowaé cene emisyjna
albo mechanizm jej ustalenia lub
zobowigzaé organ do tego
upowazniony do ustalenia jej przed
dniem

ustalenia prawa poboru, w terminie
umozliwiajacym podjecie decyzji
inwestycyjne;j.

TAK

13

Uchwala walnego zgromadzenia
powinna  zapewni¢  zachowanie

TAK

15



[2JFA[ZJPARTNER

Raport roczny za 2014 r. | B2BPartner S.A.

niezbednego odstepu czasowego
pomiedzy decyzjami powodujacymi
okreslone zdarzenia korporacyjne a
datami, w ktorych ustalane sg prawa
akcjonariuszy wynikajace z tych
zdarzen korporacyjnych.

13a

W  przypadku otrzymania przez
zarzad emitenta od akcjonariusza
posiadajacego co najmniej polowe
kapitalu zakladowego lub co najmniej
polowe ogoélu glosow w spblce,
informacji o zwolaniu przez niego
nadzwyczajnego walnego
zgromadzenia w trybie okreslonym w
art. 399 § 3 Kodeksu spdlek
handlowych, zarzad emitenta
niezwlocznie dokonuje czynnosci, do
ktorych jest zobowigzany w zwiazku z
organizacja i przeprowadzeniem
walnego zgromadzenia. Zasada ta ma
zastosowanie roéwniez w przypadku
upowaznienia przez sa rejestrowy
akcjonariuszy do zwolania
nadzwyczajnego walnego
zgromadzenia na podstawie art. 400
§ 3 Kodeksu spoétek handlowych.

TAK

14

Dzien ustalenia praw do dywidendy
oraz dzieh wyplaty dywidendy
powinny by¢ tak ustalone, aby czas
przypadajacy pomiedzy nimi byl
mozliwie najkrétszy, a w kazdym
przypadku nie dluzszy niz 15 dni
roboczych.  Ustalenie  dluzszego
okresu pomiedzy tymi terminami
wymaga szczegblowego
uzasadnienia.

TAK

15

Uchwala walnego zgromadzenia w
sprawie dywidendy warunkowej
moze zawieraé tylko takie warunki,
ktérych  ewentualne  ziszczenie
nastgpi przed dniem ustalenia prawa
do dywidendy.

TAK

16

Emitent publikuje raporty
miesieczne, w terminie 14 dni od
zakonczenia miesigca. Raport
miesieczny powinien zawieraé co
najmniej:

« informacje na temat wystgpienia
tendencji i zdarzen w otoczeniu
rynkowym emitenta, ktére w ocenie
emitenta moga mie¢ w przyszloSci
istotne  skutki dla  kondycji
finansowej oraz wynikow
finansowych emitenta,

» zestawienie wszystkich informacji
opublikowanych przez emitenta w

NIE

Spotka publikuje raporty
kwartalne ktére zawierajg
informacje pozwalajace na

biezaco ocenic sytuacje

finansowa Spolki. Ponadto
stosuje praktyke

zamieszczania biezgcych
istotnych dla Spotki
informacji na stronie

internetowe;j

www.b2bpartner.pl.

16
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trybie raportu biezacego w okresie
objetym raportem,

« informacje na temat realizacji celow
emisji, jezeli taka realizacja, choéby w
cze$ci, miala miejsce w okresie
objetym raportem,

« kalendarz inwestora, obejmujacy
wydarzenia majace mie¢ miejsce w
nadchodzacym  miesigcu,  ktore
dotycza emitenta i sg istotne z punktu
widzenia interesow inwestoréw, w
szczegoblnosci daty publikacji
raportdw okresowych, planowanych
walnych  zgromadzen, otwarcia
subskrypcji,

spotkan z  inwestorami  lub
analitykami, oraz oczekiwany termin
publikacji raportu analitycznego.

16a

W przypadku naruszenia przez
emitenta obowiazku informacyjnego
okres§lonego w Zalaczniku nr 3 do
Regulaminu Alternatywnego
Systemu Obrotu (,Informacje biezace
i okresowe przekazywane w
alternatywnym systemie obrotu na
rynku NewConnect”) emitent
powinien niezwlocznie opublikowac,
w trybie wlasciwym dla
przekazywania raportow biezacych
na rynku NewConnect, informacje
wyjasniajacg zaistniala sytuacje.

TAK

17

(skreslony)
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