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Wykształcenie: 
 
 Wykształcenie wyższe ekonomiczne w zakresie ekonomiki i organizacji 
przemysłu. Ukończona Akademia Ekonomiczna im. Oskara Langego we Wrocławiu 
w 1983 roku -magister ekonomii. 
 
Przebieg pracy zawodowej: 
 

 1975 – 1977 Zakład Mechaniczno-Elektroniczny „Polkat” we Wrocławiu - 
Oddział Wojcieszów. Referent ds. technicznych w Dziale Przygotowania 
Produkcji.  

 

 1977 – 1979 Wojskowe Zakłady Mechaniczne nr 4 we Wrocławiu. 
Referent ds. Technicznych. Wdrażanie systemu komputerowego. 

 

 1979 – 1995 Huta Szkła Kryształowego „Julia” w Szklarskiej Porębie.  
Od 1988 roku kolejno Dyrektor ds. Ekonomicznych, następnie Dyrektor 
ds. Handlowo-Administracyjnych i w ostatnich latach pracy jako Dyrektor  
ds. Sprzedaży i Marketingu. Moja działalność w tej firmie dotyczyła 
głownie sfery administracji i sprzedaży oraz prywatyzacji firmy. 

 

 1995 -1997 Majątek Ziemski „Olszyna” spółka z o.o. w Olszynie 
Lubańskiej. 
Dyrektor – Vice Prezes Zarządu. Doradca inwestycyjny  Inwestora z USA. 
Prywatyzacja dawnego PGR  Olszyna,  rekultywacja odłogowanych 
gruntów i tworzenie na ich bazie  nowego podmiotu gospodarczego. Inne 
zakupy inwestycyjne  przedsiębiorstw dla właściciela to m.in. Huta  Szkła  
Artystycznego w Siemianowicach Śląskich, Browar  „Sierpc”   w Sierpcu i 
inne mniejsze. Doradztwo finansowe w zakresie inwestycji kapitałowych. 
Opracowywanie strategii   rozwojowych dla innych firm właściciela w 
Polsce. 

 

 1997 – 1999 Sudecko-Pomorskie Towarzystwo Drogowe S.A. w Jeleniej 
Górze.  



 
Prokurent - Dyrektor Biura ds. Koordynacji Finansowania. Kontakty  z 
zagranicznymi  konsorcjami budowlanymi,  bankami i z 
międzynarodowymi instytucjami finansowymi celem opracowania 
modelu finansowania budowy autostrady A-3. Konsultant finansowy 
Ministra Morawskiego. 

 

 1999.10 – 11.2001   Dolnośląski Urząd Wojewódzki we Wrocławiu Zakład 
Obsługi  Urzędu – Kierownik Oddziału  Zamiejscowego w Jeleniej Górze.  

 
Zakończenie prac  związanych z byłym województwem jeleniogórskim i  
tworzenie struktury Delegatury Zamiejscowej Dolnośląskiego Urzędu 
Wojewódzkiego. 

 

 01.2002 – 30.03.2012  Przedsiębiorstwo Farmaceutyczne JELFA S.A. w 
Jeleniej Górze – Dyrektor ds. Eksportu.  

                   
Sprzedaż  preparatów farmaceutycznych na tradycyjne rynki. 
Poszukiwanie nowych rynków zbytu. Utworzenie własnych 
przedstawicielstw firmy w Moskwie oraz w Kijowie. Utworzenie sieci 
sprzedaży w krajach byłego Związku Radzieckiego, Europy Wschodniej i 
Wietnamie.  

 

 05.2012 - Polish Mobil Communication Spółka z o.o. - Prezes Zarządu – 
Dyrektor. 

                  
Doradztwo biznesowe i inwestycyjne w zakresie państw byłego Związku 
Radzieckiego, pośrednictwo handlowe. 

 

 W latach 2004-2008 członek Rady Nadzorczej PF JELFA S.A. 
 

W latach 2012-2013 Przewodniczący Rady Nadzorczej Centroekoenergia 
S.A. w Sosnowcu.  

 

 Od 2001 roku Fundator, Prezes Zarządu Fundacja Rojt w Warszawie. 
 
Kursy i szkolenia zawodowe: 
 



 Szereg kursów i szkoleń z zakresu  reorganizacji, prywatyzacji i 
restrukturyzacji przedsiębiorstw państwowych oraz negocjacji, w tym 
szczególnie negocjacji międzykulturowych. 
 

 Dwumiesięczne stypendium rządu Kanady - szkolenie East/West 
Enterprise Exchange Initiative 1990 - York University, Toronto, Kanada. 

 Miesięczny kurs MBA w pigułce na York University.  

 Kurs dla inwestorów giełdowych - Bay Street Game – Kanada. 

 Kurs dla członków rad nadzorczych spółek prawa handlowego – 
posiadanie dyplomu uprawniającego do działania w radach nadzorczych 
spółek prawa handlowego. 

 Cykl szkoleń z zakresu protokołu dyplomatycznego. 

 Kurs dla zarządców nieruchomości – licencja zawodowa nr 6528 . 

 Uzyskanie Srebrnego Medalu Akademii  Polskiego Sukcesu – 2005 rok. 

 Uzyskanie wyróżnienia „Wawrzyn Doskonałości Biznesowej” nadany 
przez Ministra Gospodarki RP i Polską Izbę Eksporterów – 2007 rok. 

 
Znajomość języków obcych: 
 
Dobra - język angielski, język rosyjski 
 
Umiejętności: 
 
 Posiadam umiejętności organizatorskie, analityczne w zakresie 
działalności biznesowej oraz wieloletnie doświadczenie w sferze sprzedaży w 
różnych branżach. Posiadam praktyczne umiejętności negocjacyjne wymagane 
przy różnego rodzaju kontaktach biznesowych oraz doświadczenie w zakładaniu 
i funkcjonowaniu spółek prawa handlowego. Dysponuję multidyscyplinarnym 
doświadczeniem zawodowym. 
 
Zainteresowania: 
 
 Kontakty międzynarodowe, poznawanie odmiennych kultur i religii , golf  
  


