mgr inz. Barttomiej Mscichowski

Ukonczyt w 2001 roku Wyzszg Szkote Informatyki Stosowanej i Zarzadzania WIT w Warszawie na
kierunku Informatyka w telekomunikacji uzyskujac tytut inzyniera oraz Wyzszg Szkote zarzadzania i Prawa
im. Heleny Chodkowskiej na kierunku Zarzadzanie i Marketing uzyskujgc tytut magistra w 2005 roku.

Od 2004 roku jest wtascicielem Lexicom Barttomiej Mscichowski i zajmuje sie negocjacjami w energetyce
oraz brokerkg ubezpieczeniows.

W latach 2012-2013 wspodtpracowat w ramach prowadzonej dziatalnosci gospodarczej z S&J INVESTMENT
SPOLKA Z OGRANICZONA ODPOWIEDZIALNOSCIA prowadzac rekrutacje sprzedawcéw oraz sprzedaz
energii elektrycznej Energa Obrot.

Od 2009 roku do 2013 roku petnit funkcje Dyrektora Obszaru Sprzedazy Zewnetrznej w PZU Zycie SA,
gdzie zajmowat sie zarzadzaniem sprzedazg i rozwojem Zewnetrznej Sieci Sprzedazy, opracowywaniem i
wspieraniem planéw rekrutacji sprzedawcéw, opracowywaniem i wspieraniem realizacji $ciezek rozwoju
dla sprzedawcéw oraz Koordynatorow kierujgcych sprzedazg, brat udziat w okreslaniu i wdrazaniu
biezgcych inicjatyw wspierajacych sprzedaz, sprawowat bezposredni nadzér nad Koordynatorami,
rekrutowat Koordynatoréw Sprzedazy, uczestniczyt w ustalaniu zasad wynagradzania struktur
sprzedazowych oraz prowadzit dziatania zwigzane z rozwojem kanatéw zewnetrznych (multiagencje,
podmioty zewnetrzne), a takie wspotpracowat z brokerami w zakresie sprzedazy ubezpieczen
indywidualnych.

W 2009 roku byt Dyrektorem Sprzedazy w PTE PZU SA, gdzie kierowat Zespotem Sprzedazy, w ktérego
sktad wchodzity Oddziaty PZU Zycie SA oraz PZU SA w Warszawie, todzi i Lublinie, wspdétpracowat w
opracowywaniu i nadawaniu planéw sprzedazowych, zajmowat sie planowaniem, organizowaniem,
koordynowaniem i nadzorowaniem wykonywanych zadan przez Zespét Koordynatordow Sprzedazy oraz
brat wspétudziat w tworzeniu systemu motywacyjnego dla Sieci Sprzedazy.

W latach 2003-2008 zajmowat stanowisko Specjalisty, Starszego Referenta w Zespole Zarzadzania Siecig
Sprzedazy w PTE PZU SA, gdzie sporzadzat analizy i raporty dotyczgce wynikdw dziatalnosci akwizycyjne;j,
prowadzit baze danych przy wspodtpracy z Zespotami Sprzedazy oraz Centrum Informatyki Grupy PZU,
przygotowywat prezentacje oraz materiaty informacyjne dla Sieci Sprzedazy, opracowywat materiaty
szkoleniowe oraz prowadzit wizytacje i szkolenia na terenie realizacji zadan sprzedazowych.

Uczestniczyt w licznych kursach:
— "Negocjacje handlowe" House of Skills (2012),

— "Zarzadzanie sobg w czasie" Integracja Jan Przewoznik (2007),

— "Oracle Bl 10g: Analytics Overview" ORACLE Corporation (2007),

— "Oracle Bl Discoverer Administrator 10g: Develop an EUL" ORACLE Corporation (2007)
— "Oracle AS Discoverer 10g: Create Queries and Report" ORACLE Corporation (2006),

— "Komunikacja w Zespole" Akademia Przygoda (2006),

— "Sztuka prezentacji" Integracja Jan Przewoznik (2005),

— "Efektywna komunikacja w Zespole" Integracja Jan Przewoznik (2004).

Nie prowadzi dziatalnosci konkurencyjnej do dziatalnosci emitenta i nie jest wspdlnikiem konkurencyjnej
spotki cywilnej lub osobowej albo cztonkiem organu spétki kapitatowej lub cztonkiem organu
jakiejkolwiek konkurencyjnej osoby prawnej.

Nie figuruje w rejestrze dtuznikéw niewyptacalnych, prowadzonym na podstawie ustawy z o Krajowym
Rejestrze Sgdowym.



