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WYBRANE DANE FINANSOWE Z BILANSU ORAZ RACHUNKU

Wybrane informacje finansowe zawieraja podstawowe dane liczbowe
podsumowujace sytuacje finansowa
HURTIMEX Spotki Akcyjnej z siedzibg w todzi
za okres od 01.01.2013 r. do 31.03.2013 r.

Ponizej w tabelach przedstawiono wybrane jednostkowe dane finansowe za | kwartat 2013 r
HURTIMEX Spotki Akcyjnej. Dane te zostaty zaprezentowane wraz z danymi poréwnywalnymi za

analogiczny okres 2012 roku.

Tabela nr 1. Wybrane dane finansowe HURTIMEX SA za I kwartat 2013 r. wraz z danymi
porownywalnymi za analogiczny okres 2012 roku.

Wybrane dane
finansowe z Rachunku
Zyskow i Strat

I kwartat
2013 r.
01.01.2013 -
31.03.2013

[zt]

I kwartat
2012r.
01.01.2012 -
31.03.2012

[zt]

Przychody netto ze
sprzedazy produktow,
towardw i materiatéw

2.291.343,06

2 102 604,97

Amortyzacja 52.755,11 46 511,47
Zysk (strata IS 482.677,19 748 294,74
sprzedazy
Zysk

EK (stratajiiig (522.760,29) (364 589,47)
sprzedazy

Zysk (strata) z
dziatalnosci operacyjnej

(402.040,39)

(322 206,64)

Zysk (strata) brutto

(507.173,35)

(415 537,92)

Zysk (strata) netto

(527.259,60)

(423 158,50)

Tabela nr 2. Wybrane dane finansowe HURTIMEX SA na dzien 31 marca 2013 roku oraz
dane porownywalne na dzien 31 marca 2012 roku.

Wybrane dane finansowe z Bilansu 31.03.2013 r. 31.03.2012 .
Kapitat wiasny 1 307 488,61 2170 342,51
Naleznosci dtugoterminowe 0,00 0,00
Naleznosci krétkoterminowe 1617 119,55 1811 492,95
Zapasy materiatow i towarow 5719 609,89 5945 977,11
Srodki pieniezne i inne aktywa pieniezne 315 106,43 281 753,33
Zobowigzania dtugoterminowe 3 448 860,76 3492 197,27
Zobowigzania krétkoterminowe 8 226 310,93 7 741 868,45
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2. KOMENTARZ ZARZADU LUB OSOBY ZARZADZAJACEJ EMITENTA
NA TEMAT CZYNNIKOW I ZDARZEN, KTORE MIALY WPLYW NA
OSIAGNIETE WYNIKI FINANSOWE

1.Przychody ze sprzedazy i marza

W | kwartale 2013 roku Spétka osiggneta przychody ze sprzedazy w wysokosci 2.291.343,06 zt
i zrealizowata marze na poziomie 21%. W pordwnaniu z analogicznym okresem roku ubiegtego
odnotowano 9 % przyrost sprzedazy i 15% spadek marzy

Spadek marzy byt spowodowany wyprzedazg zapaséw. Na koniec | kwartatu zapasy ksztattowaty sie
na poziomie 5.719.609,889 zt i byty 0 4% nizsze niz w okresie poréwnywalnym, natomiast w stosunku
do konica roku ubiegtego, ich poziom zmniejszyt sie az 0 10 %.

W omawianym okresie Spétka kontynuowata wspoétprace z partnerem branzowym, ktérym jest
niemiecka firma Kanz Financial Holding. Firma ta, bedac wtascicielem najbardziej rozpoznawalnych
marek , takich jak , Kanz”, ,Pampolina”,”Doell”, ,S+D”, jest czotowym kreatorem mody dzieciecej na
obszarze Europy Zachodniej. Dostawy nowego towaru od niemieckiego partnera na sezon Wiosna-
Lato 2013 rozpoczety sie dopiero pod koniec | kwartatu, a ich wiekszo$¢ bedzie realizowana w Il
kwartale. Stad tez efekty wynikajace z pozyskania od partnera towaru doskonale uzupetniajgcego
wtasng oferte, na bardzo korzystnych warunkach dotyczacych zaréwno cen zakupu, jak i okresu na
jaki udzielony zostat kredyt kupiecki, beda miaty odzwierciedlenie w wynikach finansowych Spétki
dopiero w najblizszych miesigcach..

Jednym z podstawowych elementdw strategii rozwoju Firmy Kanz jest ekspansja sprzedazy na
rynku polskim oraz innych rynkach Europy Wschodniej. Spoétka  Hurtimex, jako dtugoletni,
sprawdzony partner biznesowy, znajacy specyfike tych rozwijajacych sie rynkéw, bedzie
w najblizszym czasie gtéwnym partnerem Firmy Kanz w realizacji planéw rozwoju sieci sprzedazy.

W ocenie Zarzadu Spétki , korzysci wynikajgce z tej wspotpracy beda dalej sie zwiekszaé
i przejawiag sie wzrostem poziomu sprzedazy oraz dalszym wzrostem marzy. Bedzie to mozliwe
miedzy innymi poprzez:

v’ fakt, iz Spotka stanie sie bardziej konkurencyjna, oferujgc na rynku zaréwno wyroby Tup-tup,
jak i marki partnera, czyli bardzo zréznicowang oferte w atrakcyjnych cenach.

v’ atrakcyjne ceny bedg mozliwe do osiggniecia dzieki konsolidacji zamdéwien i lokowaniu ich
poprzez firme Kanz u producentédw. To wtasnie osiggniety ,poprzez ujednolicenie Zrodet
pozyskania towaru, efekt skali umozliwi zakup towaru po znacznie nizszych kosztach niz
udawato sie to dotychczas firmie Hurtimex( dotychczasowa wielko$¢ zamoéwien : firma
Hurtimex - 400 tys. sztuk / sezon ,firma Kanz - 5 mlin. sztuk/ sezon).

2.0bnizka kosztow statych
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W omawianym okresie Zarzad, kontynuowat dziatania zmierzajace do obnizki kosztéw statych i
ograniczenia straty poprzez:

- restrukturyzacje zatrudnienia;
- ograniczenie kosztow powstawania nowych kolekgcji;

- renegocjacje warunkéw zawartych wczesniej umoéw, miedzy innymi z dostawcami medidw, ustug
telekomunikacyjnych, ustug transportowych i wielu innych.

Dzieki temu koszty state zwigzane z dziatalnoscig operacyjna (po wyeliminowaniu prowizji
franczyzobiorcow) byty w | kwartale 2013roku o0 196.121 zt mniejsze niz w poréwnywalnym okresie
roku ubiegtego, co stanowi spadek 0 22%. .

Zarzad Spotki zamierza utrzymad te korzystng tendencje w nastepnych miesigcach 2013 roku, co
z kolei przy wzroscie sprzedazy i zwiekszonej marzy realizowanej dzieki pozyskaniu nowego towaru
od niemieckiego partnera, pozwoli na generowanie zysku.

Zachowanie ciggtosci i terminowosci dostaw spowoduje ustabilizowanie sytuacji finansowej
i umozliwi realizacje strategii dalszego rozwoju przedsiebiorstwa, miedzy innymi poprzez pozyskanie
dodatkowego kapitatu.

3.Wynik finansowy

Strata netto z catoksztattu dziatalnosci wyniosta w | kwartale 2013r 527.256,60 zt. W ocenie Zarzadu
Spotki juz pod koniec Il kwartatu wynik finansowy ulegnie znacznej poprawie w wyniku realizacji
zatozen opisanych w punktach 1 i 2 niniejszego raportu.

4. Zrédta finansowania majatku

Gtéwnym Zzrodtem finansowania jest kapitat obcy, ktérym Spoétka finansuje 90% majatku.

Na uwage zastuguje fakt, iz w omawianym okresie zobowigzania krotkoterminowe ulegty
zwiekszeniu o kwote 484.443 zt w porédwnaniu do stanu z dnia 31.03.2012r., gtdwnie z powodu
pozyskania, na bardzo korzystnych warunkach, kredytu kupieckiego od strategicznego partnera
jakim jest niemiecka firma Kanz. Dzieki znacznie wydtuzonym terminom ptatnosci Spétka moze w
chwili obecnej kontynuowad realizacje przyjetej strategii rozwoju, jaka jest ciggly rozwdj sieci
sklepéw franczyzowych.

Poza wyzej wymienionymi, nie wystapity inne czynniki i zdarzenia, ktére w ocenie Spétki mogty miec
wptyw na kondycje finansowg i wyniki finansowe Spotki.
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3. INFORMACIA ZARZADU LUB O0OSOBY ZARZADZAJACE)
EMITENTA NA TEMAT AKTYWNOSCI, JAKA W OKRESIE
OBJETYM RAPORTEM EMITENT PODEIMOWAL W OBSZARZE
ROZWOJU PROWADZONEJ DZIALALNOSCI, W SZCZEGOLNOSCI
POPRZEZ DZIALANIA NASTAWIONE NA WPROWADZENIE
ROZWIAZAN INNOWACYINYCH W PRZEDSIEBIORSTWIE

W okresie | kwartatu 2013 roku Zarzad Spétki podejmowat aktywnos¢ w zakresie
prowadzonej dziatalnosci gospodarczej, ktéra byta zwigzana w szczegdlnosci z:

1.) zawieraniem kolejnych uméw o wspétprace - w ramach polityki dalszego rozwoju

i rozszerzania gamy asortymentowej w kanale dystrybucji - sprzedazy

internetowej

Zarzad Spotki w okresie | kwartatu z sukcesem zakonczyt proces negocjacji z
kontrahentem, doprowadzajgc do podpisania umowy handlowej. na $wiadczenie ustug
zwigzanych ze sprzedazg towardw w ramach portalu internetowego. Umowe zawarto z firmg
Redan S.A.- jako Zleceniobiorcg. Hurtimex S.A. - jako zleceniodawca powierzyta
zleceniobiorcy prowadzenie sktadowania i e-sprzedazy dostarczonych przez siebie towaréw,
w szczegolnosci odziezy dzieciecej marek: TUP-TUP oraz marek z portfolio koncernu Kids
Fashion Group.

Redan S.A. dokonuje sprzedazy towaréw za posrednictwem Sklepu
www.sklep.topsecret.com.pl.

Internetowego

Do uruchomienia sprzedazy towaréw Hurtimex S.A. doszto na poczatku marca 2013 roku, po
ustalaniu szczegdtdéw projektu od strony organizacyjnej, graficznej i technicznej.

2.) zawieraniem kolejnych uméw franczyzowych

Zarzad Spotki w okresie | kwartatu z sukcesem zakonczyt proces negocjacji z nowym
ranczyzobiorcg, doprowadzajagc do podpisania umowy handlowej i otwarcia sklepu w
Limanowe;.

Lokalizacja Powierzchnia Data zawarcia Data otwarcia
(m2) umowy sklepu
Limanowa 50 m2 14.02.2013 09.03.2013

Spoétka od kilku sezondw wykazuje aktywnosé w zakresie pozyskania nowych lokalizacji dla
otwarcia i prowadzenia sklepéw franczyzowych, podejmujac szereg rozméw i negocjacji
handlowych z potencjalnymi partnerami. Tym samym Spodtka konsekwentnie realizuje
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dtugofalowga strategie ciggtego powiekszania sieci sklepodw franczyzowych na terenie catego
kraju.

Spétka kontynuuje polityke sprzedazy zapoczatkowang w 2011 roku, polegajacg na
zapewnieniu dostaw — szerokiego portfolio marek Kanz oraz marki wtasnej TUP TUP,
do rozwijajacej sie sieci sklepéw franczyzowych, pozycjonujac ten kanat dystrybucji wysoko
w hierarchii sprzedazowej firmy, jako charakteryzujacy sie stale rosngcym potencjatem.

Roéwnolegle Zarzad Spétki podejmuje szereg rozméw i negocjacji biznesowych, majacych na
celu podjecie wspotpracy handlowej z firmami zewnetrznymi, dysponujgcymi asortymentami
uzupetniajgcymi pod katem zaopatrzenia sklepdw witasnych i franczyzowych.

Zawieranych jest szereg umoéw handlowych z dostawcami na zakup asortymentu
dodatkowego wobec odziezy marki TUP TUP i marek Kanz. Spotka, tak jak miato to miejsce w
poprzednim roku, zamierza konsekwentnie rozwija¢ ten kanat dystrybucji, optymalizujac
jednoczesnie swojg oferte.

Obecnie Zarzad Spotki prowadzi rozmowy z potencjalnymi franczyzobiorcami, a trwajgce negocjacje
majg doprowadzi¢ w niedtugim czasie do otwarcia nowych salonéw TUP TUP, miedzy innymi w
Zakopanem, tomzy.

3.) przygotowaniem magazynu logistycznego do wysytek sezonu WL 13, realizacja

dostaw marek TUP TUP i Whoopi

W okresie | kwartatu 2013 dziat logistyczny Spétki skoncentrowat swe dziatania na
realizacji dostaw kolekcji WL 13. Spoétka w ramach wspétpracy z partnerem niemieckim
wzieta na siebie odpowiedzialnos¢ za dostawy jednej z nowo utworzonych marek
niemieckich. Ustugi logistyczne obejmowaty procedure przyjecia, rozlokowania, kompletacji
zamowien oraz wysytke towaréw na duzg skale. Marka TUP TUP trafita do klientdw polskich
jak i eksportowych, marke Whoopi dostarczono klientom firmy Kanz Financial Holding, do
wielu regionéw Europy i Swiata.

Przeprowadzenie tego typu operacji logistycznej wigzato sie z dokonaniem szeregu prac
adaptacyjnych — pod katem zagospodarowania dotychczasowej powierzchni magazynowej,
dostosowania wyposazenia technicznego, informatycznego, szkolenia pracownikéw,
renegocjacji umow z firmami transportowymi/kurierskimi.

4). negocjacjami handlowymi w zakresie poszerzenia oferty asortymentowej

Zarzad Spotki podejmowat i nadal podejmuje szereg rozméw i negocjacji biznesowych, majgcych
na celu podjecie wspétpracy handlowej z firmami zewnetrznymi. Zawieranych jest szereg umoéw
handlowych z dostawcami na zakup asortymentu dodatkowego, uzupetniajgcego wobec odziezy
marki TUP TUP i marek Kanza (m.in. obuwie, czapki, odziez szkolna, zabawki, akcesoria i ozdoby do
wtosdéw), pod katem zaopatrzenia sieci sklepéw witasnych i franczyzowych.
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5). organizacja, przeprowadzeniem oraz podsumowaniem kontraktacji jz 13

z uwzglednieniem marki TUP TUP oraz portfolio marek Kanz Financial Holding

Zarzad Spotki w trosce o ciggly rozwdj i wzmocnienie pozycji na rynku, w okresie |
kwartatu 2013 roku przedstawit klientom plan na sezon kontraktacyjny jesien zima 2013/14,
polegajgcy na rozszerzeniu potencjatu rynkowego o game oferowanych produktéw,
Przeprowadzono procedure zebrania zamoéwien wstepnych od klientéw krajowych

i zagranicznych, prezentujgc kolekcje w siedzibie firmy oraz docierajgc do odbiorcéw w
terenie.

Oprdcz kolekcji marki Tup Tup, klientom kontraktacyjnym zaproponowano produkty czotowego
kreatora mody dzieciecej w Europie (KANZ)- takich marek jak: Kanz, Pampolina, Sons + Daughters,
debiutujagcych na rynku polskim, a uznanych juz i posiadajacych silng pozycje rynkowg na terenie
Niemiec, Europy oraz w wielu krajach swiata.

6). organizacja oraz przeprowadzeniem operacji zmiany asortymentéw/sezondw w sieci

sklepow wtasnych oraz franczyzowych na terenie kraju

W zwigzku z okresem zmiany sezonéw sprzedazowych dokonano wymiany asortymentdéw
kolekcji — towar jesienno — zimowy zostat zastgpiony kolekcjami wiosna-lato — majac do
dyspozycji marki Tup Tup, Kanz. Dostosowujgc oferte w sklepach do aktualnych potrzeb
rynku wraz z kofczacym sie sezonem sprzedazowym zimy, wprowadzono nowe kolekcje
wiosenno-letnie, zgodne z aktualnymi trendami i oczekiwaniami ze strony klientéw.
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